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                                    แบบสอบถาม 
โครงการวจิัยสภาพการแข่งขันทางธุรกิจค้าปลีกร้านขายยาแบบดัง้เดมิ 

 
 
 

 
 
 
 
ตอนที่ 1 ปัจจัยส่วนบุคคลของผู้ประกอบการ 
1. ทา่นมีสถานะใดในร้านขายยานี ้

         เจ้าของร้านขายยา 
         ผู้จดัการท่ีเป็นลกูจ้างร้าน 
         เภสชักรร้านขายยา 

2.  เพศ      ชาย      หญิง 
3.  อายเุจ้าของ         
         ไมเ่กิน 25 ปี     26-35 ปี 
         36-45 ปี      46-55 ปี    56 ปี  ขึน้ไป 
4.  การศกึษา   
           ประถม / มธัยม     อนปุริญญาหรือเทียบเทา่ 
  ปริญญาตรี    สงูกวา่ปริญญาตรี   
5.  ขนาดร้านค้า 

     1  คหูา / แผง / บู๊ธ         3  คหูา / แผง / บู๊ธ 
     2  คหูา / แผง / บู๊ธ         4  คหูา / แผง / บู๊ธ 
     5. อ่ืน ๆ ………………………………………………… 

6.  ท่ีตัง้ของร้าน (ตอบได้หลายข้อ) 
  ใกล้ตลาด    ตดิถนนใหญ่ 
  ในหมูบ้่าน    ในซอย 
  อ่ืน ๆ ………………………………………………… 

ส่วนนีส้ าหรับผู้วิจัย 
        กรุงเทพและปริมณฑล 
         ภาคกลางและภาคตะวนัออก 
         ภาคเหนือ 
         ภาคตะวนัออกเฉียงเหนือ 
         ภาคใต้ 
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7.   ลกัษณะของร้าน   
  ตดิแอร์ ตดิกระจก   ไมมี่แอร์   เปิดโลง่           ไมมี่แอร์  ติดกระจก 
8. เวลาเปิดให้บริการใน 1 วนั 

 ไมเ่กิน 8 ชม.    9-12 ชม.      13-16  ชม. 
9. จํานวนลกูจ้าง     

         ไมมี่      1 – 3 คน         4 - 6 คน         7 คน ขึน้ไป 
10. ระยะเวลาในการเปิดดําเนินการ 

         ไมเ่กิน 3 ปี         4-6 ปี          7 – 9 ปี   10 ปีขึน้ไป 
11. รูปแบบกิจการ 
 เจ้าของคนเดียว   บริษัทจํากดั 
 ห้างหุ้นสว่น    อ่ืน ๆ …………………………………….. 

12. กิจการของทา่นได้จดัให้มีหน้าท่ีหลกัในการบริหารจดัการตอ่ไปนีห้รือไม่ 
 

หน้าท่ีการบริหารจดัการ มี ไมมี่ 
การตลาด   
การเงิน   
การบริหารงานบคุคล   
การผลิต   
 

13. กิจการของทา่นบริหารโดยใคร 
  เจ้าของบริหารเอง     มีผู้จดัการ 

14. ยอดขายปัจจบุนัโดยประมาณตอ่วนั 
 ไมเ่กิน 1,000 บาท / วนั    1,001 – 3,000 บาท / วนั 
 3,001 – 5,000 บาท / วนั    5,001 – 7,000 บาท / วนั 
 7,001 – 9,000 บาท / วนั    มากกวา่ 9,000 บาท / วนั 
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ตอนที่  2     สภาวะการแข่งขันทางธุรกจิค้าปลีกร้านขายยาแบบดั่งเดมิ 
 

2.1 การเปล่ียนแปลงของยอดขายในรอบ 3 ปีที่ผ่านมา 
 คงเดมิ 
 เพิ่มขึน้   ไมเ่กิน  5% หรือ         ลดลง      ไมเ่กิน  5% 

       6 – 10%         6 – 10% 
      10 – 15%          10 – 15% 
      15 – 20%          15 – 20% 
      มากกวา่ 20%                       มากกวา่ 20% 
 

2.2   การเปล่ียนแปลงของผลก าไรในรอบ 3 ปีที่ผ่านมา 
 คงเดมิ  
 เพิ่มขึน้   ไมเ่กิน  5% หรือ         ลดลง      ไมเ่กิน  5% 

       6 – 10%         6 – 10% 
      10 – 15%          10 – 15% 
      15 – 20%          15 – 20% 
      มากกวา่ 20%                       มากกวา่ 20% 
 

2.3  การเปล่ียนแปลงของสินทรัพย์ในรอบ 3 ปีที่ผ่านมา 
 คงเดมิ  
 เพิ่มขึน้   ไมเ่กิน  5% หรือ         ลดลง      ไมเ่กิน  5% 

      6 – 10%                     6 – 10% 
     10 – 15%          10 – 15% 
     15 –  20%          15 –  20% 
     มากกว่า 20%                       มากกวา่ 20% 
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2.4 ภาพรวมธุรกิจของท่านที่ถูกกระทบจากสภาพแวดล้อม ที่เปล่ียนแปลงไปในปัจจุบัน
อยู่ในระดับใด (โปรดทําเคร่ืองหมาย    ลงในชอ่งท่ีแสดงระดบัของผลกระทบ) 

รายการ ระดับผลกระทบ 
มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย น้อยที่สดุ 

1. ด้านการตลาด      
2. ความหลากหลายของสินค้า      
3. ความทนัสมยัของร้านค้า      
4. ด้านต้นทนุการซือ้สินค้าเข้าร้าน      
5. ความสะดวกของทําเลท่ีตัง้      
6. ด้านการนําระบบเทคโนโลยีท่ี 
ทนัสมยัมาชว่ยในการบริหารร้านค้า 

     

7. การมีสายป่านเงินทนุท่ียาว      
8. ความเป็นมืออาชีพ      
9.ด้านภาพลกัษณ์ ( Brand  Image )        
10. การยดึครองใจผู้บริโภค      
 
 
ตอนที่  3 โครงสร้างการเปล่ียนแปลงของธุรกิจค้าปลีกร้านขายยาแบบดั่งเดมิ 
 

3.1 ในปัจจุบันธุรกิจของท่านมีการปรับตัวในเร่ืองต่อไปนี ้อยู่ในระดับใด 
       (โปรดทําเคร่ืองหมาย    ลงในชอ่งท่ีแสดงระดบัของการปรับตวั)  

รายการ ระดับการปรับตัว 

มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย น้อยที่สดุ 

1. การบริหารการตลาด      
2. การบริหารการเงิน      
3. การบริหารคน      
4.  การดําเนินงานทัว่ไป      
5.  การจดัการข้อมลูขา่วสาร      
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3.2 การปรับตัวในด้านอ่ืน ๆ 
..............................................................................................................................................
.............................................................................................................................................. 
 
ตอนที่  4 การรวมกลุ่มและการเช่ือมโยงระหว่างธุรกจิของธุรกจิค้าปลีกร้านขาย

ยาแบบดั่งเดมิ 
 

4.1 ธุรกิจของท่านมีการเช่ือมโยงหรือรวมกลุ่มและมีส่วนร่วมอยู่ในระดับใด 
                  (โปรดทําเคร่ืองหมาย    ลงในชอ่งท่ีแสดงระดบัของการรวมกลุม่และเช่ือมโยง) 

รายการ 
(รวมกลุม่ / การเช่ือมโยง) 

ระดับการรวมกลุ่ม/เช่ือมโยง 

มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย น้อยที่สดุ 

1. มีการเช่ือมโยงกบัแหลง่วตัถดุบิ      
2. มีการเช่ือมโยงกบัผู้ผลิต      
3. มีการรวมกลุม่กบัผู้ขายสินค้าประเภทเดียวกนั      
4. ธุรกิจทา่นมีโอกาสในการเช่ือมโยงกบักิจการ
อ่ืนในระดบัใด 

     

 
      4.2 ใครเป็นผู้เลือกชนิด – ยี่ห้อสินค้าเข้าร้าน (ตอบได้มากกวา่ 1 ข้อ ) 

  เจ้าของเลือกเอง    ลกูค้าแนะนํา 
  เซลส์แมน – ผู้ผลิตแนะนํา  อ่ืน ๆ ……………………………… 
4.3 ท่านใช้แหล่งเงนิทุนประเภทใดบ้าง (ตอบได้มากกวา่ 1 ข้อ ) 
  เครดิตทางการค้า (ซือ้สินค้าเป็นเงินเช่ือ) 
  เครดิตธนาคาร      
  เครดิตจากญาติหรือเพ่ือน 
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ตอนที่  5 จุดแข็ง จดุอ่อน โอกาสและภัยคุกคามของธุรกจิค้าปลีกร้านขายยา
แบบดั่งเดมิ 

 

5.1 รายการใดต่อไปนีเ้ป็น “จุดแข็ง” ของธุรกิจท่านอยู่ในระดับใด  
      (โปรดทําเคร่ืองหมาย    ลงในชอ่งท่ีแสดงระดบัของจดุแข็ง)  
 

รายการ ระดับจุดแข็ง 
มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย น้อยที่สดุ 

1.  การสัง่งานภายในร้าน      
2.  ความเป็นระบบของงาน      
3. การยอมรับในการเปลีย่นแปลงธุรกิจตนเอง      
4.  คณุภาพของพนกังาน      
5.  การเงิน      
6.  การบริหารต้นทนุ      
7.สิ่งอํานวยความสะดวก / อปุกรณ์ในร้าน       
8. เทคโนโลยี / คอมพิวเตอร์         
9. อินเตอร์เน็ต       
10. วิธีการบริหารสมยัใหม่      
11. การจดัการสต็อกสินค้า      
12. การขนสง่      
13. การดแูลเอาใจใสล่กูค้าท่ีมาซือ้สินค้า      
14. ร้านค้าเป็นท่ีรู้จ้กัอยา่งแพร่หลาย      
15. การจดัซือ้      
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5.2 รายการใดต่อไปนีเ้ป็น “จุดอ่อน” ของธุรกิจท่านอยู่ในระดับใด  
      (โปรดทําเคร่ืองหมาย    ลงในชอ่งท่ีแสดงระดบัของจดุอ่อน)  
 

รายการ ระดับจุดอ่อน  
มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย น้อยที่สดุ 

1.  การสัง่งานภายในร้าน      
2.  ความเป็นระบบของงาน      
3. การยอมรับในการเปลีย่นแปลงธุรกิจตนเอง      
4.  คณุภาพของพนกังาน      
5.  การเงิน      
6.  การบริหารต้นทนุ      
7.สิ่งอํานวยความสะดวก / อปุกรณ์ในร้าน        
8. เทคโนโลยี / คอมพิวเตอร์         
9. อินเตอร์เน็ต       
10. วิธีการบริหารสมยัใหม่      
11. การจดัการสต็อกสินค้า      
12. การขนสง่      
13. การดแูลเอาใจใสล่กูค้าท่ีมาซือ้สินค้า      
14. ร้านค้าเป็นท่ีรู้จ้กัอยา่งแพร่หลาย      
15. การจดัซือ้      
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



70 
 

5.3 รายการใดต่อไปนีเ้ป็น“โอกาส” ของธุรกิจท่านอยู่ในระดับใด 
      (โปรดทําเคร่ืองหมาย    ลงในชอ่งท่ีแสดงระดบัของโอกาส)  
 

รายการ ระดับโอกาส  
มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย น้อยที่สดุ 

1.  สภาพเศรษฐกิจในปัจจบุนั      
2. การเปล่ียนแปลงของเทคโนโลยี      
3.  กฎหมาย / กฎเกณฑ์ของรัฐบาล      
4. ภาวะการเมืองของไทย      
5. สภาพสงัคมและคา่นิยม      
6. คูแ่ขง่ค้าปลีกสมยัใหม่      
7. คูแ่ขง่ค้าปลีกดัง้เดมิ      
8. การสนบัสนนุรัฐบาล      
9. การเปล่ียนแปลงของผู้บริโภค      
10. กลุม่พอ่ค้าคนกลาง      
11. เจ้าหนี ้/ สถาบนัการเงิน      
12. สมาคมการค้าปลีก / ชมรม      
13. ชมุชนละแวกใกล้เคียง      
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5.4 รายการใดต่อไปนีเ้ป็น “ภัยคุกคาม” ของธุรกิจท่านอยู่ในระดับใด 
      (โปรดทําเคร่ืองหมาย    ลงในชอ่งท่ีแสดงระดบัของภยัคกุคาม)  
 

รายการ ระดับภัยคุกคาม  
มากที่สดุ มาก ปานกลาง น้อย น้อยที่สดุ 

1.  สภาพเศรษฐกิจในปัจจบุนั      
2. การเปล่ียนแปลงของเทคโนโลยี      
3.  กฎหมาย / กฎเกณฑ์ของรัฐบาล      
4. ภาวะการเมืองของไทย      
5. สภาพสงัคมและคา่นิยม      
6. คูแ่ขง่ค้าปลีกสมยัใหม่      
7. คูแ่ขง่ค้าปลีกดัง้เดมิ      
8. การสนบัสนนุรัฐบาล      
9. การเปล่ียนแปลงของผู้บริโภค      
10. กลุม่พอ่ค้าคนกลาง      
11. เจ้าหนี ้/ สถาบนัการเงิน      
12. สมาคมการค้าปลีก / ชมรม      
13. ชมุชนละแวกใกล้เคียง      
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ตอนที่  6 สภาพปัญหาและอุปสรรค ความต้องการพัฒนาตนเอง และความ
ต้องการสนับสนุนจากภาครัฐ ของธุรกิจค้าปลีกร้านขายยาแบบ 
ดั่งเดมิ 

 

6.1 ท่านเผชิญปัญหาและอุปสรรคในเร่ืองใดบ้าง (ตอบได้มากกว่า1 ข้อ) 
 เงินทนุ 
 การบริการลกูค้า 
 การจดัวางสินค้า 
 ต้นทนุสินค้าท่ีสงู 
 ความหลากหลายของสินค้า 
 ความรู้เร่ืองการตลาดค้าปลีกยงัมีน้อย 
 ความทนัสมยั / เทคโนโลยี 
 การโฆษณาประชาสมัพนัธ์ 
 ความเช่ือมัน่ตอ่คณุภาพสินค้าของผู้บริโภคเม่ือเทียบกบัร้านค้าปลีกสมยัใหม่ 
 อ่ืน ๆ …………………………………………………… 

6.2 ท่านมีความต้องการพัฒนาตนเองด้านใด   (ตอบได้มากกว่า 1 ข้อ ) 
 ด้านการบริการ 
 ด้านการตลาดค้าปลีก 
 ด้านการจดัการการเงิน 
 ด้านเทคโนโลยีเก่ียวกบัการค้าปลีก 
 อ่ืนๆ ………………………………………………………………………… 

6.3 ท่านมีความต้องการสนับสนุนจากภาครัฐในเร่ืองใด (ตอบได้มากกวา่ 1 ข้อ ) 
 ให้รัฐชว่ยเหลือเร่ืองเงินทนุ 
 จดัอบรมด้านการตลาดค้าปลีก 
 จดัอบรมด้านการเงิน 
 จดัอบรมด้านการบริการ 
 จดัอบรมด้านเทคโนโลยีเก่ียวกบัการค้าปลีก 
 ให้รัฐสง่เสริมด้านโฆษณาประชาสมัพนัธ์ให้ร้านค้าปลีกขนาดเล็ก 
 ให้รัฐชว่ยสร้างแรงสนบัสนนุทางกระแสสงัคมให้หนัมาสนบัสนนุร้านค้าปลีกไทย 
 อ่ืน ๆ………………………………………………… 



73 
 

ข้อมูลอ่ืนๆ เก่ียวกับการค้าของธุรกิจค้าปลีกร้านขายยาแบบด่ังเดมิ 
 
1) สินค้าท่ีขายดีท่ีสดุในร้านค้าปลีกประเภทร้านขายยาในภาพรวม 3 รายการ 
   1.1 …………………………………………. 
   1.2 …………………………………………. 
   1.3 …………………………………………. 
2) ปัจจยัอ่ืน ๆ ท่ีกระทบตอ่ร้านค้าปลีกประเภทร้านขายยา 
   2.1 …………………………………………. 
   2.2 …………………………………………. 
   2.3 …………………………………………. 
3) ปัจจยัอ่ืน ๆ ของการปรับตวั และพฒันาธุรกิจร้านค้าปลีกประเภทร้านขายยา 
   3.1 …………………………………………. 
   3.2 …………………………………………. 
   3.3 …………………………………………. 
4) กิจการท่ีเช่ือมโยงตามประเภทธุรกิจ 
   4.1 …………………………………………. 
   4.2 …………………………………………. 
   4.3 …………………………………………. 
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รายช่ือร้านขายยาแบบดั้งเดมิกลุ่มเป้าหมาย 

(เฉพาะร้านค้าที่ยนิดรีะบุช่ือ) 
กลุ่มตัวอย่างในกรุงเทพมหานครและปริมณฑล 
 
 1.ทิพย์ฟาร์มาซี 21.ประชาช่ืนเภสชั 41.เจริญสขุเภสชั 
 2.ตัง้เจริญพานิช 
    (02-9317495) 

22.ร้านยาหมัง่ 42.อารียสมัพนัธ์เภสชั 

 3.เพ็ชรศริิเภสชั 23.ห้องยาเภสชั 43.ยากลางบ้าน 
 4.ร้านขายยาหน้าววั 24.ธีรยทุธเภสชั 44.เภสชักรทองหล่อ 
 5.ร้านเจ้ากรมเป๋ง 25.สชุาตเิภสชักร 45.ดอยคําคลองสาน 
 6.ยาหนึง่ปากเกร็ด 26.จินตนาเภสชั 46.หนึง่ขายยา 
 7.สนุนัทาฟาร์มาซี 27.อุน่จิตต์เภสชั 47. ยาหวาน 
 8.บ้านหยกูยา 28.ทศันีเภสชั 48.สนุทรเภสชั 
 9.สะดวกดีเภสชั 29.หมอยาปากเกร็ด 49.สวุรรณเภสชั 
10.สขุฤทยัเภสชั 30.สนุนัทาฟาร์มาซี 50.หมอยารามคําแหง 
11.ยาโปรแคร์ 31.เม็ดยาประชาช่ืน 51.ยากรุงเทพ 
12.ห้างขายยาวีวีเภสชั 32.วนิดาเภสชั 52.เลิศสมกิจ 
13.บางบวัทองเภสชั 33.ตณิชยัเภสชั 53.สําโรงเภสชั 
14.ขายยาเภสชับางใหญ่ 34.ว.เวชภณัฑ์ 54.วีรวฒัน์เภสชั 
15.ร้านขายยาหน้า รร.สตรีวิทยา2 35.ธชัเวชภณัฑ์ 55.ห้องยาสําโรง 
16.สพุชัราเภสชั 36.พิชยัฟาร์มาซี 56.ปากนํา้เภสชั 
17.บ้านหมอยา 37.เฉลิมพนัธุ์เภสชั  

   (02-5850288) 
57.โชคประเสริฐ 

18.TG  DRUG 38.ราชครูเภสชั 58.สเุทพเภสชั 
19.ลพชยัฟาร์มาซี (02-5837205) 39.ซี9ฟาร์มา 59.ทรัพย์รุ่งเรือง 
20.บ้านยาทา่ทราย 40.ประดพิทัธ์เภสชั 60.มารวยพาณิชย์ 
 

61.คลงัสขุภาพ      และ 62.ยาดี 
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จังหวดันครราชสีมา 
 

 1.ร้านก. ขายยาสมนุไพร 16.พรประเสริฐเภสชั(044-
411244) 

31.ณวรรณเภสชั 

 2.ก.ศริิสริุยะ 17.สขุสมบรูณ์เภสชั 32.บญุทวี (044-268074) 
 3.บญุเลิศ 18. 2 เภสชักร 33.นายอ้วน 
 4.จ่ีแซตึง้ (044-411224) 19.ประปาเภสชั 34.เฮง่ฮง 
 5.ไท้แชโอสถ 20.โคราชเภสชั 35.พิพฒัน์ชยั 
 6.ชนุหลี 21.หยกูยา 36.พร้อมพนัธ์ 
 7.จีอนัตึง้ 22.พิทกัษ์ฟาร์มาซี 37.เตียตงัฮง(044-244078) 
 8.พทุธรักษา 23.ยิ่นแซตึง้(044-242392) 38.ทวีกิจ 
 9.กาโน่ 24.อ้อมเภสชั 39.วงษ์สินไทย 
10.เทียนอนัตึง้ 25.ห้องยา 40.เฟ่ืองนคร 
11.ชนะโรจน์โอสถ 26.ศรีเทพเวชภณัฑ์ 41.เจริญชยั 
12.อ้วนเภสชั 27.ศรีสยามฟาร์มาซี 42.ไทยทองกิจ 
13.กิจชยั (044-275682) 28.ประวีณเภสชั 43.รุ่งเรืองพิมาย 
14.เกรียงศกัดิเ์ภสชั (044-41119) 29.วิชาญเภสชั 44.เอ่ียมพาณิชย์ 
15.โกร่งยาเภสชั 30.มกุดาเภสชั 45.ร้านสริุยะ 
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จังหวัดอุดรธานี 
 1.เภสชัชมุชน 16.สมศกัดิเ์ภสชั 31.ไพจิตรเภสชั 
 2.อดุรฟาร์มาซี 17.สง่เสริมฟาร์มาซี 32.นิตยาเภสชั 
 3.พีระพงษ์เภสชั 18.วิชยัโอสถ 33.ก.เภสชั 
 4.มงคลเภสชั 19.นําชยัเภสชั 34.กรรณิกาเภสชั 

 5.บญุชยัโอสถ 20.โชคดีเภสชั 35.มหาชยัเภสชั 
 6.สมัพนัธ์เภสชั 21.ธนพงษ์เภสชั 36.เภสชัทรงสดุา 
 7.สมศกัดิเ์ภสชั 22.ง้วนองัเภสชั 37.ดํารงเกียรตเิภสชั 
 8.รามาฟาร์มาซี 23.อดุรไทยพิพฒัน์ 38.สมศกัดิเ์ภสชั 
 9.เรืองชยัเภสชั 24.ดษุฎีเภสชั 39.จิตรเภสชั 
10.รวมเภสชั 25.แสงเจริญฟาร์มาซี . 
11.อุน่จิตคลงัยา 26.เจริญทอง  
12.สมุิตรเภสชั 27.ไพบลูย์โอสถ  
13.ร้านกุ๊กไก่ 28.สหกิจ  
14.คลินิกรักสขุภาพ 29.เทียนอนัโอสถ  
15.หมอมวลชน 30.วราพรเภสชั  
 

จังหวัดสงขลา 
 1.ศรีสดุาเภสชั 11.รวมกลุม่เภสชั 31. 
 2.ต๋ีเภสชั 12.ซิตีฟ้าร์มาซี 32. 
 3.เภสชัสามชยั 13.เรือนยา 33. 
 4.ร้านยาชมุชน 14.ชยัมงคลเภสชั 34. 
 5.คลินิกยาหาดใหญ่ 15.ภาคภมูิเภสชั 35. 
 6.ประจวบ 16.เจ๊ียบอนัตึง้ 36. 
 7. Capsule 17.วงัเภสชั 37. 
 8.เทียนชยัฟามาซี 18.ว.จตุเิภสชั 38. 
 9.อนญัญาเภสชั 19.ฮว่ยชนุตึง้  (074-243461) 39. 
10.ไทยเจริญเภสชั 20.เรือนสขุภาพ  (074-311408, 

01-8977885) 
40. 
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จังหวัดเชียงใหม่  
 1.สยามฟาร์มาซี 16.รัตนเภสชัล 31.มนตร์เภสชักร 
 2.ฟาร์มาซี ยนูิต 17.ภาวนาเภสชั 32.มณีรัตน์เภสชั 
 3.สยามชยัเภสชั 18.เภสชักรดนยั 33.ศริิวฒัน์เภสชั 
 4.เดชาเภสชั 19.ส้นป่าขอ่ย 34.เภสชักรป ู
 5.ลีลาพรเภสชั 20.ธ.เวชภณัฑ์ 35.แมปิ่งเภสชั 
 6.อ.เจริญเภสชั 21.ดาราเภสชั 36.ฟาร์มาซี 
 7.เฮียะแซโอสถ 22.ร้านทองโอสถ 37.โชคชยัเภสชั 
 8.ช้างมอ่ยเภสชั 23.ร้านกวินยา 38. VX ฟาร์มาซี 
 9.จิ๊บอนัตัง้ 24.จกัรินโอสถ 39.รุ่งเกษมเภสชั 
10.อ.เภสชั 25.ว.เวชกร 40.บ้านยา 
11.วฒันาพรโอสถ 26. .รวมโชคเภสชั  
12.แม้โจ้เภสชั 27.สวุิชเภสชั  
13.รุ่งเรืองฟาร์มาซี 28.ทองคําโอสถ  
14.มานะโอสถ 29.ชยัอนนัต์โอสถ  
15.มาลีเภสชักร 30สวา่งโอสถ  
 

จังหวัดอยุธยา  
 1.ไพบลูย์เภสชั (035-241309) 11.ฉตัรวิกรณ์ 21.นิยมเภสชั  

(035-241832) 
 2.เพทาย 12.เจ้าพรหมเภสชั (035-241184) 22.ส.ภกัดี 
 3.วิจิตรเภสชั (035-342820) 13.รุ่งฟ้าโอสถ  
 4.แสงเพชร 14.สวุรรณเภสชั (035-361095)  
 5.มะลิวลัย์เภสชั 15.สามกอเภสชั  
 6.แมบ่ญุรัตน์ 16.ร้านคลงัยา  
 7.บญุญาวรรณ 17.ร้านรักยา  
 8.ร้านกมลวรรณ 18.พิทยาโอสถ  
 9.เภสชัการ 19.บญุชว่ยโอสถ(035-271004)  
10.ตัง้ฮกอนัตึง้ (035-251171) 20.โจวง่ีก่ี  
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จังหวัดสุราษฎร์ธานี 
 1.ร้านยาชมุชน 16.กลัยาอาภรณ์ 31.สรุาษฎร์ฟาร์มาซี 
 2.ศภุชยัเภสชั 17.ศาลายา 32.วิบลูย์เภสชั 
 3.อนัยงตึง้ 18.สนุิภาเภสชั 33.การุญเวช 
 4.เอเภสชักร 19.คลงัยาเภสชั 34.ไทยอนัตึง้ 
 5.สยามโอสถ 20.สรุาษฎร์เภสชั 35.ฮกอนัตึง้ 
 6.จรินทร์เภสชั 21.นิสาบริภณัฑ์ 36.ศภุชยัเภสชั 
 7.บ้านยาเภสชั 22.เตก็อนัตึง้ 37.วรศกัดิเ์ภสชั 
 8.ศนูย์ยาเภสชั 23.เทียนอนัตึง้ขายยา 38.เภสชัชมุชน 
 9.ย้งอนัตึง้ 24.ก๊กเซตึง้ 39.ยงัฮนัตงิ 
10.บ้านยาเภสชั 2 25.บ้านหมอยา 40.รักษ์ ไทย 
11.นคราเภสชั 26.ร้านยาเภสชั  
12.ศรีชยัเภสชั 27.เกษมราษฎร์โอสถ  
13.ธีรภณัฑ์เภสชั 28.พิศาลโอสถ (077-311014)  
14. FP เภสชั 29.พรเภสชั (077-311270)  
15.เรือนยา 30.สรุาษฎร์เภสชั (077-311487)  
 

 
จังหวัดชลบุรี 
 1.เมืองชลฟาร์มาซี  6.เภสชักรชมุชน บางพระ 11.ร้านยาสจัจา 
 2.จือแซซึง้  7.เรือนยา บางพระ 12.ศรสยามเภสชั 
 3.นํา้ทิพย์เภสชั  8.สพุรรณ เภสชั 13.เรือนยา 
 4.อึง่ยง่ลึ  9.นํา้ทิพย์ เภสชั 14.เภสชัจฬุา 
 5.เคเอส ฟาร์มาซี 10.เทพประทาน  
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จังหวัดพษิณุโลก  
 1.ภิญโญเภสชั 11.ถวลัย์เภสชั 21.ตก็อนัตึง้ 
 2.ไพศาลเวชภณัฑ์ 12.วิริยะโอสถ  
 3.ฟาร์มาแคร์ 13.ไทยเจริญเภสชั  
 4.เจริญชยัฟาร์มาซี 14.สหภณัฑ์เภสชั  
 5.ทองอดุมเภสชั 15.วิริยะเภสชั  
 6.อมรินทร์เภสชั 16.คลินิคเภสชั  
 7.พะเภสชั 17.ไทยออคิด  
 8.อดุมเภสชั  18.จิม้อนัตัง้  
 9.สหชยัเภสชั 19.อ่ิมบญุ  
10.ช.อนนัต์เภสชั 20.รัตนาโอสถ  
 

 

 
 

 
 

 




