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บทคดัย่อ 

 

 การวิจัยครั้งนี้มีวัตถุประสงคเพื่อ ศึกษาสภาพขอมูลทางสังคมและเศรษฐกิจ สภาพการเลี้ยงแพะ 

สภาพกลุมและเครือขาย และศึกษาแนวทางในการพัฒนากลุมและเครือขายของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบาง

บัวทอง จังหวัดนนทบุรี 

 การวิจัยครั้งนี้ เปนการวิจัยแบบผสมผสานทั้งในเชิงปริมาณ และคุณภาพ โดยการสัมภาษณ

เกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี จํานวน 67 ราย และเก็บขอมูลจากการสนทนากลุม 

วิเคราะหขอมูลเชิงปริมาณโดยใชคารอยละ คาเฉลี่ย คาสวนเบี่ยงเบนมาตรฐาน และวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพ

โดยการวิเคราะหเนื้อหา   

    ผลการวิจัยพบวา เกษตรกรสวนใหญเปนเพศชาย มีสถานภาพสมรส นับถือศาสนาอิสลาม จบ

การศึกษาระดับประถมศึกษา เกษตรกรรอยละ 56.7 เลี้ยงแพะพันธุนม รอยละ 65.7 สองในสามเลี้ยงแพะพันธุ

ซาแนน มีจํานวนแพะที่เลี้ยงเฉลี่ย  31.13 ตัว แหลงที่มาของพอ-แมพันธุแพะ รอยละ 64.2 มาจากญาติ-พี่นอง 

อาหารที่เกษตรกรเลือกใชในการเลี้ยงแพะรอยละ 89.6 สวนมากเปนหญาขน ประมาณสามในสี่เลี้ยงแพะแบบขัง

คอก แตยังคงมีเกษตรกรรอยละ 13.4 ที่ไมมีการทําวัคซีน และเลี้ยงแพะโดยไมมีการตรวจโรครอยละ 25.4 

ประมาณสองในสามเกษตรกรจําหนายผลผลิตแบบขายปลีก และรอยละ 97.0 สวนใหญดําเนินการจัดหาตลาด

จําหนายผลผลิตดวยตัวเอง  

   สวนการรวมกลุมของเกษตรกร หนึ่งในสามการกอตั้งกลุมเกิดจากความตองการแกไขปญหา

รวมกัน และผูนําชุมชนริเริ่ม ประมาณสองในสามมีวัตถุประสงคในการรวมกลุมเพื่อพัฒนาอาชีพเกษตรกร ดาน

การจัดสรรผลประโยชนของกลุมเกษตรกรยังไมมีการระดมทุน รอยละ 37.3 แตการรวมกันทํากิจกรรมของกลุม

เกษตรกรโดยรวมอยูในระดับมาก 

   การสรางเครือขาย องคประกอบที่สําคัญในดานสมาชิก คือ ตองมีความสามารถในการแกไขปญหา

และตองมีความสนใจชวยเหลือซึ่งกันและกันอยูในระดับมาก ในดานการทําหนาที่อยางมีจิตสํานึก พบวา ความ

เสียสละ ความซื่อสัตย ความยุติธรรม ความรับผิดชอบ ความตัง้ใจ การรับฟงความคิดเห็น และการใหขอมูลอยาง

สม่ําเสมออยูในระดับมาก ในดานการมีสวนรวมและการแลกเปลี่ยน พบวา สมาชิกตองมีการพึ่งพาอาศัยและการ

แลกเปลี่ยนเรียนรูรวมกันอยูในระดับมากที่สุด แตปญหาการรวมกลุมและสรางเครือขายในทุกระยะ พบวา อยูใน

ระดับนอยถึงนอยมาก 
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Abstract 

 
 The objectives of this research were to study the socio-economic conditions, goat 

farming conditions, and group and network conditions of goat farmers in Bang Bua Tong District, 

Nonthaburi Province, as well as approaches for building farmer groups and networks to 

strengthen them.  

 This was a mixed qualitative and quantitative research based on interviews with 67 goat 

farmers in Bang Bua Tong District, Nonthaburi Province and a focus group discussion. Quantitative 

data were analyzed using percentage, mean and standard deviation and qualitative data were 

analyzed using content analysis.  

 The results showed that the majority of goat farmers were male, married, Muslim and 

had completed primary level education. More than half (56.7%) raised dairy goats, and 65.7% 

were Saanen breed. The average number of goats owned was 31.13, and most of the breeding 

pairs were obtained from relatives (64.2%). Most of the farmers fed the goats Para Grass and 

about three quarters of them kept the goats in stockades. However, 13.4% did not vaccinate their 

goats and 25.4% did not have them checked for diseases. Two thirds of the farmers sold their 

goats/goat milk retail and 97.0% said they found their own markets.  

 As for farmer groups, one in three said groups were formed out of the desire to work 

together to solve problems, and community leaders were the initiators. About two in three 

joined groups to develop their farming careers. As for benefit sharing, 37.3% of the farmer groups 

had not yet collected capital. Participation in group activities was rated as high. 

 As for network building, the most important member-related components were ability to 

solve problems and a high level of sincere intention to help others. The most important factors 

related to doing duties with conscience were sacrifice, honesty, fairness, responsibility, 

determination, willingness to listen to others’ opinions, and regular sharing of information. The 

most important factors in the category of participation and exchange were interdependence and 

information sharing. The farmers reported little or no problems in every phase of group forming 

and network building.   

 

Keywords: Bang Bua Tong, dairy goats, farmer groups, farmer network building  



รายช่ือคณะวิจัย 
ท่ีปรึกษาโครงการ           รองศาสตราจารย์ ดร.จินดา  ขลิบทอง  
                                  
หัวหน้าโครงการวิจัย    อาจารย์เพชร ทวีวงษ์  
 
ผู้ทรงคุณวุฒิพิจารณาเคร่ืองมือวิจัย   รองศาสตราจารย์ ดร.สินีนุช ครุฑเมือง แสนเสริม 
 
หน่วยงานสนับสนุน  สาขาวิชาเกษตรศาสตร์และสหกรณ์ ปฏิบัติการในชุมชนและเก็บรวบรวมข้อมูล 
                          รองศาสตราจารย์ ดร.สินีนุช ครุฑเมือง แสนเสริม 
      ผู้ช่วยศาสตราจารย์ณรัฐ  รัตนเจริญ 
  อาจารย์ ดร.จรรยา  สิงห์ค า 

อาจารย์เจนณรงค์  เทียนสว่าง 
นางสาวมาราตี  ชัยชนะเดช 
นางสาวสุลักษณ์  คงแก้ว 

 หน่วยงานสนับสนุน  ปศุสัตว์อ าเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี ปฏิบัติการในชุมชนและเก็บรวบรวมข้อมูล 
       นายธิติ     มาดหมาย  
  นายสุวิทย์   จิตต์บรรเทา    
 



ฉ 

 

คาํนํา 

 

 การดําเนินการวิจัยโครงการ แนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผูเล้ียงแพะ

ในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี มีเปาหมายเพื่อหาแนวทางในการพัฒนากลุมและเครือขาย

ของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี ใหนําไปสูการพัฒนากลุมและ

เครือขายใหเขมแข็ง และหนวยงานที่เกี่ยวของใชขอมูลเปนแนวทางในการสงเสริมอาชีพเลี้ยงแพะ

ตอไป 

 ผูวิจัยขอขอบคุณ สถาบันวิจัยและพัฒนามาหวิทยาลัยสุโขทัยธรรมาธิราชที่สนับสนุน

เงินงบประมาณสําหรับการดําเนินการวิจัยในครั้งนี้ และขอขอบคุณสาขาวิชาเกษตรศาสตรและ

สหกรณ ที่ปรึกษาโครงการ รองศาสตราจารย ดร.จินดา ขลิบทอง ผูที่เกี่ยวของกับงานวิจัยทุกทาน 

และขอขอบคุณเกษตรกรกลุมตัวอยาง และเจาหนาที่หนวยงานปศุสัตวอําเภอบางบัวทอง จังหวัด

นนทบุรี ที่มารวมดําเนินงานวิจัย ทําใหงานวิจัยสําเร็จลุลวงดวยดี มา ณ โอกาสนี้ 

  

                                                                        

 

      เพชร ทวีวงษ 

         มกราคม 2561 

 



สารบัญ 

 

หนา 

บทคัดยอภาษาไทย  ง 

บทคัดยอภาษาอังกฤษ จ 

คํานํา  ฉ 

สารบัญตาราง   ฌ 

สารบัญภาพ                                                                                                                                      ช 

บทที่ 1 บทนํา   1 

 ความเปนมาและความสําคัญของปญหา   1 

 วัตถุประสงคการวิจยั  2 

 กรอบแนวความคิดการวิจยั   3 

 ขอบเขตของการวจิัย   3 

 นิยามศัพทเฉพาะ  4 

 ประโยชนที่ไดรับ   5 

บทที่ 2 วรรณกรรมที่เกี่ยวของ   6 

 สภาพการเล้ียงแพะท่ัวไป   6 

 การพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกร  19 

 แนวคิดเกี่ยวกับการตลาดกับการสงเสริมการเกษตร  37 

 สภาพท่ัวไปของอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบรุ ี  40 

 ผลงานวิจัยมราเกรายวของกับการรวมกลุมและเครือขาย  44 

บทที่ 3 วิธีดําเนินการวิจยั   48 

 ประชากร  48 

 เครื่องมือที่ใชในการวิจัย   49 

 การเก็บรวบรวมขอมูล   50 

 การวิเคราะหขอมูลและสถิติที่ใช   50 



ซ 

 

สารบัญ (ตอ) 

 

หนา 

บทที่ 4 ผลการวิเคราะหขอมูล  52 

           ตอนที่ 1 สภาพขอมูลทางสังคมและเศรษฐกจิของเกษตรกรผูเล้ียงแพะ 

  ในอําเภอบางบัวทอง  จังหวัดนนทบรุ ี  53 

 ตอนที่ 2 สภาพการเล้ียงแพะ และการตลาด ในอําเภอบางบัวทอง  จังหวัดนนทบุร ี  59 

ตอนที่ 3 สภาพการรวมกลุมและการสรางเครือขายของเกษตรกรในอําเภอบางบัวทอง  

  จังหวัดนนทบุร ี         69 

 ตอนที่ 4 ขอมูลการสนทนากลุมดานแนวทางการพัฒนากลุมผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง  

                จังหวัดนนทบุร ี  85 

 ตอนที ่5 ขอมูลการสนทนากลุมดานแนวทางการสรางเครอืขายเกษตรกรผูเล้ียงแพะ  86 
บทที่ 5 สรุปผลการวิจัย  89 

 สรุปและอภิปรายผลการวิจัย   89 

 อภิปรายผล  97 

 ขอเสนอแนะ  99 

บรรณานกุรม   101 

ภาคผนวก   104 

ก แบบสัมภาษณโครงการวิจัย        105 

ข ประเด็นสนทนากลุม         118 

ค ภาพกิจกรรมลงพื้นที่เก็บขอมูลโครงการวจิัย      120 

ประวัติผูวจิัย           124 

 

 

 

 

 

 

 

 



ฌ 

 

สารบัญตาราง 

 

หนา 

ตารางที่ 2.1 พื้นที่ภายในโรงเรือนขังแพะแตละขนาด   15 

ตารางที่ 2.2 แสดงขอดีและขอเสียของกลุมที่เปนทางการหรือกลุมรูปนยั   22 

ตารางที่ 2.3 แสดงขอดีและขอเสียของกลุมที่ไมเปนทางการหรือกลุมรปูนัย   23 

ตารางที่ 2.4 แสดงความแตกตางระหวางกลุมที่เปนทางการและกลุมท่ีไมเปนทางการ   22 

ตารางที่ 2.5 แสดงความแตกตางระหวางเครือขายกับกลุม   35 

ตารางที่ 2.6 แสดงขอมูลสถาบันทางสังคมของอําเภอบางบัวทอง จัวหวดันนทบุร ี  42 

ตารางที่ 2.7 แสดงขอมูลการเลี้ยงสัตวของอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบุร ี  42 

ตารางที่ 2.8 แสดงขอมูลการรวมกลุมเกษตรกรผูเล้ียงแพะของอําเภอบางบัวทอง  

 จังหวัดนนทบุร ี  43 

ตารางที่ 3.1 ขอมูลกลุมผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบรุ ี  48 

ตารางที่ 3.2 สรุปวิธีการดําเนนิการวิจัยเพื่อตอบวตัถุประสงคการวิจัย  51 

ตารางที่ 4.1 ลักษณะทางสังคมของเกษตรกร  53 

ตารางที่ 4.2 ลักษณะทางเศรษฐกจิของเกษตรกร  55 
ตารางที่ 4.3 ชนิดและพันธุแพะ                                                                          59 

ตารางที่ 4.4 จํานวนแพะที่เล้ียง   60 

ตารางที่ 4.5 แหลงที่มาของพอ-แมพันธุแพะ การใหอาหาร และลักษณะการเลี้ยงแพะ  61 

ตารางที่ 4.6 การปองกนัโรคในการเลี้ยงแพะ   62 

ตารางที่ 4.7 ราคาผลผลิตของเกษตรกร   63 

ตารางที่ 4.8 การดําเนนิการจัดหาตลาดเพ่ือจําหนายผลผลิตของเกษตรกร  65 
ตารางที่ 4.9 ผลผลิต และลักษณะการจําหนายของเกษตรกร     66 

ตารางที่ 4.10 วิธีการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร    67 

ตารางที่ 4.11 การดําเนินการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร                68 

ตารางที่ 4.12 ตําแหนงของสมาชิกในกลุมเกษตรกร      69 

 

 

 

 



ญ 

 

สารบัญตาราง (ตอ) 

 

หนา 

ตารางที่ 4.13 วัตถุประสงคของการรวมกลุมเกษตรกร      70 

ตารางที่ 4.14 การรวมกันทํากิจกรรมของกลุมเกษตรกร      71 

ตารางที่ 4.15 จํานวนครั้งการเขารวมประชุมของสมาชิกกลุมเกษตรกร    71 

ตารางที่ 4.16 การจัดสรรผลประโยชนของกลุมเกษตรกร      72 

ตารางที่ 4.17 ทุนของกลุมเกษตรกร        72 

ตารางที่ 4.18 ความคิดเห็นของเกษตรกรในการกอตั้งเครือขาย     73 

ตารางที่ 4.19 ความคิดเห็นของเกษตรกรตอองคประกอบของเครือขาย   74 

ตารางที่ 4.20 ความคดิเห็นของเกษตรกรตอการสรางเครือขาย     77 

ตารางที่ 4.21 แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายของเกษตรกร    80 

ตารางที่ 4.22 แนวทางการพัฒนากลุมเกษตรกร      86 

ตารางที่ 4.23 แนวทางการสรางเครือขายเกษตรกร      87 

 



ฎ 

 

สารบัญภาพ 

 

หนา 

ภาพที่ 1.1 กรอบแนวคิดการวจิัย   3 

ภาพที่ 2.1 แพะพันธุพื้นเมือง  7 

ภาพที่ 2.2  แพะพันธุแองโกลนูเบียน  8 

ภาพที่ 2.3  แพะพันธุบอร  9 

ภาพที่ 2.4  แพะพันธุซาแนน  9 

ภาพที่ 2.5  แพะพันธุอัลไพน  10 

ภาพที่ 2.6  แพะพันธุทอกเกนเบอรก  10 

ภาพที่ 2.7  แพะพันธุเลาซาน  11 

ภาพที่ 2.8  แพะพันธุแบลค เบงกอล  11 

ภาพที่ 2.9  แพะพันธุจัมนาปาร ี  12 

ภาพที่ 2.10  ระบบการยอยอาหารแพะ  13 

ภาพที่ 2.11  ลักษณะการแบงกั้นคอกสําหรับเลี้ยงแพะแตละขนาด  16 

ภาพที่ 2.12  พื้นคอก  16 

ภาพที่ 2.13  แสดงการเชื่อมโยงเครือขาย  26 

ภาพที่ 2.14  แสดงวงจรการเจริญเติบโตของเครือขาย  29 

ภาพที่ 2.15  กระบวนการทํางานของกลุม  34 

ภาพที่ 2.16  กระบวนการทํางานของเครือขาย  34 

ภาพที่ 5.1     แนวทางการพัฒนากลุมเกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง  

        จังหวัดนนทบุร ี                                                                                                        94 

ภาพที่ 5.2     แนวทางการสรางเครือขายเกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง  

        จังหวัดนนทบุร ี                                                                                                        96 

 



บทที่  1 

บทนํา 
 

 

1. ความเปนมาและความสําคัญของปญหา 

 

 อําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี มีการทําการเกษตรที่หลากหลาย แมวาปจจุบันไดมี

การปรับเปลี่ยนไปเปนสังคมเมืองมากขึ้น แตการประกอบอาชีพเกี่ยวกับการเกษตรยังคงมี

ความสําคัญอยู เกษตรกรยังมีการทําการเกษตร เชน การทํานา การทําสวนไมดอกไมประดับ การ

ปลูกพืชผักสวนครัว นอกจากนี้เกษตรกรยังมีการประกอบอาชีพทางดานปศุสัตว ซึ่งมีสัตวเศรษฐกิจ

ชนิดหนึ่งที่เกษตรกรนิยมเลี้ยงคือ “แพะ” เพราะมีความอดทนแข็งแรงและทนทานตอโรคไดดี 

ปรับตัวเขากับสภาพแวดลอมไดเปนอยางดี รวมทั้งใหผลผลิตเร็วสามารถผสมพันธุไดตั้งแตอายุ

เพียง 8 เดือน มักใหลูกแฝด ใชระยะเวลาในการเลี้ยงลูกสั้น ทําใหสามารถตั้งทองใหมไดเร็ว เปน

สัตวที่ประชาชนทุกศาสนาสามารถใชบริโภคไดทั้งเนื้อและนม และเปนวัตถุดิบในการทําอาหาร

เพื่อการบริโภคทดแทนวัตถุดิบอ่ืนได เกษตรกรจึงหันมาสนใจอาชีพเล้ียงแพะ  

 จากขอมูลการขึ้นทะเบียนเกษตรกรของปศุสัตวจังหวัดนนทบุรี ป พ.ศ. 2557 มี

เกษตรกรเล้ียงแพะท่ีขึ้นทะเบียนจาํนวน 110 ครัวเรือน เล้ียงแพะจํานวน 1,904 ตัว และมีการตั้งกลุม

ผูเล้ียงแพะภายในอําเภอบางบัวทองทั้งหมด 3 กลุม คือ วิสาหกิจชุมชนผูเลี้ยงแพะนมบางบัวทอง มี

จํานวนสมาชิก 30 ราย วิสาหกิจชุมชนกลุมรักษแพะเมืองนนท มีจํานวนสมาชิก 13 ราย และกลุม

รักษสัตวเลี้ยงบางบัวทอง มีจํานวนสมาชิก 24 ราย (สํานักงานปศุสัตวจังหวัดนนทบุรี, 2557) ซึ่ง

เกษตรกรที่เขารวมกลุมและไมเขารวมยังมีลักษณะการเลี้ยงในรูปแบบตัวใครตัวมันเปนสวนใหญ 

ไมใหความสําคัญในการรวมตัวกันเปนกลุมเพื่อรวมกันผลิต ทั้งยังขาดการเชื่อมโยงกันเปน

เครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในชุมชนเนื่องจากการพยายามแขงขันกันระหวางกลุม ทําใหอาชีพ

การเลี้ยงแพะในชุมชนไมเกิดการพัฒนา ทั้งทางดานคุณภาพผลผลิต การเพิ่มมูลคาดวยการแปรรูป

ผลผลิต และความยั่งยืนของระบบตลาด  

 จากสภาพการรวมกลุมและเครือขายเกษตรกรผู เลี้ยงแพะในปจจุบันที่ยังไมให

ความสําคัญของการรวมกลุมและสรางเครือขาย ถาสงเสริมเกษตรกรผูเล้ียงแพะใหเกิดการรวมกลุม

และสรางเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะภายในชุมชน จะเกิดการรวมกันทํากิจกรรมกอใหเกิด

กระบวนการเรียนรูรวมกันในการคิดริเริ่มสรางสรรคผลิตภัณฑแปรรูปแบบใหมๆ ออกสูตลาด 
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เสริมสรางความเขมแข็งใหเกิดขึ้นภายในชุมชน สรางพลังอํานาจในการตอรอง สรางพลังใจ สราง

ความสามัคคี และเกิดผลประโยชนขึ้นกับสมาชิก สงผลใหอาชีพการเลี้ยงแพะในชุมชนเกิดความ

ยั่งยืน ทําใหผูวิจัยเกิดความสนใจที่จะศึกษาแนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายของเกษตรผูเลี้ยง

แพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี เพื่อหาแนวทางสงเสริมการพัฒนากลุมและสรางเครือขาย

ของกลุมเกษตรผูเล้ียงแพะในอนาคตตอไป  

 

2. วัตถุประสงคการวิจัย 

 

2.1 เพื่อศึกษาสภาพทางสังคมและเศรษฐกิจของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะใน              

อําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบรุ ี

2.2 เพื่อศึกษาสภาพการเลี้ยงแพะของกลุมเกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง 

จังหวัดนนทบุร ี
2.3 เพื่อศึกษาสภาพกลุมและเครือขายของเกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง 

จังหวัดนนทบุร ี
2.4 ศึกษาแนวทางในการพัฒนากลุมและเครือขายการเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง 

จังหวัดนนทบุร ี
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3.  กรอบแนวคิดการวิจัย  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่ 1.1 กรอบแนวคิดการวิจัย 

4. ขอบเขตของการวิจัย 

4.1 ดานเนื้อหา ศึกษาขอมูลทางสงัคมและเศรษฐกิจ สภาพการเลี้ยง และการรวมกลุม

และเครือขาย และแนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะอําเภอบางบัวทอง 

จังหวัดนนทบุร ี

4.2 ดานพื้นทีก่ารศึกษา ครอบคลุมพื้นทีอ่ําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

4.3 ดานเวลา ตามแผนการดําเนินงานวิจัยใชระยะเวลา 12 เดือนตั้งแตเริ่มทําสัญญา 

4.4 ดานประชากรที่ศึกษา เกษตรกรผูเล้ียงแพะที่เปนสมาชิกกลุมในอําเภอบางบัวทอง  

จังหวัดนนทบุร ีทั้งหมด 7 กลุมจํานวน 67 ราย 

 

 

 

สภาพทางสังคมและเศรษฐกิจ 

-สภาพสังคม (เพศ, อาย,ุ สถานภาพ, อาชีพ, ระดับการศึกษา, การเปน

สมาชิกกลุม, ตําแหนงทางสังคม, จํานวนสมาชิกในครัวเรือน, ประเพณี, 

ประสบการณทํางาน, การไดรับการสนับสนุน)    

-สภาพเศรษฐกิจ (รายได/ป, รายจาย/ป, แหลงเงินทุน, จาํนวนแพะ, 

แรงงาน, ราคาผลผลิต, หนี้สิน, เงินออม) 

 
สภาพการเลี้ยงแพะและสภาพการตลาด 

- สภาพการเลี้ยงแพะ ( พันธุแพะ, การจัดการเลี้ยงดู, อาหารและน้ํา, 

สถานที่และอุปกรณ) 

- สภาพการตลาด (หลักการ 4P คือ Product, Price, Place, 

Promotion)  
สภาพการรวมกลุมและสรางเครือขาย 

- กลุม (สมาชิก, ความสัมพันธระหวางสมาชิก ,กิจกรรม, ประโยชนที่ไดรับ)  

- เครือขาย  (กลุม, ความสัมพันธระหวางกลุม, กิจกรรม, ประโยชนที่ไดรับ)  

การสังเคราะห์แนว

ทางการพัฒนา 

กลุ่มและเครือข่าย 

แนวทางการพัฒนา 

กลุ่มและเครือข่าย

เกษตรกรผู้เลี�ยงแพะ 
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5. นิยามศัพทเฉพาะ 

 5.1 สภาพการเลี้ยงแพะ หมายถึง ชนิดและพันธุแพะ จํานวนแพะที่เลี้ยง แหลงที่มาของ

พอ-แมพันธุแพะ การใหอาหารและลักษณะการเลี้ยงแพะ และการปองกันโรคในการเลี้ยงแพะ

ตลอดจนปญหาอุปสรรคจากการเลี้ยงของสมาชิกกลุมเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง 

จังหวัดนนทบุร ี

 5.2 สภาพการตลาด หมายถึง ราคาผลผลิต การดําเนินการจัดหาตลาด ผลผลิตและ

ลักษณะการจําหนาย และวิธีการและการดําเนินการประชาสัมพันธ ของสมาชิกกลุมเกษตรกรผูเล้ียง

แพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

5.3 กลุมเกษตรกรผูเลีย้งแพะ หมายถึง เกษตรกรที่เปนสมาชิกของกลุมเกษตรกรผูเล้ียง

แพะในอําเภอบางบัวทองทอง จังหวัดนนทบุร ี7 กลุม คือ วิสาหกิจชุมชนผูเลี้ยงแพะนมบางบัวทอง 

วิสาหกิจชุมชนกลุมผูเลี้ยงแพะเมืองนนท กลุมรักษสัตวนนท กลุมสาธิตการเรียนรูการเลี้ยงแพะ

นนทบุรี กลุมรักษแพะบางบัวทอง กลุมคลองลํารี และกลุมเล้ียงแพะคลองเจก 

5.4 สภาพการรวมกลุม หมายถึง การดํารงตําแหนงของสมาชิกในกลุมเกษตรกร 

วัตถุประสงคของกลุมเกษตรกร กิจกรรมของกลุมเกษตรกร และทุนของกลุมเกษตรกร 

 5.5 สภาพเครือขาย หมายถึง กลุมคนที่มีความสนใจในสิ่ง เดียวกัน และมีการ

ปฏิสัมพันธกันระหวางกลุม ในดานความคิดเห็นของเกษตรกรตอการกอตั้ง ดานองคประกอบที่

สําคัญและปญหาการสรางเครือขายของ และดานแหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายของเกษตรกร

ในการชวยเหลือเกื้อกูลกัน  

5.6 เครือขายการเลี้ยงแพะ หมายถึง กลุมเกษตรกรที่ประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะ ที่

รวมตัวกัน และเชื่อมโยงกัน โดยมีการประกอบกิจกรรมเพื่อใหเกิดการพัฒนาอาชีพทางดานการ

เล้ียงแพะ 

5.7 แนวทางการพัฒนากลุมและเครือขาย หมายถึง การพัฒนากลุม ไดแก การมีสมาชิก 

การสรางความสัมพันธระหวางสมาชิก การรวมกันทํากิจกรรม และการรวมกันรับประโยชนที่

ไดรับ และการสรางเครือขาย ไดแก กลุมเขารวมเปนสมาชิก การสรางความสัมพันธระหวางกลุม

และองคกรที่เกี่ยวของ การทํากิจกรรมรวมกัน การแบงปนผลประโยชน 
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6. ประโยชนที่ไดรับ 

6.1 ไดแนวทางในการพัฒนากลุมและเครือขายของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบาง

บัวทอง จังหวัดนนทบุรี เพื่อนําไปสูการพัฒนากลุมและเครือขายใหเขมแข็ง 

6.2 หนวยงานที่เกี่ยวของใชขอมูลเปนแนวทางในการสงเสริมอาชีพเล้ียงแพะ 

 



   

บทที่  2 

วรรณกรรมที่เก่ียวของ 
 

 

 การวิจัยเรื่องแนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอ      

บางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี มีวรรณกรรมที่เกี่ยวของดังตอไปนี ้

1. สภาพการเล้ียงแพะท่ัวไป 

2. การพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกร   

3. แนวคิดเกี่ยวกับการตลาดกับการสงเสริมการเกษตร 

4. สภาพท่ัวไปของอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบรุ ี

5. ผลงานวิจัยที่เกี่ยวของกับการรวมกลุมและเครือขาย 

 

1.  สภาพการเลี้ยงแพะทั่วไป  

 

 สภาพการเลี้ยงแพะทั่วไป จะกลาวถึง 3 ประเด็นที่สําคัญ คือ ลักษณะการเลี้ยงแพะ 

ปจจัยในการผลิต และปจจัยการจัดการ 

 1.1. ลักษณะการเลี้ยงแพะ ศิริลักษณ วงสพิเชษฐ (2545,น.321-322) ไดอธิบายถึง

ลักษณะโดยทั่วไปของการเลี้ยงแพะในประเทศไทยที่สามารถแบงออกไดเปน 4 ลักษณะ คือ 

  1) การเลี้ยงแบบปลอย เปนการปลอยใหแพะหาอาหารกินเองตามธรรมชาติโดย

ตอนแพะไปยังบริเวณที่มีหญา ในชวงกลางวันที่แดดรอนจัดกต็อนไปยังบริเวณที่มีรมเงา โดยทั่วไป

มีมีการสรางคอกหรือโรงเรือนใหแพะอยูอาศัย จะปลอยใหแพะนอนตามใตถุนบานหรือใตรมไม 

ไมมีการจัดการเลี้ยงดูเปนพิเศษ ทั้งนี้เกษตรกรจะปลอยใหแพะมีการผสมพันธุกันเอง แลวปลอยให

แมแพะดูแลลูกเอง 

  2) การเล้ียงแบบกึ่งขังคอก ลักษณะคลายกับการเลี้ยงแบบปลอย เพียงแตจะมีการ

สรางคอกหรือโรงเรือนสําหรับขังสัตวในตอนกลางคือ คอกที่สรางนี้อาจเปนเพียงโรงเรือนที่มีแต

หลังคาเทานั้น ในตอนเชาก็จะตอนแพะออกไปหากินตามทุงหญาสาธารณะ และตอนกลับมาขัง

คอกในตอนกลางคืน 
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  3) การเลี้ยงแบบผูกลาม เปนการผูกลามแพะไวกับหลักเพื่อใหอยูเปนที่ หลักที่จะ

ใชผูกลามอาจเปนหลักไมหรือตนไมยืนตนตามบริเวณลานบาน ริมทาง ในสวน ไรนา ฯลฯ แลว

ปลอยใหแพะไดหากินเองรอบๆ หลัก มีการจัดหาน้ํามาใหกินดวย ผูเล้ียงอาจยายแหลงที่ผูกลาม 

วันละ 2-3 ครั้ง 

  4) การเลี้ยงแบบขังคอก การเลี้ยงแบบนี้จะกักขังแพะอยูในคอกหรือโรงเรือน

ตลอดเวลา มีการจัดหาน้ําและอาหารมาใหแพะกินในคอก และอาจมีการปลอยแพะออกไปหากิน

ขางนอกบางเปนบางครั้ง สําหรับพื้นคอกสวนมากจะยกสูงเปนบางสวนหรือทั้งหมดเพื่อใชเปนที่

พักอาศัยของแพะ ปจจุบันผูเล้ียงบางรายมีการปรับพื้นคอกยกพื้นเปนคอนกรีตและใชฟางเปนวัสดุ

รองพ้ืน เพื่อแกปญหาการเกิดกลิ่นจากการหมักของมูล 

 1.2 ปจจัยในการเลี้ยงแพะ กลุมวิจัยและพัฒนาสัตวเล็ก กองบํารุงพันธุสัตว กรมปศุ

สัตว (2552) ไดจัดทําคูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ เพื่อเปนแนวทางในการเลี้ยงแพะแกะ

ใหกับเกษตรกร โดยสามารถสรุปประเด็นสําคัญที่เกี่ยวของกับงานวิจัยครั้งนี้ ไดแก พันธุ อาหาร

และน้ํา และโรงเรือนและอุปกรณการเลี้ยง ดังนี้  

  1.2.1 พันธุแพะ ที่นิยมเลี้ยงในประเทศไทยสามารถแบงออกเปนสายพันธุ แพะเนื้อ 

แพะนม และแพะพระราชทาน 

   1)  แพะเนื้อที่นิยมเลี้ยงในประเทศไทย ไดแก  

    (1) แพะพันธุพื้นเมือง (Thai Native goat) เปนแพะที่มีถิ่นกําเนิดใน

ประเทศอินเดียและบังคลาเทศ โดยนาเขามา ทางประเทศสหภาพพมา เลี้ยงกันมากในแถบพื้นที่

ภาคเหนือและภาคกลาง ลักษณะประจาพันธุมี รูปรางขนาดกลาง มีสีหลากหลาย ใบหูยาวปรก 

ขอสังเกตมีขนยาวที่บั้นทาย  
 

 
 

ภาพที่ 2.1 แพะพันธุพ้ืนเมือง 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552)   
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  ขอดีแพะพื้นเมือง สามารถผสมพันธุไดทุกฤดูกาล ใหลูกแฝดสูง แมแพะทองแรก

คลอดลูกแฝด 29.4 % แมแพะท่ีมีอายุมากใหลูกแฝดสูง 74.1 % ทนตอสภาพภูมิอากาศรอนชื้นไดดี 

และทนทานตอพยาธิตัวกลม มากกวาแพะลูกผสม 

   (2) แพะพันธุแองโกลนูเบียน (Anglo Nubian) กรมปศุสัตว นําเขามาในป 

2526 เพื่อปรับปรุงพันธุแพะพื้นเมืองใหมีขนาดใหญขึ้น เปนแพะที่ใหทั้งเนื้อและนม มีหลายสี ทั้งสี

เดียวในตัว หรือมีสีดาง สันจมูกโคงนูน (Roman nose) ใบหูยาวปรกลง นาหนักแรกเกิด 2.5 กก. 

หยานม 15 กก. น้ําหนักโตเต็มที ่เพศผู 60-70 กก. เพศเมีย 50-60 กก. 
 

 
 

ภาพที่ 2.2  แพะพันธุแองโกลนูเบียน 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ 2552 

 

   (3) แพะพันธุบอร (Boer) กรมปศุสัตว นําเขาในป 2539 จากประเทศ

แอฟริกาใต เปนแพะเนื้อขนาดใหญ ลักษณะเดนคือมีลําตัวสีขาว หัวและคอจะมีสีแดง สันจมูกโคง

นูน ใบหูยาวปรก มีน้ําหนักแรกเกิด 4 กก. น้ําหนักหยานม 20 กก. น้ําหนักโตเต็มที่ เพศผู 90 กก. 

เพศเมีย 65 กก. แพะบอรมีความแข็งแกรง ขาแข็งแรง สามารถเดินระยะทางไดไกล ขึ้นเขาหากิน

อาหารเกง รูแหลงอาหารและน้ํา สามารถอยูในที่กันดารไดโดยไมตองเสริมอาหาร และยังทนตอ

โรค เชน Bluetongue, Enterotoxemia และสารพิษไฮโดรไซยานิค 
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ภาพที่ 2.3 แพะพันธุบอร 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ 2552 
 

  2)  แพะนมที่นิยมเลี้ยงในประเทศไทย ไดแก  

   (1) แพะพันธุซาเนน (Saanen) ถิ่นกําเนิดในประเทศสวิสเซอรแลนด โดยกรม

ปศุสัตว นําเขามาในป 2526 เพื่อปรับปรุงพันธุแพะพื้นเมือง ใหมีผลผลิตน้ํานมเพิ่มขึ้นมีสีขาวทั้งตัว 

สันจมูกเปน เสนตรง ใบหูสั้นตั้งชี ้ไปขางหนา น้ําหนักแรกเกิด 2.5 กก. หยานม 15 กก. น้ําหนักโต

เต็มที่เพศผู60-75 กก. เพศเมีย 55-65 กก. ใหน้ํานมเฉลี่ยวันละ 2 กก. ระยะการใหนม 200 วัน 
 

 

ภาพที่ 2.4 แพะพันธุซาเนน 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552) 

   (2) แพะพันธุอัลไพน (Alpine) ถิ่นกําเนิดสวิสเซอรแลนดและออสเตรีย กรม

ปศุสัตว นําเขาจากประเทศสหรัฐอเมริกา ในป 2540 เพื่อศึกษาวิจัย สายพันธุอังกฤษมีสีดํา และมี

แถบสีออน ที่ขางแกม สายพันธุฝรั่งเศสลําตัวเปนสีน้ําตาล สัน จมูกตรง ใบหูสั้นตั้งน้ําหนักแรกเกิด 

2.5 กก. หยา นม 15 กก. น้ําโตเต็มที่ เพศผู60-70 กก. เพศเมีย 50-60 กก. ใหน้ํานมเฉลี่ยวันละ 2.5 

กก. ระยะการ ใหนม 240 วัน 
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ภาพที่ 2.5 แพะพันธุอัลไพน 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552) 

 

   (3) แพะพันธุทอกเกนเบอรก (Toggenburg) ถิ่นกําเนิดอยูในประเทศ

สวิสเซอรแลนด กรมปศุสัตว นําเขาจากประเทศสหรัฐอเมริกา ในป 2540 มีสีช็อกโกแลต และแถบ

สีออนที่ขางแกม สันจมูกตรง ใบหูสั้นตั้งน้ําหนักโตเต็มที่ เพศผู65 กก. เพศเมีย 50 กก. ใหน้ํานม

เฉลี่ยวันละ 2 กก. ระยะการใหนม 240 วัน 
 

 
 

ภาพที่ 2.6 แพะพันธุทอกเกนเบอรก 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552) 

 3)  แพะพระราชทาน ไดแก  

  (1) แพะพันธุเลาซาน (Laoshan) รัฐบาลประเทศสาธารณรัฐประชาชนจีนไดนอม

เกลาฯ ถวายแพะนมพันธุเลาซาน จํานวน 2 คู แดสมเด็จพระนางเจาฯ พระบรมราชินีนาถ เมื่อวันที ่

10 กุมภาพนัธ 2545 เปนพันธุพัฒนาขึ้นมาจากแพะซาเนน กับแพะพันธุพื้นเมืองของมณฑลซานตง 

ในป ค.ศ.2462 มีน้ําหนักโตเต็มที่ เพศผู 65-80 กก. เพศเมีย 50-60 กก. ศูนยวิจัยฯ นครราชสีมา 
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รายงาน อายุเมื่อใหลูกตัวแรก 16.7 เดือน มีอัตราการใหลูกแฝดสอง และแฝดสาม เทากับ 42.86 และ 

7.14 % ใหผลผลิตน้ํานม 505.66+155.96 กก. ระยะรีดนม 215.80+53.45 วัน น้ํานมเฉลี่ย 2.32+0.22 

กก./วัน และมีไขมันนม 3.71 % 

 

ภาพที่ 2.7 แพะพันธุเลาซาน 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552) 

 

  (2) แพะพันธุแบลค เบงกอล (Black Bengal) รัฐบาลสาธารณรัฐประชาชนบังคลา

เทศไดนอมเกลาฯ ถวายแพะพอพันธุ 1 ตัว แมพันธุ 11 ตัว แดสมเด็จพระเทพรัตนราชสุดา ฯ สยาม

บรมราชกุมารี เปนแพะพื้นเมือง ลักษณะมีสีดํา ใบหูมีขนาดเล็กสั้นและตั้งเปนแพะขนาดเล็ก สูง 

40-60 ซม. ความสมบูรณพันธุสูง มักใหลูกแฝด 2-4 ตัว ลูกเกิดเฉลี่ย 2.1 ตัว/ ครอก อัตราการเกิดลูก

แฝดสอง 70.83 % แฝดสาม 12.5 % แฝดสี่ 4.17 % น้ําหนักแรกเกิด หยานม อายุ 6 และ 9 เดือน 

เทากับ 1.31, 8.69, 14.72 และ 20.38 กก. ตามลําดับ เนื้อมีลักษณะละเอียดนุม หนังมีคุณภาพดีนิยม

ใชทํารองเทาชั้นดี 
 

 
 

ภาพที่ 2.8 แพะพันธุแบลค เบงกอล 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552) 
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  (3) แพะพันธุจัมนาปารี (Jamnapari) ดวยนายสุดิง สาเม็ง ไดนอมเกลาฯ ถวายแพะ

พันธุจัมนาปาร ีแดสมเด็จพระเทพรัตนราชสุดาฯ สยามบรมราชกุมารี ในงาน “วันของดีเมืองนรา” 

เมื่อวันที่ 24 กันยายน 2550 จํานวน 1 คูแพะจัมนาปารี จัดเปนแพะพันธุที่สูงและสวยที่สุดของ

ประเทศอินเดีย เปนพันธุกึ่งเนื้อและนม มีสีหลากหลาย ขน ลําตัวสั้นแตจะมีขนยาวที่สวนทาย มีใบ

หูกวางและยาวปรกลง โตเต็มที่ใบหูยาว 30 ซม. โดยปลายใบห ูจะยาวเกินใบหนา 5-7.5 ซม. จมูกมี

ลักษณะโคงงุมคลายจมูกชาวโรมัน ปากลางมักพบยาวกวาปาก บน มีเขายาว 22 ซม. โคงงอไป

ดานหลัง โตเต็มที่ความสูงที่หัวไหล เพศผู 91-123 ซม. เพศเมีย 76-107 ซม. และนาหนักตัวเพศผู 

68-91 กก. เพศเมีย 46-63 กก. ปจจุบันเลี้ยงขยายพันธุที่สถานีวิจัยทดสอบพันธุสัตวเทพา ได

ศึกษาวิจัยใหเปนอีกทางเลือกหนึ่งของเกษตรกรที่ตองการพัฒนาพันธุแพะใหมีอัตรา การ

เจริญเติบโตเร็ว และใหผลผลิตเนื้อที่ด ี

 

 

ภาพที่ 2.9 แพะพันธุจัมนาปาร ี

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ 2552 

 

  1.2.2 อาหารและน้ํา 

   การเลี้ยงแพะของเกษตรกรมักปลอยใหหากินเองตามธรรมชาติ เพราะคิดวา

แพะสามารถหากินไดเกง ทนทานตอสภาพทุรกันดาร จึงมีคํากลาววาแพะเปนสัตวลางโลก กินทุก

อยางที่ขวางหนา หรือเปรียบแพะเปนเทศบาลเก็บขยะเนื่องจากเห็นแพะเดินหากินเศษผัก เปลือก

ผลไมที่ทิ้งอยูในตลาด แตความจริงแลวแพะเปนสัตวที่เลือกกิน ถามีพืชอาหารใหเลือกแพะจะกิน

สวนใบยอดออนกอน แตไมกินสวนกาน หากไมใสใจการเลี้ยงใหถูกตอง ผลตอบแทนที่ไดจากแพะ

จะนอยลงเปนเงาตามตัว เชนสุขภาพทั่วไปไมสมบูรณ ใหลูกตัวเดียวแทนที่จะเปนลูกแฝด อัตราการ

ตายลูกกอนหยานมสูง เปนตน 



13 

 

   แพะเปนสัตวเคี้ยวเอื้อง ม ี4 กระเพาะ เชนเดียวกับโค-กระบือ แตแพะสามารถ

กินพืชอาหารไดหลายชนิดกวา เพราะล้ินแพะมีตุมรับรสขม ทาใหกินใบไมตางๆ จากพุมไม ตนไม

ใหญ รวมทั้งเศษวัสดุเหลือใชทางเกษตรตางๆ เชน เปลือกผลไม เศษผักจากตลาดสด 
 

 
ภาพที่ 2.10 ระบบการยอยอาหารแพะ 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552 ,น.20) 

 อาหารหยาบ กลุมวิจัยและพัฒนาสัตวเล็ก กองบํารุงพันธุสัตว กรมปศุสัตว (2552) 

อธิบายวา เปนอาหารประเภทฟาม มีปริมาตรสูงแตมีน้ําหนักนอย มีเยื่อใยสูงกวา 18 % การยอยได

ของ โภชนะตางๆ อยูในระดับต่ํา แตบางชนิด เชน ขาวโพดหมักคุณภาพดีมีการยอยไดสูงมี TDN 

70 % แพะสามารถกินอาหารหยาบสดได 5-10 กิโลกรัม และควรเสริมแรธาตุกอนวางใหกินดวย 

หญาสดที่ใชเล้ียงควรปลูกผสมกับพืชตระกูลถั่วเพ่ือเพิ่มคุณคาอาหารโปรตีนใหสูงขึ้น เชน ถั่วลาย

หรือเซนโตรซีมา ฮามาตา และ ซีราโตร ในคอกควรมี หญาแหง ฟางแหง หรือตนขาวโพดแหง สับ

เปนทอนสั้นๆ ใหแพะกินตลอดเวลา หรือใหกินสวนหนึ่งกอนที่จะปลอยลงในแปลงหรือนาหญา

สดใหกิน ทั้งนี้เพื่อปองกันโรคทองอืด หรือทองรวง เพราะแพะเปนโรคทองอืดเนื่องจากอาหาร

หยาบสดไดงาย  

 แพะชอบกินหญาที่มลีําตนและใบไมหยาบหรือตนไมโตนัก ลําดับความชอบกินของ

แพะมีดังนี ้ 

 1) พวกหญา หญาขน เนเปยร รูซี ่กินน ีซิกแนล บัฟเฟล หญาปากคอก หญากัวเตมาลา  

 2) พวกพชืตระกูลถั่ว ถั่วลาย ถั่วฮามาตา ถั่วคาโลโป ถั่วมะแฮะ  

 3) พืชอ่ืน ๆ กระถิน แค มันสําปะหลัง กลวย ขนุน หมอน โพธิ์ ชบา พุทรา ทองหลาง 

มะขามเทศ 

 แหลงอาหารที่ใชเลี้ยงแพะ ประเภทแปลงหญา ศิริลักษณ วงสพิเชษฐ (2545,น.328) 

กลาวไววา ตามปกติแพะจะกินหญาสดประมาณรอยละ 10 ของน้ําหนักตัว ปจจุบันทุงหญา
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สาธารณะมีจํานวนลดนอยลงโดยเฉพาะในชวงฤดูแลง ดังนั้นผูเลี้ยงแพะควรวางแผนการจัดหา

อาหารสําหรับใชเล้ียงแพะ การเล้ียงปลอยใหแพะแทะเล็มพืชอาหารโดยตรงนั้นควรจัดเตรียมพื้นที่

สําหรับทําแปลงปลูกหญาไวใหเดินแทะเล็ม ซึ่งพื้นที่แปลงหญาขนาด 1 ไรสามารถเลี้ยงแพะได

ประมาณ 5 ตัว โดยหญาที่ปลูกจะตองมีความเหมาะสม คือ เปนหญาที่แพะชอบกินและทนตอการ

เหยียบย่ําของแพะ เชน หญาขน กินนี รูซี่ ฯลฯ แปลงหญาตองไดรับการดูแลและจัดการอยางดี มี

การรดน้ําอยางสม่ําเสมอ การดูแลคุณภาพของดินโดยใชปุยคอกจากมูลแพะ 

 แหลงอาหารที่ใชเลี้ยงแพะ ประเภทอาหารขน ศิริลักษณ วงสพิเชษฐ (2545,น.328) 

กลาวไววา อาหารขนถึงแมวาแพะจะสามารถดํารงชีวิตอยูไดโดยการกินหญาและพืชอาหารตาม

ธรรมชาติ แตอาหารขนก็เปนสิ่งจําเปน โดยเฉพาะในชวงที่กําลังใหผลผลิต เพื่อใหแพะได

สารอาหารอยางเพียงพอตอการสรางผลผลิตไดอยางเต็มที่ เนื่องจากพืชอาหารตามธรรมชาติมักมี

คุณภาพและปริมาณไมเพียงพอตอความตองการ นอกจากการเสริมอาหารขนแลวควรเสริมแรธาตุ

กอนแกแพะดวย 

 ปริมาณความตองการน้ําของแพะ รางกายแพะมีสวนประกอบของน้ํา 70 % ถาแพะขาด

น้ํา 20 % ของสวนประกอบที่เปนน้ําในรางกายจะทําใหแพะตายได จึงตองมีน้ําวางใหกินตลอดเวลา 

ปริมาณน้ําที่แพะกินวันละ 10-15% ของน้ําหนักตัว ถาแพะหนัก 30 กิโลกรัม จะกินน้ําวันละ 3-4.5 

ลิตรตอตัว โดยทั่วไปแพะกินน้ําวันละ 1.5-2.5 ลิตรตอตัว ควรใหน้ําที่สะอาดใหมทุกวัน  

1.2.3  โรงเรือนและอุปกรณการเลี้ยง ศิริลักษณ วงสพิเชษฐ (2545,น.327-328) ได

อธิบายถึง ลักษณะของโรงเรือนเล้ียงแพะ โดยทั่วไปในการเล้ียงแพะเพื่อผลิตเนื้อนั้น โรงเรือนเปน

เพียงสถานที่ที่อาศัยพักหลับนอนและกักขังแพะในชวงตอนกลางคืน หรือเมื่อสภาพอากาศแวดลอม

ภายนอกไมเหมาะสมที่จะปลอยแพะออกไปแทะเล็มหญา โรงเรือนและคอกจะมีความสําคัญและ

จําเปนตอลูกแพะและการเลี้ยงแพะเพื่อผลิตนมอยางไรก็ดี หลักการสําคัญในการจัดสรางโรงเรือน

เล้ียงแพะ คือ ควรเปนสถานที่ที่ทําใหแพะไดอาศัยอยูอยางสุขสบายสามารถอํานวยความสะดวกตอ

การจัดการเล้ียงดูและการใหการสุขาภิบาลที่ดีแกแพะได 

   สภาพโรงเรือนแพะโดยทั่วไปตองมีลักษณะโปรง มีการระบายอากาศที่ดี พื้น

คอกสะอาดและแหงไมมีการหมักหมมของมูลแพะ เกษตรกรผูเล้ียงแพะในประเทศไทยมักนิยมยก

พื้นโรงเรือนสูงประมาณ 1-1.5 เมตร เพ่ือปองกันน้ําทวมในชวงน้ําหลาก พื้นคอกควรเปนพื้นเรียบ

หรือถาเปนพื้นสแลตควรมีรองหางกันไมเกิน 1.0-1.5 เซนติเมตร สําหรับใหมูลไหลตกลงมาได ซึ่ง

สะดวกตอการทําความสะอาด และพื้นคอกจะแหงเร็ว เพราะลมสามารถระบายผานไปมาได 

สําหรับผนังคอกชวงลางควรทึบและสูงไมต่ํากวา 1.5 เมตร เพ่ือปองกันแพะกระโดดขาม ผนังคอก

ชวงบนตอจากนั้นไปจนถึงหลังคาควรตีดวยไมระแนงโปรง สําหรับทางขึ้นลงของโรงเรือนจะเปน
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ทางลาดลงโดยมีความลาดเอียงไมเกิน 45 องศา หากทางขึ้นลงมีความชันมากจะทําใหแพะกลัวไม

กลาขึ้นลง 

   ปจจุบันเกษตรกรบางรายไดปรับพื้นคอกโดยทําเปนพื้นคอนกรีต เพื่อความ

สะดวกในการทําความสะอาด จากนั้นรองพื้นคอกดวยฟางขาวเพื่อดูดซับส่ิงปฏิกูลที่ขับถายออกมา 

แลวหมั่นเปลี่ยนวัสดุรองพื้น ก็จะชวยแกปญหาเรื่องกลิ่นได สําหรับมูลแพะนั้น ดังนั้นหาก

เกษตรกรไมทําความสะอาดคอกหรือบริเวณใตพืน้คอกในกรณโีรงเรือนยกพื้น ก็จะกอใหเกิดปญหา

การหมักหมมของส่ิงปฏิกูลตางๆ ที่จะกอใหเกิดแกสแอมโมเนียและกลิ่นเหม็นสาบที่มีผลทําใหเนื้อ

และนมแพะเหม็นสาบไปดวยนอกจากนี้ยังเปนแหลงแพรเชื่อโรคที่สงผลกระทบตอสุขภาพของ

แพะอีกดวย 

   ลักษณะโรงเรือนแพะเนื้อมักเปนโรงเรือนที่มีคอกแบบขังรวม คอกละไมเกิน 

10 ตัว ทั้งนี้ผูเลี้ยงตองคัดแพะที่มีขนาดใกลเคียงกนัอยูในคอกเดียวกนัเพื่อปองกันการทําอันตรายตอ

กัน สําหรับโรงเรือนแพะนมนั้น ภายในควรจัดแบงสัดสวนพื้นที่ออกเปนสวนรีดนมและสวนที่อยู

อาศัยของแพะในชวงการผลิตตางๆ ในลักษณะเชนเดียวกบัโคนม เชน แบงออกเปนคอกรีดนม คอก

คลอด คอกผสมพันธุ คอกแพะพอพันธุ และคอกแพะขุนเปนตน สําหรับอุปกรณรีดนมนั้นหากไม

รีดนมดวยมือก็สามารถใชเครื่องรีดนมอัตโนมัติไดเชนเดียวกับที่ใชในโคนม แตจะมีจํานวนหัวรีด

เพียง 2 หัวเทานั้น  

   กลุมวิจัยและพัฒนาสัตวเล็ก กองบํารุงพันธุสัตว กรมปศุสัตว (2552) อธิบาย

วา โรงเรือนควรทําคอกใหอยู มีหลังคากันแดดและฝน ยกพื้นสูง เพื่อทําความสะอาดงาย มีที่ใสน้ํา

และอาหาร ความยาวรางอาหารมีพอใหแพะกินไดครบทุกตัว และมีที่แบงกั้นเพื่อกันตัวอื่นที่

แข็งแรงกวาแยงกินอาหาร และควรแบงกั้นคอกสาหรับเลี้ยงแพะแตละขนาด เชน คอกแมอุมทอง 

คอกลูก 

ตารางที่ 2.1  พื้นที่ภายในโรงเรือนขังแพะแตละขนาด 
 

ขนาดตัวสตัว พืน้ที่ที่ตองการ (ตร.ม./ตัว) 

ลูก 0.3 

แมทองวาง 1.5 

แมอุมทอง 1.9 

พอพันธุ 2.8 

 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552,น.31) 
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ภาพที่ 2.11 ลักษณะการแบงกัน้คอกสาหรับเลี้ยงแพะแตละขนาด 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552,น.31) 

 

 พื้นคอก ทําเปนไมระแนงในแพะโตมีความหาง 1.5 ซม. แพะเล็ก 1.3 ซม. เพื่อใหมูล

และปสสาวะลงดิน พื้นคอกจะไดแหงและสะอาด รวมทั้งชวยปองกันพยาธิที่อาจติดออกมากับมูล

ได และเก็บมูลใตคอกใชทาเปนปุยตอไป 
 

 
 

ภาพที่ 2.12 พื้นคอก 

ที่มา: คูมือการปฏิบัติงานผลิตพันธุแพะแกะ (2552,น.31) 

 

 ขอไดเปรียบของการเลี้ยงแบบขังคอก  

  1) การจดัพื้นที่ปลกูหญาสําหรับตัดใหแพะกินจะใชพื้นที่นอยกวา และไดผลผลิต

ตอพื้นที่มาก กวาทุงหญาที่ปลอยใหแพะลงแทะเล็มกินเอง หากการจัดการดีจะสามารถเล้ียงไดถึง 

200 ตัว โดยใช พื้นที่ปลูกหญาเพียง 10 ไร  
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  2) การเลี้ยงแบบขังคอกชวยลดปญหาเรื่องพยาธิ เชน ตัดวงจรชีวิตของพยาธิตัว

กลม และพยาธิ Fasciola sp. ที่เปนปญหาใหญของแพะและแกะ  

  3) ลดการเส่ียงตอการติดตอหรือไดรับเชื้อโรค เชน โรคคอบวม (Haemorrhagic 

Septicaemia) และ โรคปากและเทาเปอย  

  4) การเลี้ยงแบบขังคอกจะไมไดรับความเครยีดจากแสงแดด ลมพัด ฝน หรือ

อุณหภูมิที ่เปล่ียนแปลงไปอยางรุนแรง  

  5) การเลี้ยงแบบปลอยแทะเล็ม จะตองสูญเสียพลังงานในการเดินหาอาหาร แต

พวกทีข่ัง คอก พลังงานจะสามารถเก็บสะสมไวเปนผลผลิตได  

  6) การเลี้ยงแบบปลอยแทะเล็ม โดยเฉพาะปลอยในทุงหญาสาธารณะตาม

ธรรมชาติ (Overgrazing) จะกอใหเกิดปญหาหนาดินถูกทาลายไดมีผลเสียตอระบบนิเวศนวิทยา  

  7) การเลี้ยงแบบขังคอก สามารถรวมมูลสัตวทําเปนปุยหรือจําหนายได 

1.3 การจัดการเลี้ยงดูแพะ เกรียงศักดิ์ สะอาดรักษ (2554,น.16-17) อธิบายถึงการเลี้ยง

แพะสามารถแบงไดเปน 4 ลักษณะ คือ 

1.3.1 การเลี้ยงพอแมพันธุแพะ แพะเพศผูเริ่มแสดงอาการเปนหนุมเมื่ออายุ 4-5 

เดือน แตจะผสมพันธุไดเม่ืออายุ 8 เดือน ชวงใกลฤดูผสมพันธุ แพะเพศผูจะปสสาวะรดบริเวณทอง

และหนาอกของตัวเอง เนื่องจากอวัยวะเพศผูสามารถยื่นยาวออกมาจากถุงหุมไดเมื่อแพะเพศผู

อยากจะผสมพันธุ และแพะเพศผูจะแสดงอาการมวนริมฝปาก นอกจากนี้ตอมกลิ่นที่ฐานของเขาจะ

สงกลิ่งเพศผูออกไปเพื่อดึงดูดแพะเพศเมีย แพะพอพันธุที่มีอายุ 1-2 ป สามารถคุมฝูงแมพันธุได 10-

15 ตัวสวนพอพันธุท่ีมีอายุ 2-5 ป สามารถคุมฝูงพอพันธุได 20-30 ตัว 

  แมพันธุแพะจะเริ่มแสดงอาการเปนสัดเมื่ออายุ 3-4 เดือน แตยังไมสามารถผสม

พันธุไดเพราะระบบสืบพันธุยังไมสมบูรณเต็มที่ จะสามารถผสมพันธุไดเมื่ออายุ 8-10 เดือน 

  กอนการผสมพันธุ 1 เดือน ควรจัดการถายพยาธิภายนอกแกพอแมพันธุแพะ 

รวมทั้งการฉีดวัคซีนปองกันโรคตางๆ เชน วัคซีนปองกันโรคปากและเทาเปอย เปนตน ในชวงกอน

การผสมพันธุ 2-3 สัปดาหควรใหอาหารที่มีคุณภาพดี ใหอาหารหยาบที่มีคุณภาพ มีการเสริมอาหาร

ขนใหแกพอแมพันธุ เพื่อใหพอพันธุมีการสรางตัวอสุจิที่สมบูรณ แข็งแรง แมพันธุมีการตกไขมาก

ขึ้น โดยเฉพาะอยางยิ่งในชวงที่อาหารหยาบที่ใหแพะกินมีคุณภาพต่ําและมีปริมาณไมเพียงพอตอ

ความตองการของแพะ ควรเสริมอาหารขนประมาณ 1-1.5 เปอรเซ็นตของน้ําหนักตัว 

1.3.2 การเลี้ยงแมพันธุอุมทองถึงคลอด แมพันธุแพะที่ผสมติดแลว จะไมแสดง

อาการเปนสัดหรือไมกลับเปนสัด แพะจะตั้งทองนาน 150+4 วัน ในชวงที่แพะกําลังใหผลผลิต เชน 

ในระยะอุมทอง และในระยะเลี้ยงลูกและรีดนม ควรใหแพะกินอาหารที่มีคุณภาพดี โดยมีการเสริม
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อาหารขนมากกวาปกติ เพราะชวงนี้ลูกแพะจะมีการพัฒนาการอยางชาๆ แตในชวง 2 เดือนหลังของ

การอุมทองหรือระยะ 4-6 สัปดาหสุดทายของการอุมทองจะเพิ่มปริมาณอาหารขนประมาณวันละ 

0.5-1.0 กิโลกรัมตอตัว นอกจากนี้ตองมีการเสริมแรธาตุกอนใหแพะไดเลียกินตลอดเวลา เพื่อ

ปองกันแพะขาดแรธาตุ ซึ่งอาจทําใหแพะเกิดความผิดปกติได รวมทั้งตองมีน้ําสะอาดใหแพะ

สามารถกินไดอยางเพียงพอตลอดเวลา เมื่อใกลคลอดประมาณ 4-5 วันกอนคลอด ควรลดปริมาณ

อาหารลงและเพิ่มรําขาวหรืออาหารหยาบ เพื่อชวยในการระบายทองไมใหแพะทองผูก เพราะจะทํา

ใหแมแพะคลอดยาก 

   อาการของแมแพะใกลคลอดสามารถสังเกตไดดังนี้ แมแพะมีอาการกระวน

กระวาย อาจใชขาหนาตะกุยดินสงเสียงรองต่ําๆ เตานมขยายใหญขึ้นมาก อาจมีน้ําเมือกไหลออกมา

ทางชองคลอด บริเวณสวาปยุบลง เมื่อถุงน้ําคร่ําแตกลูกแพะจะคลอดออกมา ซึ่งใชเวลาในการ

คลอดไมเกิน 1 ชั่วโมง ถาหลังจากแมแพะแสดงอาการใกลคลอดนานกวา 1 ชั่วโมง แตไมมีลูกแพะ

ออกมา ผูเล้ียงจะตองทําการลวงชวยคลอด หลังจากคลอดลูกไมเกิน 4 ชั่วโมง รกจะถูกขับออกมา 

หลังจากที่แมแพะคลอดลูกแลวจะตองหม่ันคอยสังเกตความผิดปกติ โดยเฉพาะถาพบมดลูกอักเสบ 

และเตานมอักเสบ ควรปรึกษาสัตวแพทยเพ่ือทําการรักษาทันที 

1.3.3 การเลี้ยงลูกแพะแรกคลอดถึงหยานม หลังจากที่แมแพะคลอดลูกแลว แม

แพะจะชวยเลียเยื่อเมือกตามตัวลูกเพื่อใหลูกตัวแหง ส่ิงที่ควรปฏิบัติตอลูกแพะแรกเกิดมีดังนี้ 

1) ดูแลใหเยื่อเมือกที่ติดตามตัวหลุดออกจากลูกแพะ รวมทั้งในรูจมูกและ

ปาก และจัดหาวัสดุที่ใหความอบอุนแกลูกแพะ เชน ฟางขาว โดยเฉพาะในชวงที่มีอากาศหนาว 

2) ผูกสายสะดือใหหางจากพื้นทองประมาณ 1 นิ้ว และตัดสายสะดือใต

บริเวณที่ผูก ทาดวยทิงเจอรไอโอดิน 

3) เมื่อลูกแพะยืนไดควรใหลูกแพะดูดน้ํานมเหลืองจากแมแพะโดยเร็ว ซึ่ง

น้ํานมเหลืองจะมีภูมิคุมกันโรคที่ถายทอดจากแม โดยน้ํานมเหลืองจะถูกสรางขึ้นในชวง 2-4 วัน

แรกหลังคลอด 

4) การหยานมสามารถกระทําไดตลอดเวลาจนกระทั่งมีอายุ 6 เดือน ขึ้นอยู

กับชนิดของแพะ แพะเนื้อสามารถทิ้งลูกไวกับแมจนหยานม เนื่องจากไมตองการผลผลิตน้ํานม ใน

ประเทศเขตรอนนิยมหยานมลูกที่อายุ 3 เดือน สวนแพะนมจําเปนตองหยานมลูกทันที่เนื่องจาก

ตองการผลิตน้ํานมเพื่อนําไปขาย โดยจะแยกลูกจากแมหลังคลอด และผูเล้ียงจะตองรีดน้ํานมเหลือง

แลวปอนใหลูกกินใน 3 วันแรก หลักจากนั้นจะเลี้ยงลูกดวยน้ํานมจนกวาจะหยานม สวนแมแพะนม

จะนําไปรีดนมตอไป 
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1.3.4 การเลี้ยงแพะรุนชวงอายุ 3-8 เดือน หลังจากหยานมลูกแพะ ผูเลี้ยงจะทําการ

ชั่งน้ําหนักตัว วัดความสูง กรอกยาเพื่อกําจัดพยาธิภายนอกและภายใน หลังจากหยานม 2 สัปดาห

ใหทําวัคซีนเพื่อปองกันโรคติดตอที่สําคัญอยางนอย 2 โรค คือ โรคปากและเทาเปอย และโรคเฮ

โมรายิกเซฟติซีเมีย (โรคคอบวม) แพะตัวที่ไมถูกคัดเลือกเปนพอพันธุควรทําการตอนเพื่อลดกลิ่น

สาบและเพื่อลดความดุราย โดยใชมีผาเอาลูกอัณทะออก หรือใชคีมตอนสัตวที่เรียกวา “เบอรดิซ

โซ” (Burdizzo) แพะที่เลี้ยงเพื่อการผลิตเนื้อจะถูกสงเขาโรงฆาเม่ืออายุ 8 เดือน ถึง 2 ป 

 เห็นไดวาสภาพการเล้ียงแพะท่ัวไปนั้นเกษตรกรตองใหความสําคัญตั้งแตลักษณะการ

เล้ียง ไดแก  แบบปลอย แบบกึ่งขังคอก แบบผูกลาม และแบบขังคอก ปจจัยในการเลี้ยงแพะ ไดแก 

พันธุ อาหารและน้ํา โรงเรือนและอุปกรณเลี้ยง  และการจัดการเล้ียงดูแพะในชวยอายุที่แตกตางกัน 

ซึ่งมีความจําเปนอยางยิ่งสําหรับการเล้ียงแพะใหไดคุณภาพ และเหมาะสมกับสภาพของแตละพื้นที ่

 

2.  การพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกร 

 

2.1 กลุม 

 2.1.1 ความหมายของกลุม วิโรจน แสงบางกา (2554, น.6-7) สรุปความหมายของ 

กลุม และกลุมการเกษตร ไวดังนี้ 

    1) กลุม หมายถึง บุคคลตั้งแตสองคนขึ้นไปรวมตัวและจัดกิจกรรมชวยเหลือ

ซึ่งกันและกันหรือชวยเหลือสวนรวมใหบรรลุวัตถุประสงครวมกันโดยมีการรับรูถึงการรวมกลุม

และมีการกําหนดบทบาทหนาที่ความสัมพันธของสมาชิกภายในกลุม ตลอดจนบรรทัดฐานของ

กลุมซ่ึงสมาชิกในกลุมตองปฏิบัติตาม 

   2) กลุมการเกษตร คือ การรวมตัวของเกษตรกรและผูที่เกี่ยวของภายใน

หมูบาน ตําบล ชุมชน หรือทองถิ่นเดียวกันเพื่อรวมกันแกไขปญหาหรือพัฒนาอาชีพการเกษตรที่

เกษตรกร โดยสมาชิกทุกคนรับรูถึงการรวมกันเปนกลุม มีการแบงโครงสรางหรือหนาที่ และการ

บริหารจัดการ เชน การวางแผน การดําเนินงาน แบงหนาที่ความรับผิดชอบ กําหนดกฎ กติกา 

ติดตอสื่อสาร และประเมินผล อยางเปนระบบ 

  2.1.2  ความสําคัญของกลุม วิโรจน แสงบางกา (2554,น.17-18) สรุปไดวาการ

รวมตัวเปนกลุม เปนพฤติกรรมของมนุษยที่สงผลกระทบหรือมีความสําคัญตอสมาชิก 

   ความสําคัญตอสมาชิก เกษตรกรที่เปนสมาชิกกลุม เปนเปาหมายหลักของ

การรวมกลุม หรืออีกนัยหนึ่งกค็ือ การที่เกษตรกรรวมกลุมก็เพื่อท่ีจะใชกลุมเปนเครื่องมือในการ

แกไขปญหา เนื่องจากกลุมมีความสําคัญในหลายมิติ เชน 
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1) สนองตอบความตองการพื้นฐานสวนบุคคลของสมาชิก โดยเฉพาะความ

ตองการที่ไมสามารถไดมาดวยลําพังตัว เพราะตองอาศัยการแสดงออกจากบุคคลอื่นดวย เชน การ

ยกยองเชื่อถือเพื่อแสดงการยอมรับ กลุมสามารถเปนที่มาของคําตอบเหลานี้ได เพราะกลุมที่ดีจะ

ประกอบดวยสมาชิกที่มีไมตรีที่ดีตอกัน สมาชิกในกลุมสามารถที่จะใหความรับความอบอุน ความ

ไววางใจ ความเชื่อใจ ความดูแลเอาใจใส และการยกยองศรัทธาซึ่งกันและกันได การตอบสนอง

ความตองการพื้นฐานเหลานี้คือสิ่งที่กลุมสามารถนํามาใหแกสมาชิกทุกคนไดตามความตองการ

และความเหมาะสมของแตละบุคคล 

2) ใหผลตอบแทนที่ไมอาจไดมาดวยเอกเทศ เชนคาตอบแทนทางเศรษฐกิจที่

บุคคลอาจไดรับในระดับหนึ่งถาทํางานเพียงลําพังตัว แตถาไดรวมกลุมจนทํางานไดผล มีคุณคาและ

มีอํานาจตอรองเนื่องจากมีพลังความเปนกลุมมากขึ้น บุคคลนั้นก็มีโอกาสที่จะไดรับผลตอบแทน

มากขึ้น เปนตน 

3) สงเสริมการพัฒนา เชน การอบรมโดยกลุมจะชวยใหสมาชิกผูเขาอบรมได

เรียนรูอยางรวดเร็วและมั่นใจขึ้นโดยกระบวนการกลุม และมีโอกาสแลกเปลี่ยนความคิดเห็นและ

ประสบการณกับบุคคลอ่ืนจนทําใหสามารถไดรับการพัฒนาในทุกดานอยางกวางขวางมากยิ่งขึ้น 

นอกจากนี้กลุมยังเปนตัวชวยใหสมาชิกไดตื่นตัว เพื่อพัฒนาตัวเองตามบทบาทของกลุมไดเปนอยาง

ดี ดวยการใหสมาชิกไดขอมูลที่จะเรียนรูตนเองและเปรียบเทียบกับมาตรฐานหรือบุคคลอื่น เพื่อหา

จุดบกพรองที่จะแกไขปรับปรุงพัฒนาตนเองเพื่อไปสูความสําเร็จยิ่งขึ้นตอไป 

4) เปนเครื่องมือฝกฝนใหแกสมาชิก โดยเปนทั้งกระจกใหสมาชิกไดสะทอน

ภาพ ทั้งของตนเอง บุคคลอ่ืน และสภาพแวดลอมภายนอก และเปนเครื่องฝกหัดทดสอบใหสมาชิก

ไดฝกฝนปฏิบัติกอนไปสูสังคมหรือสถานการณที่เปนจริง 

5) เปนสิ่งเสริมพลังและฐานะใหแกสมาชิก เชน ถาบุคคลหนึ่งไปติดตอกับ

บุคคลอ่ืนโดยลําพังอาจจะไดรับการตอนรับจากบุคคลภายนอกในระดับความสําคัญระดับหนึ่ง แต

ถาเปลี่ยนบุคคลนั้นใหมาอยูในฐานะสมาชิกกลุมแทนการอยูตามลําพัง เพราะชื่อเสียง ฐานะและ

ตําแหนงของบุคคลนั้นในกลุม จะกอใหเกิดอํานาจ หรือพลังเสริมใหบุคคลภายนอกตองใหการ

ตอนรับโดยใหระดับความสําคัญของบุคคลนั้นสูงกวาเดิม 

6) สรางความมั่นใจในการปฏิบัติ โดยเฉพาะการปฏิบัติซ่ึงมีสวนเกี่ยวของกับ

ความเปลี่ยนแปลงที่บุคคลทั่วไปจะไมกลากลาทําใหเกิดขึ้น แตสมาชิกกลุมจะมีความมั่นใจในพลัง

ที่เกิดจากกลุม จนทําใหมีความกลาหาญในการทํางานที่อาจกอใหเกิดความเปลี่ยนแปลงในเรื่อง

ตางๆ อยางเต็มท่ี ซ่ึงเปนที่ยอมรับกันวา ความกลาหาญและความมั่นใจในการปฏิบัติงานจะสามารถ
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นําไปสูประสิทธิภาพของการปฏิบัติงาน และประสิทธิผลของผลงานมากกวาการปฏิบัติโดยปกติ

ธรรมดาทั่วไป 

7) เปนแหลงสรางมิตรภาพและสัมพันธภาพ ที่มีตอกันอยูแลวใหกระชับ

ใกลชิดเปนสัมพันธภาพที่ดีตอกันมากยิ่งขึ้นดวยกิจกรรมของกลุม ไมวาจะเปนกิจกรรมทางสังคม 

กิจกรรมการชวยเหลือซึ่งกันและกัน หรือกิจกรรมการทํางานรวมกัน 

 2.1.3 องคประกอบของกลุม ทนงศักดิ์  คุมไขน้ํา (2540,น.14) กลาวถึง กลุมที่จัดตั้ง

ขึ้นในงานพัฒนาชุมชน จะมีองคประกอบ 4 ประการ คือ 

     1) กรรมการ หมายถึง คณะกรรมการซึ่งเลือกมาจากสมาชิก เพื่อทําหนาที่เปน

ตัวแทนบริการกิจการของกลุม 

   2) กติกา หมายถึง ระเบียบขอบังคับ หรือขอตกลงตางๆ ที่สมาชิกไดชวยกัน

กําหนดขึ้น 

   3) กิจกรรม หมายถึง ความเคลื่อนไหวในการดําเนินงานของกลุมตาม

วัตถุประสงคที่กําหนดไว 

   4) กองทุน หมายถึง งบประมาณคาใชจาย รวมวัสดุอุปกรณที่ใชในการ

ดําเนินงาน 

 2.1.4 ชนิดของกลุมในองคการ 

   1) กลุมที่เปนทางการหรือกลุมรูปนัย (Formal Group) หมายถึงกลุมที่มี

กฎเกณฑกําหนดไวเปนแนวทางในการปฏิบัติ เพ่ือใหดําเนินการไปอยางมีระเบียบแบบแผนเปนไป

ตามหลักการ เชน กลุมขาราชการ สมาคม สโมสร ชมรม สหภาพแรงงาน เปนตน 

    - กลุมที่เปนทางการแบบถาวร เปนกลุมที่กําหนดตามโครงสรางของ

องคการโดยมีลักษณะถาวร ไดแก กลุมผูบริหารระดับสูง กลุมคณะกรรมการ เปนตน 

    - กลุมที่เปนทางการแบบชั่วคราว เปนกลุมที่เกิดขึ้นชั่วคราวเพื่อแกไข

ปญหาบางอยาง เชน คณะกรรมการที่ถูกตั้งขึ้นมาทํางานเฉพาะเรื่อง 
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ตารางที่ 2.2 แสดงขอดีและขอเสียของกลุมที่เปนทางการหรือกลุมรูปนัย 

 

ขอดี ขอเสีย 

- มีความสะดวกในการบริหารงาน การติดตามงาน  

  ประเมินผล และการพัฒนางาน 

- มีความลาชาในการปฏิบัติงาน เนื่องจากมรีะเบียบ 

  กฎเกณฑ และขั้นตอนการปฏิบัติงานมาก 

- สามารถวางแผนและกําหนดทิศทางของกลุมไว 

  ลวงหนา 

- อาจมีความขัดแยงทําใหเสียเวลาในการวางแผน  

  และกําหนดทิศทางของกลุม 

- สมาชิกกลุมมีสิทธิที่จะรวมกันคิดรวมกัน 

  วางแผนปรับปรุงแกไข และพัฒนางานตางๆได 

- การเสนอความคิดเห็นของสมาชิกบางคนอาจไมได 

  รับความเห็นชอบจากกลุม ทําใหขาดความรวมมือ 

- สมาชิกจะรูและมีแนวทางปฏิบัติไปในทิศทาง 

  เดียวกัน 

- หากสมาชิกคนใดไมปฏิบัติตามแนวทางที่กําหนด  

  อาจทาํใหมีความเสียหายเกิดขึ้นได 

- มีระเบียบ กฎเกณฑในการปฏิบัติงานทําให 

  สามารถดําเนินงานได 

- อาจทําใหขาดการประสานงานที่ดี เพราะตางคน 

  ตางทํางานในสวนที่ตนเองรับผิดชอบเทานั้น 

- งายตอการปกครอง เพราะมีการกําหนดตําแหนง 

  หนาที่และความรับผิดชอบ 

- อาจทําใหการแสวงหาผลประโยชนจากตําแหนง 

  หนาที่การงานที่ดีกวา 

- นิยมใชในการบริหารงานหรือการปกครองตั้งแต 

  กลุมองคการไปจนถึงระดับประเทศและระหวาง  

  ประเทศ 

- เปนการบริหารงานที่ขาดความเปนกันเองและอาจ   

  ไมมีความจริงใจตอกัน 

  

   2)  กลุมที่ไมเปนทางการหรือกลุมอรูปนัย (Informal Group) กลุมที่มีเกิดขึ้น

โดยไมมีกฎเกณฑวางไวอยางตายตัว ไมมีระเบียบแบบแผน ใชความชอบพอกัน สมาชิกจะรวมกัน

สรางคานิยมรวมกันระหวางสมาชิก เชน กลุมครอบครัว กลุมเพื่อนฝูง เปนตน 

    -  กลุมสนใจ (Interest Groups) เปนกลุมที่เกิดขึ้นเพื่อทํากิจกรรมเพื่อให

บรรลุวัตถุประสงคเฉพาะซึ่งแตละคนมีสวนเกี่ยวของหรือไดเสีย เชน กลุมเกษตรกรสวนลําไย 

ชมรมพระเครื่อง เปนตน 

    - กลุมมิตรภาพ (Friendship Groups) เกิดจากการรวมตัวของบุคคลที่มี

ความสนใจกิจกรรมทางสังคมเพื่อสงเสริมมิตรภาพตอกัน เชน กลุมกีฬา กลุมนันทนาการ กลุม

สังสรรควันสุดสัปดาห เปนตน เปนกลุมที่มีกิจกรรมนอกที่ทํางานตามปกติ 
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ตารางที่ 2.3 แสดงขอดีและขอเสียของกลุมที่ไมเปนทางการหรือกลุมอรูปนัย 

 

ขอด ี ขอเสยี 

- มีบรรยากาศเปนกนัเอง อบอุนและสามารถ 

  ชวยเหลือเกื้อกูลแกกันได 

- เปนแหลงของการเลนพรรคเลนพวก การใช 

  สิทธิพิเศษหรือคอรัปช่ัน 

- ไมมีพิธีรีตอง จะทํางานไดคลองตัวและรวดเร็ว 

 

- ขาดระเบียบ กฎเกณฑ ในการปฏิบัติงานมกั 

  ผิดพลาด และกาวกายงานของผูอ่ืนอาจเกิดขึ้น 

- สมาชิกสนิทสนมกนังาย รูจกักนัไดทัว่ถึง 

 

- สมาชิกบางคนถือโอกาสเอาความสนิทสนม 

  สวนตัวไปหาประโยชน 

- สะดวกในการรวมกลุม เรียกประชุม หรือ ริเริ่ม 

  งานใหม 

- ความคิดเห็นจากคนกลุมเล็กอาจผดิพลาดไดงาย  

  โดยเฉพาะอยางยิ่งถาสมาชิกบางคนมีอิทธิพล 

- ในการประชุมปรึกษาหารือ สมาชิกมีโอกาส 

  ไดแสดงความคิดเห็นอยางท่ัวถึง 

- มีการแบงพรรคแบงพวก สรางความยุงยากใน 

  การปกครอง 

- สรางมนุษยสัมพันธไดงายและรวดเรว็  
 

ตารางที่ 2.4 แสดงความแตกตางระหวางกลุมที่เปนทางการและกลุมที่ไมเปนทางการ 

 

กลุมทีเ่ปนทางการ กลุมทีไ่มเปนทางการ 

- มีการกอตั้งและสลายตัวอยางมีระเบียบ - เปนไปตามความตองการของสมาชิก 

- มีกฎเกณฑหลักการในการปฏิบัต ิ - ไมมีกฎเกณฑและหลักการตายตวั 

- จํานวนสมาชิกคอนขางมาก - จํานวนสมาชิกคอนขางนอย 

- ปฏิบัติและการดําเนนิงานอยางมีระเบียบ - ไมมีระเบียบในการปฏิบัติที่แนนอน 

- มีวัตถุประสงคของกลุม - เปนไปตามความตองการของกลุม 

- มีผูนําที่มีลักษณะเปนไปตามรูปแบบ  

  วัตถุประสงคของกลุม 

- ไมมีรูปแบบของผูนํา 

- การดําเนินงานมขีั้นตอนและมกีารมอบหนาที ่

  ใหสมาชิก 

- การดําเนินงานเปนไปตามความพอใจของกลุม 
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 2.1.5  การพัฒนาของกลุม 

   กลุมเกิดจากการการที่บุคคลมีความสนใจรวมกัน ความตองการรวมกัน และ

มีการดําเนินกิจกรรมเพื่อวัตถุประสงครวมกัน กลุมจึงมีการเกิดหลายรูปแบบตามวัตถุประสงคของ

สมาชิก ซึ่งการพัฒนาของกลุมอาจสูงขึ้นหรือสลายไปยอมแลวแตปจจัย 4 ประการ (สุรีพร แสงคํามา

2545, น.11) ดังตอไปนี้ 

   1) คนเกิดแรงจูงใจที่จะเขารวมกลุมเพราะแรงกระตุนจากเจาหนาที่ของรัฐ 

การชักชวนของผูนํา หรือความตองของตนเอง แตยังขาดความรู ความเขาใจ และประสบการณใน

การทํางานเปนกลุม หากพัฒนาตอไปยิ่งจะมีสมาชิกเพิ่มมากขึ้น 

   2) แรงจูงใจในการรวมกลุมลดลง  เนื่องจากความผิดหวังหรือมีปญหา

อุปสรรคในการปรับตัวทําใหกลุมเกิดความทอแท  และถาหากไมมีการแกไขจํานวนสมาชิกในกลุม

ลดลงจนถึงกลุมสลายไปในที่สุด 

   3) สมาชิกมีการปรับตัว  โดยไดรับการเรยีนรูใหมๆ และพยายามเพิ่มผลผลิต

ใหสูงขึ้น  ซึ่งจะทําใหกลุมดํารงอยูไดและพัฒนาตอไปไดอีก 

   4) กลุมมีความสัมพันธท่ีดี ทั้งผูนําและสมาชกิไดรับการสนับสนุน จะทําให

กลุมดํารงอยูตอไปไดเพราะไดรับความรวมมืออันดีจากสมาชิก 

2.2 เครือขาย  

   2.2.1  ความหมายของเครือขาย 

    สนธยา พลศรี (2550, น.207) ใหความหมายของเครือขาย หมายถึง 

ความสัมพันธที่เช่ือมโยงระหวางสมาชิกซึ่งอาจจะเปนบุคคลตอบุคคล บุคคลตอกลุม กลุมตอกลุม 

เครือขายตอเครือขาย กลายเปนเครือขายยอยใตเครือขายใหญ ในการเชื่อมโยงเปนเครือขายไมได

เปนเพียงการรวมตัวกันโดยทั่วไปแตมีเปาหมายในการทํากิจกรรมรวมกันทั่งที่เปนครั้งคราวหรือ

อาจเปนกิจกรรมที่ตอเนื่อง จึงเปนการเชื่อมโยงคนที่มีความสนใจรวมกัน พบปะสังสรรคและ

พัฒนาไปสูการลงมือทํารวมกันทํากิจกรรมตางๆ ดวยเปาหมายและจุดประสงคเดียวกัน ดังนั้น

เครือขายจึงไมใชเปนเพียงการรวบรวมรายละเอียดบุคคลท่ีเปนสมาชิกเทานั้น แตมีการจัดระบบให

สมาชิดสามารถดําเนินกิจกรรมรวมกัน เพื่อบรรลจุุดหมายที่สมาชิกเห็นพองตองกัน สิ่งที่เชื่อมโยง

สมาชิกเขาดวยกันคือวัตถุประสงคหรือผลประโยชนที่ตองการบรรลุผลรวมกัน การสนับสนุน

ชวยเหลือซ่ึงกันและกัน 

   เบญจมาศ อยูประเสริฐ (2553, น.41) ไดสรุปความหมายของเครือขาย เปน

ประเด็นหลักๆ คือ การสัมพันธเชื่อมโยงระหวางกัน มุงเนนกระบวนการทํางานรวมกันเพื่อให

บรรลุวัตถุประสงค โดยผานกระบวนการติดตอสื่อสารที่เปนการแลกเปลี่ยนเรียนรูระหวางกัน จึง
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กลาวไดวาเครือขายในการพัฒนาชุมชนเกษตร หมายถึง การประสานเชื่อมโยงความรวมมือระหวาง

บุคคล กลุมและองคกรที่มีกิจกรรมคลายคลึงกันและเชื่อมโยงขยายผลการทํางานหรือแนวคิดไปสู

กลุม องคกรอื่นๆ เพื่อเสริมสรางพลังในการแกไขปญหาและการเปลี่ยนแปลงสิ่งตางๆ โดยผาน

กระบวนการแลกเปลี่ยนเรียนรูระหวางกัน การมีสวนรวม และกระบวนการกลุมที่จะนําไปสูการ

เปล่ียนแปลงตามวัตถุประสงคและเปาหมายรวมกันของทุกฝาย 

 จากความหมายดังกลาว สรุปไดวาเครือขายเปนการสรางสานสัมพันธของมนุษย จาก

บุคคลตอบุคลกลุมตอกลุม เครือขายตอเครือขาย เพื่อเชื่อมโยงกิจกรรมที่ตั้งเปาหมายและ

จุดประสงคเดียวกันไว มีการรวมตัวกันทําตามเปาหมายโดยอาศัยกระบวนการสื่อสาร การมีสวน

รวม ทําใหเกิดการแลกเปล่ียนเรียนรู อยางตอเนื่องเปนกลไกที่ใชในการดําเนินกิจกรรมใหบรรลุผล

สําเร็จตามที่กําหนดไว และมีการแบงผลประโยชนที่เทาเทียมกันอยางเปนธรรม 

  2.2.1 ลักษณะของการเชื่อมโยงเครื่องขาย 

   เบญจมาศ อยูประเสริฐ (2553, น.41) สรุปถึงลักษณะของการเชื่อมโยง

เครือขายไววา ประกอบไปดวยประเด็นสําคัญ 3 ประการ ดังนี้ 

1) เปนความสัมพันธระหวาบุคคล ระหวางกลุม องคกร 

2) ความสัมพันธดังกลาวเกิดขึ้นจากการมีเปาหมาย หรือวัตถุประสงค

รวมกันในบางประการจึงทําใหเขารวมกันเปนเครือขายเพ่ือแลกเปล่ียนทางดานขอมูลขาวสาร หรือ

ทํากิจกรรมรวมกันเพื่อใหบรรลุเปาหมายหรือวัตถุประสงคดังกลาว 

3) ความสัมพันธภายในเครือขายมีลักษณะเปนอิสระตอกันเพราะแตละ

สมาชิกมีเปาหมายหรือวัตถุประสงคของตนอยูแลว การเขารวมกันเปนเครื่องขายเพียงเพื่อ

วัตถุประสงคบางประการที่รวมกันเทานั้นและโดยทั่วไปจะเปนความสัมพันธที่แตละสมาชิกจะมี

ความเสมอภาคกัน ไมเปนแบบลําดับชั้น (hierarchy) 

   เพื่อความเขาใจเกี่ยวกับความหมายและลักษณะของเครือขาย สามารถศึกษา

ไดจากภาพที่ 1 ที่แสดงถึงการเชื่อมโยงและความสัมพันธของบุคคล หรือกลุมตางๆ แตละเครือขาย

ยอยตางๆ มีการเชื่อมตอถึงกันเอง  
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ภาพที่ 2.13 แสดงการเชื่อมโยงเครือขาย 

ที่มา: เบญจมาศ อยูประเสริฐ (2553, น.41) 

 

  2.2.2  องคประกอบที่สําคัญของความเปนเครือขาย ไดแก 

1)  หนวยชีวิตหรือสมาชิก เปนองคประกอบเบื้องตนของความเปนเครือขาย  

ที่สรางระบบปฏิสัมพันธโดยแตละหนวยชีวิตและแตละปจเจกบุคคล จะดําเนินการสานตอเพื่อหา

แนวรวมในการสรางสรรคสิ่งตางๆ เพื่อใหเกิดการดํารงอยูรวมกันตามหลักธรรมชาติที่ทุกสรรพสิ่ง

จะตองพึ่งพาอาศัยและสรางกระบวนการที่สืบเนื่องเพื่อรักษาความเปนไปของชีวิต ดังนั้นหนวย

ชีวิตหรือสมาชิกในองคกรนั้น จะเปนองคประกอบหลักที่กอใหเกิดความเปนเครือขาย 

  2)  จุดมุงหมาย เปนองคประกอบที่สําคัญอีกประการหนึ่ง เพราะหากวา

บุคคล กลุม องคกร มารวมกันเพียงเพื่อทํากิจกรรมอยางใดอยางหนึ่งโดยไรความมุงมั่นหรือ

จุดมุงหมายรวมกัน ความสัมพันธดังกลาวมิอาจกลาวไดวาเปนเครือขาย เพราะความเปนเครือขาย

จะตองมีความหมายถึง “การรวมกันอยางมีจุดหมาย” เพื่อทํากิจกรรมอยางใดอยางหนึ่ง โดยมี

วัตถุประสงคและกระบวนการเพื่อใหบรรลุจุดมุงหมายนั้น 

  3)  การทําหนาที่อยางมีจิตสํานึก การที่แตละหนวยชีวิตหรือการที่แตละ

บุคคลจะมารวมกันนั้น สิ่งท่ีจะยึดโยงส่ิงตางๆ เขาดวยกัน คือ การทําหนาที่ตอกัน และกระทําอยาง

มีจิตสํานึก เพราะหากขาดจิตสํานึกตอสวนรวมแลว กระบวนการนั้นจะเปนเพียงการจัดตั้งและ
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เรียกรองหาผลประโยชนตอบแทนเทานั้น และการที่คนจะมารวมกลุมเปนองคกรเครือขายไดนั้น 

นอกจากจะมีความสนใจหรืออุปนิสัยใจคอท่ีคลายคลึงกันแลว บุคคลยังตองมีจิตสํานึกตอสวนรวม 

กลาวคือ เมื่อพวกเขาเห็นปญหาหรือตองการที่จะพัฒนาและเปลี่ยนแปลงสิ่งใดสิ่งหนึ่ง จิตใจที่

มุงมั่นซ่ึงเปนปจจัยภายในของแตละบุคคล ยอมเปนแรงขับเคลื่อนที่นําไปสูการคิดวิเคราะหและการ

คนหาวิธี เพื่อแกไขปญหานั้นๆ รวมทั้งแสวงหาแนวรวมจากเพื่อนรวมอุดมการณ เพื่อสรางพลัง

อํานาจในการตอรองหรือการแลกเปล่ียนเรียนรูระหวางกัน จนกลายเปนองคกรเครือขายที่ทุกฝาย

ตางก็มีความไววางใจตอกัน ทั้งนี ้เพราะความเปนเครือขายนั้น สามารถที่จะตอบสนองกระบวนการ

แกไขปญหาไดมากกวา 

  4)  การมีสวนรวมและการแลกเปลี่ยน ในองคประกอบของความเปน

เครือขายสิ่งหนึ่งที่จะขาดมิไดก็คือการมีสวนรวม การพึ่งพาอาศัยและการแลกเปลี่ยนเรียนรู การมี

สวนรวมในกิจกรรมตางๆ ของสมาชิกจะเปนปจจัยที่หนุนเสริมใหเครือขายนั้นมีพลังมากขึ้น เพราะ

การมีสวนรวมจะทําใหสมาชิกมีความรูสึกวา ตนเองเปนสวนหนึ่งของเครือขาย ซึ่งจะชวยใหทุกฝาย

หันหนาเขาหากันและพึ่งพากันมากขึ้น นอกจากนี้ ในระบบความสัมพันธของเครือขาย การ

แลกเปลี่ยนเรียนรูก็มีความสําคัญเปนอยางยิ่ง เพราะจะนําไปสูการใหและการรับ รวมถึงการระดม

ทรัพยากรเพื่อใหภารกิจที่เครือขายดําเนินการรวมกันนั้นบรรลุถึงเปาหมาย การแลกเปล่ียนเรียนรูจึง

เปนทั้งแนวคิด กระบวนการและวิธีการของการจัดการเครือขาย เปนกระบวนการสรางขอมูลที่

ตอเนื่อง เพราะถาไมมีกระบวนการแลกเปลี่ยนเรียนรูรวมกันที่มาจากการมีสวนรวมแลว พัฒนาการ

ของเครือขายจะเปนไปอยางชาๆ และอาจถดถอยลง ดังนั้น การมีสวนรวมและการแลกเปลี่ยนจึง

เสมือนกลไกที่เปนแรงผลักใหความเปนเครือขายดําเนินไปอยางตอเนื่อง 

 5)  ระบบความสัมพันธและการสื่อสาร ถากลาวถึงเครือขายวาเปน

ความสัมพันธที่โยงใยแลว สิ่งที่มีความสําคัญตอเครือขาย คือ ขอมูลและการสื่อสารระหวางกัน 

นับตั้งแตการสื่อสารระหวางปจเจกบุคคลกับปจเจกบุคคล กลุมกับกลุม และระหวางเครือขายกับ

เครือขาย รวมทั้งระบบความสัมพันธในการแลกเปลี่ยนเรียนรู โดยกระบวนการสื่อสารนั้นจะชวย

ใหสมาชิกในเครือขายเกิดการรับรู  เกิดการยอมรับในกระบวนการทํางานและชวยรักษา

สัมพันธภาพที่ดีตอกัน ความสัมพันธที่เกิดจากการติดตอส่ือสารที่ตอเนื่องเชนนี้ เปนองคประกอบที่

สําคัญของเครือขาย ถาระบบความสัมพันธมิไดรับการตอบสนองหรือขาดการติดตอแลว ความเปน

เครือขายก็อยูในภาวะที่ เสื่อมถอย ดังนั้นการพัฒนาระบบเครือขายจะตองยึดหลักการของ

ความสัมพันธและการสื่อสารระหวางกัน โดยมีกิจกรรมและขอมูลเพื่อใหเกิดความเลื่อนไหลของ

เครือขายนั้นๆ (แหลงที่มา:  http://www.edu.tsu.ac.th/major/administration /data/FE511/X) 
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 สนธยา พลศรี (2550, น.207) เห็นวาเครือขายยังมีปจจัยที่สําคัญภายในองคประกอบ

หลายประการดังนี้ 

1) สมาชิกของเครือขาย อาจเปนบุคคล กลุมคน องคกร หรือชุมชนขนาดตางๆ 

ตามระดับของเครือขาย สมาชิกเปนองคประกอบพื้นฐานของเครือขายเพราะถาหากไมมีสมาชิกแลว

เครือขายก็ไมสามารถเกิดขึ้นได 

2) วัตถุประสงคและเปาหมายรวมกัน สมาชิกของเครือขายจะตองมีวัตถุประสงค

และเปาหมายเหมือนกัน มารวมกันเปนเครือขายเพื่อบรรลุวัตถุประสงคและเปาหมายเดียวกัน 

3) ระบบความสัมพันธของเครือขาย สมาชิกของเครือขายมารวมตัวกันดวยความ

สมัครใจ สมาชิกยังคงมีความเปนอิสระในการดําเนินงาน มีความเทาเทียมกันในการดําเนินกิจกรรม 

มีระบบในการเชื่อมโยงความสัมพันธหรือถักทอสายใยขิงความสัมพันธระหวางสมาชิกใหเกิด

ความยั่งยืน 

4) การบริหารจัดการ สมาชิกเครือขายเปนผูรวมกันกําหนดการบริหารการ

จัดการเครือขายทั้งโครงสรางของเครือขาย สถานภาพและบทบาทของสมาชิก กฎระเบียบที่ใช

รวมกัน การประสานงาน การติดตอส่ือสาร แผนและโครงการ งบประมาณ เปนตน ซึ่งรูปแบบของ

การบริหารจัดการเครือขายขึ้นอยูกับวัตถุประสงคเปาหมายของเครือขาย คุณลักษณะของสมาชิก

เครือขายเปนสําคัญ 

5) ผูประสานงานเครือขาย เครือขายตองมีผูประสานงาน ทําหนาที่ประสานงาน

บริหารและจัดการเครือขายที่คัดเลือกโดยสมาชิก ซึ่งอาจจะเปนบุคคลหรือกลุมบุคคลในลักษณะ

ของคณะกรรมการเครือขายก็ได อาจจะมีศูนยกลางประสานงานเพียงศูนยเดียวหรือหลายศูนยกลาง

ก็ได ทั้งนี้ขึ้นอยูกับจํานวนสมาชิกหรือขนาดของเครือขาย และความเห็นรวมกันของสมาชิก 

6) กิจกรรมรวมกัน เครือขายตองมีกิจกรรมที่สมาชิกรวมกันดําเนินงานเพื่อการ

บรรลุวัตถุประสงคและเปนหมายของเครือขาย ซึ่งควรจะเปนกิจกรรมในการดําเนินงานของ

เครือขายตามปกติและกิจกรรมที่รวมกันดําเนินการเปนกรณีพิเศษเพื่อใหสมาชิกของเครือขายได

รวมกิจกรรมกันอยางสม่ําเสมอและตอเนื่อง 

7) การรวมพลังสมาชิก เครือขายตองการมีการรวมพลังหรือศักยภาพของ

สมาชิกมาใชในการดําเนินงานรวมกัน เพราะพลังของเครือขายเปนพลังที่เพิ่มขึ้นแบบทวีคูณและมี

ผลตอความสําเร็จของเครือขาย 

8)  การสนับสนุนสงเสริมซ่ึงกันและกัน สมาชิกของเครือขายสนับสนุนสงเสริม

สมาชิกคนอื่นๆ ใหประสบความสําเร็จในการดําเนินกิจกรรมของเครือขาย ไมใชตางคนตางอยูตาง
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คนตางทํา โดยทุกคนตองตระหนักถึงความสําคัญของสมาชิกแตละคน มีจิตสํานึกในการเปน

เจาของเครือขายและบรรลุเปาหมายของเครือขายรวมกัน 

9) การมีสวนรวมอยางแทจริง สมาชิกของเครือขายมีสวนรวมในการดําเนินงาน

ของเครือขายอยางกวางขวางทั้งการรวมกันเรียนรู รวมกันสรุปบทเรียน รวมคิด รวมตัดสินใจ รวม

วางแผนงาน รวมปฏิบัติงาน รวมประเมินผล รวมรับผลประโยชน 

10) ผลงานของเครือขาย เครือขายตองมีผลการดําเนินงานซึ่งเปนเครื่องชี้วัด

ความสําเร็จของเครือขาย ความสําเร็จดังกลาวคือการดําเนินงานบรรลุวัตถุประสงคและเปาหมาย

ของเครือขายนั้นเอง ดังนั้นนอกจากเครือขายจะมีกจิกรรมเปนองคประกอบที่สําคัญแลว ผลงานของ

เครือขายก็เปนองคประกอบที่สําคัญอีกประการหนึ่งของเครือขาย 

  2.2.3 วงจรชีวิตของเครือขาย 

   เกรียงศักดิ์ เจริญวงศศักดิ์ (2543, น.48-57) กลาววาเครือขายสามารถเปรียบ

ไดกับส่ิงมีชีวิต ดังนั้นจึงสามารถที่จะใชกรอบแนวคิดเรื่องวงจรชีวิต (life cycle) เขามาพิจารณาการ

มองเครือขายเปนเสมือนส่ิงมีชีวิต (living organism) ก็การมองวา ธรรมชาติของเครือขายจะตองมี

การเจริญเติบโตอยูเสมอตองมีการปรับตัวใหเขากับสภาพแวดลอมที่เปล่ียนแปลงไป และตองมีการ

ตอสูเพื่อความอยูรอดของเครือขายในลักษณะเชนเดียวกับสิ่งมีชีวิตเมื่อใดที่เครือขายหยุดการ

เจริญเติบโต เครือขายนั้นก็กําลังเส่ือมถอยไปสูการสิ้นสุด ดังนั้น กรอบแนวคิดเรื่องวงจรชีวิตของ

เครือขาย (network life cycle) จะชวยใหเขาใจธรรมชาติของเครือขายในแตละชวงของเวลา และยัง

ใชเปนเครื่องมือที่ชวยในการวางแผนดวย เพราะจะชวยใหสามารถเลือกใชกลยุทธ และมาตรการ

การปฏิบัติงานที่เหมาะสมได  
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ที่มา: ดัดแปลงจาก เกรยีงศักดิ์ เจริญวงศศกัดิ์ (2553, น.41) 
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1) ระยะกอตัว ชวงนี้เปนระยะเริ่มตนของเครือขาย เริ่มจากการมีแกนนํา

เปนผูริเริ่มเครือขาย ซ่ึงแกนนํานี้อาจเปนไดทั้งปจเจกบุคคลหรือกลุมบุคคล อาจเปนคนในทองถิ่น 

ผูบริหารสถาบันการศึกษา นักวิชาการ หนวยงานภาครัฐ ฯลฯ แกนนําเหลานี้จะกําหนดประเด็น 

(issue) บางเรื่องที่ตนเองสนยากเขาไปมีสวนจัดการ อาทิ ประเด็นการถูกเอาเปรียบโดยพอคาคน

กลาง ประเด็นมลภาวะในเขตเมือง ประเด็ดความเสื่อมโทรมของปาไม เปนตน แกนนําเหลานี้จะ

เปนผูจุดประกายใหคนอื่นๆ เริ่มรับรูในปญหารวมกัน จนเกิดความตระหนักถึงความจําเปนที่ตอง

รวมตัวกันเปนเครือขาย แตสมาชิกยังมีจํานวนนอยอยู และขอจํากัดเฉพาะคนเพียงบางกลุมหรือบาง

พื้นที ่
 วัตถุประสงคของเครือขายอาจจะยังไมชัดเจนนักในชวงระยะแรกนี้ 

ระบบบริหารภายในเครือขายก็มีลักษณะที่ไมเปนทางการ อีกทั้งคนภายนอกเครือขายสวนใหญยัง

ไมรูจักเครือขาย เพราะขอมูลขาวสารเกี่ยวกับเครือขายยังไมกระจายตัวออกไปในวงกวางจึงเปนที่

รูจักเพียงวงแคบเฉพาะกลุมเทานั้น ซึ่งยังตองใชเวลาอีกพอสมควรกวาสังคมจะเริ่มรับรู หากไมมี

การประชาสัมพันธที่ดีเพื่อขายความคิดออกไปแลว การขยายตัวของเครือขายจะเปนไปอยาง

ยากลําบาก อีกทั้งเงินทุนในการดําเนินการสวนใหญจะเปนเงินทุนจากสมาชิกเอง การระดมทุนมี

ความจํากัดเพราะเครือขายยังไมกวางขวาง ดังนั้น จึงอาจมีบางเครือขายที่ปดตัวลงในชวงนี้เพราะไม

สามารถกอรูปไดสําเร็จ 

2) ระยะขยายตัว เครือขายที่สามารถประคองตัวใหผานระยะแรกเขาสูระยะ

ที่สองไดก็จะผานเขาสูระยะขยายตัว โดยที่แนวคิดเกี่ยวกับการดําเนินการของเครือขายเริ่มคมชัด

มากขึ้น วัตถุประสงคและเปาหมายของเครือขายเริ่มชดัเจน เปาหมายและรูปแบบการที่งานที่ชัดเจน

ชวยดึงดูดใหคนที่สนใจเขารวมเปนสมาชิกเครือขายเพิ่มจํานวนขึ้น สงผลใหเครือขายเริ่มเกิดการ

ขยายตัวในเชิงปริมาณ แนวทางการดําเนินงานที่ชัดเจนยังสงผลใหเครือขายดําเนินกิจกรรมอยาง

ตอเนื่องสม่ําเสมอ สมาชิกรูสึกวาตัวเองไดรับประโยชนจากการเขารวมเครือขายไดผลประโยชน

โดยตรงที่เปนรูปธรรม ทําใหสมาชิกเริ่มเกิดการผูกพันตัว (commit) กับเครือขาย 

 การมีปริมาณสมาชิกเพิ่มจํานวนขึ้น ประกอบกับการมีกิจกรรมจํานวน

มากที่ตองดําเนินการ เปนปจจัยที่ทําใหเครือขายเริ่มมีการจัดระบบและพฒันาคุณภาพภายใน โดยมี

การจัดสรรหนาที่ระหวางสมาชิกของเครือขาย มีการจัดโครงสรางการทํางานที่ชัดเจนมีการกําหนด

ผูนําของเครือขายอยางเปนทางการ เริ่มมีการวางแผนขยายเครือขายอยางเปนระบบ การระดมทุน

จากภายในเปล่ียนเปนการระดมทนจากภายนอก เนื่องจากชื่อเสียงของเครือขายเริ่มเปนที่รูจักของ

สังคม สังคมเริ่มรับรูเกี่ยวกับกิจกรรมที่เครือขายทํา รับรูถึงวัตถุประสงคและประโยชนของ
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เครือขายทําใหการระดมทุนจากภายนอกทําไดงาย นอกจากนี้การขอความรวมมือ หรือการ

ประสานงานกับหนวยงานอื่น ก็กระทําไดงายขึ้น เนื่องจากเหตุผลดังกลาว 

 ปจจัยสําคัญที่จะทําใหเครือขายพัฒนาสูระยะตอไปอยูที่ภาวะผูนํา ความ

เปนประโยชน และความตอเนื่องของกิจกรรมตลอดจนการจัดระบบบริหารภายใน หากผูนํา

สามารถรวมใจสมาชิกเครือขายและผลักดันใหเกิดการรวมใจกันตามเปาหมายเครือขายก็มีโอกาส

ประสบความสําเร็จสูง นอกจากนี้ การดําเนินกิจกรรมที่เปนประโยชนแกสมาชิกอยางตอเนื่อง ก็จะ

ทําใหสมาชิกเกิดการมีสวนรวมและผูกพันกบัเครือขายมากขึ้นดวย ประการสุดทายคือ การจัดระบบ

เครือขายที่ดีจะชวยลดการสับสนวุนวายในการดําเนินงาน และชวยสนับสนุนใหการดําเนินงาน

เปนไปอยางคลองตัวและมีประสิทธิภาพดวย 

3) ระยะรุงเรือง อาจแบงไดเปน 3 ชวงยอยๆ ไดแก 

(1) ระยะรุงเรืองชวงตน เปนผลสืบเนื่องจากการขยายตัวที่มีการจดัระบบ

บริหารภายในเครือขายลงตัว เกิดการพัฒนางานอยางสมํ่าเสมอ กิจกรรมภายในเครือขายยังคงมีอยู

อยางตอเนื่อง และสังคมสวนใหญรูจักเครือขาย ทําใหการเพิ่มของจํานวนสมาชิกยังคงมีอยูเรื่อยๆ 

แตเปนการเพิ่มในอัตราที่ลดลง (increase with decreasing rate) เนื่องจากคนสวนใหญไดรูจัก

เครือขายแลว คนที่สนใจในเปาหมายและรูปแบบการทํางานของเครือขายก็ไดเขารวมเปนสมาชิก

เกือบหมด การเพิ่มขึ้นของจํานวนสมาชิกจึงเริ่มอิ่มตัว นอกจากนี้อาจมีการจัดตั้งเครือขายแบบ

เดียวกันขึ้นมา เกิดการเลียนแบบเพราะเห็นตัวอยางความสําเร็จที่เกิดขึ้น ความยั่งยืนของเครือขาย

ในชวงนี้ขึ้นอยูกับความสามารถในการจัดการบริหาร หากเครือขายมีการบริหารที่ดี ก็มีแนวโนมที่

ระยะรุงเรืองชวงตนจะตอเนื่องยาวนานเนื่องจากปริมาณสมาชิกเครือขายที่มีจํานวนมาก ทําให

จําเปนตองมีระบบการสื่อสารที่มีประสิทธิภาพ เพื่อเชื่อมโยงสมาชิกเขาหากันตลอดจนมีความ

ยืดหยุนสามารถปรับตัวใหเขากับสภาพแวดลอมที่เปล่ียนแปลงดวย 

(2)  ระยะรุงเรืองชวงเสถียร ในระยะนี้ อตัราการเพิ่มของสมาชิกแทบจะ

เปนศูนยไมมีการเพิ่มของสมาชิก เพราะคนสวนใหญที่สนใจไดเขาเปนสมาชิกเครือขายหมดแลว 

กิจกรรมสวนใหญที่ดําเนินการก็มักจะเปนกิจกรรมเดิมๆ ที่ไดเคยทํามากอนภายใตกรอบ

วัตถุประสงคที่ไดตั้งไวจึงไมเกิดการคิดคนรูปแบบกิจกรรมที่แปลกใหมไปจากเดิม สงผลใหสมาชิก

เริ่มเขารวมกิจกรรมนอยลง เพราะสมาชิกสวนใหญไดเคยรวมกิจกรรมตางๆ เหลานั้นหมดแลว อีก

ทั้งสมาชิกบางสวนก็อาจจะไดรับการตอบสนองความตองการจากเครือขายแลว เมื่อผลประโยชน

สวนตัวไดบรรลุผลเรียบรอยแลว ทําใหเขาไมเกิดแรงจูงใจที่จะมีสวนสนับสนุนเครือขายตอไป ซึ่ง

จะนําไปสูระยะรุงเรืองชวงถดถอย 
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(3) ระยะรุงเรืองชวงถดถอย ในระยะนี้ สมาชิกเริ่มถอยหางออกไปจาก

เครือขาย ซ่ึงบางสวนก็เกิดจากการที่เปาหมายสวนตัวไดบรรลุผลแลว จึงรูสึกวาไมจําเปนตองอาศัย

เครือขายอีกตอไป อัตราการเขารวมกิจกรรมของเครือขายเริ่มนอยลง สมาชิกมีสถานะเปนสวนหนึ่ง

ของเครือขายเพียงในทางนิตินัย แตในทางพฤตินัยแลวสมาชิกเริ่มไมมีสวนรวม ระดับความผูกพัน

กับเครือขายก็เริ่มลดลง จํานวนสมาชิกจึงเริ่มลดลงตามไปดวย สงผลทําใหการดําเนินกิจกรรมของ

เครือขายไมบรรลุผล กิจกรรมขาดความตอเนื่อง เมื่อกิจกรรมไมตอเนื่องก็สงผลใหเงินทุน

สนับสนุนจากภายนอกเริ่มลดลง 

   4) ระยะถดถอย ความถดถอยของเครือขายสวนหนึ่งเกิดจากการที่เปาหมาย

ของเครือขายไดบรรลุผลแลว ทําใหมีการเตรียมตัวสลายเครือขาย แตอีกสวนหนึ่งก็เกิดจากการที่

เครือขายไมมีพลังเพียงพอจะดึงดูดสมาชิกใหอยูรวมตอไปได ความถดถอยของเครือขายจึงเห็นได

ชัดเจนจากการที่สมาชิกลดลงอยางตอเนื่อง สมาชิกที่เหลืออยูก็ไมคอยตื่นตัวในการมีสวนรวมทํา

กิจกรรมกับเครือขาย สงผลทําใหเงินทุนสนับสนุนการทํางานทั้งจากภายในและภายนอกเครือขาย

ลดลง กิจกรรมของเครือขายก็เริ่มลดนอยลงจนอาจถึงขนาดไมมีกิจกรรมเลย นอกจากนี้ ยังอาจเกิด

ความขัดแยงระหวางกลุมสมาชิก ทําใหสั่นคลอนความเขมแข็งของเครือขาย ซึ่งจะนําไปสูการ

แตกแยกและการสิ้นสุดของเครือขายได 

5) ระยะฟนตัว การพยายามรื้อฟนเครือขายหลังจากที่เขาสูระยะถดถอยแลว 

อาจพอกระทําได แตกะนั้นก็ดี การฟนตัวกระทําไดคอนขางยาก เพราะสมาชิกของเครือขายตาง

กระจัดกระจายกันออกไป และตางไมสนใจจะรวมมือกับเครือขายอีกหลังจากที่ตนเองไดรับการ

ตอบสนองความตองการเปนที่เรียบรอยแลว แนวทางในการรื้อฟนเครือขายนั้น แทบจะไมแตกตาง

อะไรจากการพยายามกอตัวเครือขายขึ้นมาใหม ซึ่งควรเริ่มดวยการทบทวนวัตถุประสงค และ

กําหนดเปาหมายของเครือขายใหม เพื่อนําไปสูการแสวงหาแนวรวมพันธมิตรกลุมใหมๆ นอกจาก

สมาชิกเดิมที่เคยมีอยูดวย อยางไรก็ดี ไมควรปลอยใหเครือขายกาวมาจนถึงจุดนี้ แตควรพยายาม

ปรับปรุงแกไขตั้งแตเครือขายเขาสูระยะรุงเรืองชวงเสถียร 

2.2.4  ความแตกตางระหวางเครือขายกับกลุม 

   สนธยา พลศรี (2550,น.244-247) กลาววาคนเปนจํานวนมากมักเขาใจวา

เครือขายกับกลุมเปนสิ่งเดียวกัน เพราะมีลักษณะคลายกันมาก แตเมื่อพิจารณาจากแนวคิด 

ความหมาย ลักษณะ องคประกอบ ขอบขาย รูปแบบและประเภทของเครือขายแลว พบวาเครือขายมี

ความแตกตางกับกลุมหลายประการดังนี้ 
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1) สมาชิกเครือขายประกอบดวยสมาชิกหลายระดับ คือ ทั้งระดับบุคคล 

กลุม องคกร ชุมชน ขนานตางๆ เปนตน สวนกลุมประกอบดวยสมาชกิที่เปนบุคคลแตละบุคคลโดย

กลุมเปนสมาชิกในระดับหนึ่งของเครือขาย 

2) คุณสมบัติของสมาชิก สมาชิกของเครือขายมีความแตกตางกันในดาน

ความรู ความเช่ือ ประสบการณ ภูมิลําเนา เปนตน สวนสมาชิกของกลุมจะมีลักษณะคลายคลึงกนัไม

มีความแตกตางกันมากนัก 

3) ความสัมพันธระหวางสมาชิก สมาชิกของเครือขายมีความสัมพันธกัน

แบบเพื่อนรวมงาน มีอิสระในการดําเนินกิจกรรมของตนเองมารวมกัน เพื่อทํากิจกรรมรวมกันตาม

ความเหมาะสม เพื่อการบรรลุเปาหมายรวมกัน โดยไมสูญเสียเอกลักษณของตนเองเนนการ

ประสานผลประโยชนกันและขยายสมาชิกออกไปอยางกวางขวาง สวนสมาชิกของกลุมมารวมกัน

ภายใตการจัดระเบียบความสัมพันธแบบครอบครัวเดียวกันที่สมาชิกตองรวมกันอยางเหนียวแนน 

กําหนดโครงสราง กฎระเบียบของกลุม สถานภาพ บทบาท หรือตําแหนงหนาที่ของสมาชิกไวอยาง

ชัดเจน สมาชิกตองปฏิบัติตามกฎระเบียบของกลุมไมสามารถทํางานไดโดยอิสระ 

4) ศูนยกลางของการดําเนินงาน เครือขายมีศูนยกลางในการดําเนินงานทั้ง

ศูนยกลางเดียวและหลายศูนยกลางตามลักษณะการดําเนินงานของเครือขาย ซึ่งเนนการเชื่อมโยง

ระหวางสมาชิกใหมากที่สุด สวนกลุมเนนการมีแกนกลางเปนศูนยกลางในการดําเนินงานเพียงศูนย

เดียวเพื่อความเปนเอกภาพของกลุม 

5) การบริหารจัดการ เครือขายตองใชการบริหารจัดการที่ยุงยาก เพราะ

โครงสรางของเครือขายมีความซับซอน สมาชิกมีความหลากหลายมีลักษณะที่แตกตางกันออกไป 

การบริหารจัดการจึงตองเนื้อการประสานงานกันแบบภาคีหรือพันธมิตรหรือหุนสวนกันไมใชแบบ

การบังคบับัญชาหรือสั่งการตามลําดับชั้น สวนกลุมมีโครงสรางที่ไมซับซอนมากนักสมาชิกสวน

ใหญมีความคลายคลึงกัน การบริหารจัดการจึงไมยุงยาก สามารถดําเนินการไดโดย คณะกรรมการ

บริหารเพียงชุดเดียวหรือผูนํากลุมเพียงคนเดียว 

6) เปาหมายและความสําเร็จ ของเครือขาย คือ ความสําเร็จรวมกันของ

เครือขายและความสําเร็จของภาคีและสมาชิกของเครือขาย แลวขยายไปสูภาคีใหมๆ สวนเปาหมาย

และความสําเร็จของกลุมมุงเนนในกลุมของตนเปนหลักและกลุมอื่นๆ เปนเพียงผูสนับสนุน

สงเสริมใหกลุมประสบความสําเร็จเทานั้น 

7) กระบวนการทํางาน เครือขายมีหลายระดับมากกวากลุมมีสวนรวมใน

การดําเนินงานมากกวากลุม มีการขยายผลและประสานงานมากกวากลุม ประกอบดวยจุดเชื่อม

ประสานและกระบวนการทํางานที่ซับซอนมากกวากลุม ดังรูปภาพที่ 2.15-2.16 
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ภาพที่ 2.15 กระบวนการทํางานของกลุม 

ที่มา: สนธยา พลศรี (2550, น. 246) 

 จะเห็นไดวากลุมประกอบไปดวยสมาชิกระดับบคุคลท่ีมีการเชื่อมโยงสัมพันธกันแบบ

งายๆ โดยมีศูนยกลางในการเชื่อมโยงปรสานเพียงศูนยกลางเดียว ไมมีความซับซอนมากนกั 

 

 

 
 

ภาพที่ 2.16 กระบวนการทํางานของเครือขาย 

ที่มา: สนธยา พลศรี (2550, น.246) 

ชุมชน กลุม 

บุคคล 

บุคคล 

องคกร องคกร 

เครือขาย 

บุคคล บุคคล 

บุคคล 

บุคคล 

บุคคล บุคคล 

กลุม 
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 จะเห็นไดวาเครือขายประกอบดวยสมาชิกที่แตกตางกันหลายระดับทั้งระดับบุคคล 

กลุม องคกรและชุมชน เปนตน มีการเชื่อมโยงสัมพันธกันหลายศูนยกลาง มีความซับซอนมากกวา

กลุม ยิ่งเครือขายมีขนาดใหญขึ้นก็จะมีกระบวนการทํางานที่ซับซอนมากขึ้น 

ตารางที่ 2.5 แสดงความแตกตางระหวางเครือขายกับกลุม 

ลักษณะที่แตกตาง เครือขาย กลุม 

1.สมาชิก -หลายระดับ คือ บุคคล กลุม องค 

 ชุมชนระดับตางๆ 

-ระดับเดียว คอื บุคคล 

-เปนสมาชิกระดับหนึ่งของ

เครอืขาย 

2.คุณสมบัติของสมาชิก -ทั้งคลายคลึงกันและแตกตางกัน

มาก 

-คลายคลึงกนั 

3.ความสัมพันธระหวางสมาชกิ -แบบเพื่อนรวมงาน 

-มีอิสระ 

-ไมสูญเสยีเอกลกัษณ 

-ประสานผลประโยชนระหวาง  

 เครือขายและสมาชิก 

-ขยายสมาชิกกวางขวาง 

-แบบครอบครัวเดียวกนั 

-ไมมีอิสระ 

-มีเอกลกัษณรวมของกลุมเทานั้น 

-ประโยชนของกลุมมากกวา

สวนตัว 

-สมาชกิเปนไปตามคุณสมบัติท่ี

กําหนด 

4.ศูนยกลางของการดาํเนนิงาน -มีหลายศูนยกลางตามขนากและ 

 ความสัมพันธของสมาชกิ 

-มีศูนยกลางเดยีวไมเนนหลาย 

 ศูนยกลาง 

5.การบริหารจัดการ -ยุงยากซับซอน 

-เนนประสานงานแบบภาคีหรอื 

 พันธมิตรหรือหุนสวน 

-เนนความสามารถของสมาชิก 

-ไมยุงยากซับซอน 

-เนนการดาํเนนิงานตาม

โครงสรางกฎ 

 ระเบยีบของกลุม 

-เนนความสามารถของศนูยกลาง 

คือ 

 ผูนําหรอืคณะบริหาร 
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ตารางที่ 2.5 (ตอ) 

ลักษณะที่แตกตาง เครือขาย กลุม 

6.เปาหมายและความสําเร็จ -ทั้งเปาหมายและความสําเร็จของ 

 เครือขายและแตละภาคสีมาชิก 

-ขยายไปสูภาคสมาชิกใหม 

-เนนความสําเร็จของกลุม

มากกวา 

 สมาชิก 

-มุงความสําเร็จของกลุมมากกวา

กลุม 

 อื่นๆ 

7.กระบวนการทํางาน -เนนการทํางานรวมกันระหวาง

ภาค ี

 สมาชิกโดยตรง มีการ

ประสานงาน 

 หลายระดับ 

-สลับซับซอน หลายขั้นตอน 

-เนนการทํางานรวมกันเปนทมี

โดย 

 ศูนยกลางเปนผูประสานงาน 

-ไมสลับซับซอน ขั้นตอนนอย 

 

 กลาวโดยสรุป การพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกร เปนเครื่องมือที่สําคัญที่ใชในการ

พัฒนาอาชีพจากประกอบการเพียงบุคคลเดียวมาสูการรวมกลุมทําธุรกิจขึ้น เริ่มตั้งแตการรวมกลุมที่

มีองคประกอบดังนี้ กรรมการ กติกา กิจกรรม และกองทุน โดยอาจเปนกลุมที่เกิดขึ้นในรูปแบบที่

เปนทางการหรือไมเปนทางการก็ได และมีวิธีการพัฒนากลุมดวยการสรางแรงจูงใจของสมาชิก

รวมกัน และการสรางความสัมพันธที่ดีขึ้นระหวางสมาชิก จนประสบความสําเร็จจึงขยายดวยการ

สรางความเชื่อมโยงในรูปแบบเครือขายเพื่อดําเนินกิจกรรมตามจุดมุงหมายที่กําหนดขึ้นรวมกัน

ระหวางกลุมหรือองคกรที่เกี่ยวของ เกิดการสนับสนุนซึ่งกันและกัน สามารถสรางเปาหมาย

ความสําเร็จที่มีขนาดใหญขึ้นได 
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3.  แนวคิดเกี่ยวกับการตลาดกับการสงเสริมการเกษตร  

 

 แนวคิดเกีย่วกบัการตลาดกับการสงเสริมการเกษตร จะกลาวถึง 3 ประเด็นที่สําคัญ คือ 

ความหมายและความสําคัญของการตลาด  การสงเสริมการตลาด และการวางแผนการตลาด  

  3.1 ความหมายและความสําคัญของการตลาด การสรางแนวทางการพัฒนาอาชีพ

ของทุกสาขาอาชีพนั้น กระบวนการทางการตลาดมีความจําเปนอยางมากตอการพัฒนาอาชีพ 

เพื่อที่จะสรางความเขาใจมากยิ่งขึ้น จึงควรที่จะทําความเขาใจถึงความหมายของการตลาด และ

ความสําคัญของการตลาด เชาว โรจนแสง (2555,น.9-10) ไดอธิบายไวดังนี้  

   3.1.1 การตลาด (marketing) หมายถึง การดําเนินการเพื่อตอบสนองความ

ตองการ (need) และความจําเปน (wants) โดยอาศัยกระบวนการแลกเปลี่ยน ซึ่งประกอบดวย

สาระสําคัญดังนี้ 

    1) สิ่งนําเสนอ (Offering) เพื่อแลกเปลี่ยน 

    2) การคาดหวังความตองการของผูบริโภค (Anticipation of Demand) 

    3) การจัดการเกี่ยวกับความตองการของผูบริโภค (Management of 

Demand) 

    4) การทําใหความตองการของผูบริโภคไดรับความพึงพอใจ (Satisfaction 

of  Demand) 

  การดําเนินการเพื่อตอบสนองความตองการของผูบริโภค ก็คือ การทํากิจกรรม

ทางการตลาดที่ทําใหผลิตภัณฑเคลื่อนยายจากผูผลิตไปยังผูบริโภคนั้นเอง กิจกรรมทางการตลาด

ดังกลาวประกอบดวยการแลกเปล่ียนซึ่งหมายรวมถึง การซื้อและการขาย การกระจายสินคาหมาย

รวมถึงการขนสงและการเก็บรักษา และกิจกรรมดานการอํานวยความสะดวกของการตลาดหมาย

รวมถึงการจัดการมาตรฐานสินคา การรับภาระเส่ียงภัย การเงิน สารสนเทศของการตลาด และการ

วิจัยการตลาด การตลาดจึงมีจุดเริ่มตนที่ศึกษาความตองการของตลาดเปาหมายหรือลูกคา แลว

นําเสนอผลิตภัณฑเพื่อสนองความตองการนั้นใหลูกคาเกิดความพึงพอใจ 

  3.1.2  ความสําคัญของการตลาด มีบทบาทสําคัญตอการพัฒนาคุณภาพชีวิต และ

ยกระดับความเปนอยูของมนุษยในสังคม ทําใหเกิดการพึงพาอาศัยกันอยางเปนระบบในสังคม แต

ละปจเจกชนสามารถประกอบอาชีพที่ตนเองถนัดและไดใชความรูความสามารถไดอยางเต็มกําลัง

ความสามารถ การตลาดมีบทบาทอยางใหญหลวงตอความเจริญเติบโต และพัฒนาทางเศรษฐกิจ

ของประเทศ เนื่องจากการตลาดเปนตัวกระตุนใหเกิดการวิจัย และพัฒนาหาสิ่งแปลกใหม มา

ตอบสนองความตองการของตลาดและสังคมทําใหผูบริโภคมีโอกาสเลือกใชผลิตภัณฑท่ีตองการได
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หลายทางและผลิตภัณฑที่พัฒนาสามารถตอบสนองความตองการ และสรางความพึงพอใจใหแก

ผูบริโภคจึงมีผลทําใหเกิดการจางงาน เกิดรายไดกับแรงงาน และธุรกิจ ทําใหประชาชนมีกําลังซื้อ

และสามารถตอบสนองความตองการในการบริโภค ซึ้งทําใหมาตรฐานการครองชีพของบุคคลใน

สังคมมีระดับสูงขึ้นและมีคุณภาพชีวิตที่ดีขึ้น ความสําคัญของการตลาดสรุปได คือ เปนเครื่องมือที่

ทําใหเกิดการแลกเปลี่ยน เปนตัวเชื่อมโยงความสัมพันธระหวางเจาของผลิตภัณฑกับผูบริโภค เปน

ตัวผลักดันใหมีการพัฒนาและปรับปรุงผลิตภณัฑ และเปนกลไกในการเสริมสรางระบบเศรษฐกิจ

ดวยการกอใหเกิดการบริโภค 

 3.2 การสงเสริมการตลาด  เปนกิจกรรมเพื่อชี้ชวนหรือชักนํากลุมเปาหมาย มี

ความสําคัญหลายประการ ปรีชา ศรีศักดิ์หิรัญ (2554: 5-6) ไดอธิบายไวดังนี้ 

  3.2.1 ตอบสนองกลุมตลาดเปาหมายที่แตกตางกัน การสงเสริมการตลาดแตละ

ประเภทสามารถตอบสนองและโนมนาวกลุมเปาหมายไดไมเหมือนกัน ซึ่งขึ้นอยูกับปจจัยหลาย

ประการ ไดแก ประเภทของผลิตภัณฑ จํานวนและอํานาจของคูแขงขัน  

  3.2.2 ตอบสนองวัตถุประสงคทางการตลาดที่แตกตางกนั ดวยเหตุที่วิธีการสงเสริม

การตลาดแตละประเภทสามารถสื่อความหมายไดแตกตางกัน ทําใหผูผลิตสามารถถายทอดขาวสาร

ตางๆ ไปยังกลุมเปาหมายที่ไดเลือกไวจากการแบงสวนตลาดไดถูกตอง 

  3.2.3 ชวยในการเลือกสื่อและแหลงสาร สื่อเปนทางเดินในการกระจายขาวสารไป

ยังผูรับสาร นับไดวาเปนพาหะที่นําขาวสารไปยังกลุมผูบริโภคเปาหมายไดในจังหวะที่ผูบริโภค

ตองการ 

  3.2.4 สรางการตอบสนองที่พึ่งประสงคของผูบริโภค การสงเสริมการตลาด

สามารถเรงรัดการตอบสนองที่พึงประสงคของผูบริโภคในเชิงสนับสนุนกิจการ และมีการ

ประชาสัมพันธอยางถูกตองยอมกอใหเกิดการยอมรับและการตอบสนองที่เร็วขึ้นฃ 

  3.2.5 สนับสนุนธุรกิจและสังคม โดยในแงของธุรกิจการสงเสริมการตลาด ชวย

สรางพลังการตลาดในการวางตําแหนงสินคาในตลาด ชวยสื่อสารขอมูลเกี่ยวกับผลิตภัณฑให

ผูบริโภคไดทราบ ชวยรักษาลูกคาใหมีการติดตอกับธุรกิจผูขายอยูเสมอ ชวยเพิ่มยอดขายใหแก

ธุรกิจ ชวยเกื้อหนุนใหธุรกิจสรางผลิตภัณฑใหม ชวยในการกระจายสินคาไปยังสมาชิกในชองทาง

การจัดจําหนาย ชวยในการสรางความชอบพอใหเกดิขึ้นกับตราผลิตภัณฑ ชวยในการสรางจินตภาพ

ทางธุรกิจโดยสวนรวม และชวยกําหนดระดับการขายใหเหมาะสมกับระดับการผลิตตามตารางการ

ผลิตทางธุรกิจ นอกจากนั้นแลวการเพิ่มรายไดทางธุรกิจยังชวยสนับสนุนสังคมดดยสงผลกระทบ

ตอระบบเศรษฐกิจของประเทศโดยสวนรวมดวย 
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 3.3 การวางแผนการตลาด ในการวิจัยครั้งนี้เลือกการวางแผนที่สามารถประยุกตในแต

ละสวนใหเขากันกับอาชีพการเลี้ยงแพะ และเปนที่ตองการของกลุมเปาหมายที่เราเลือกเอาไวให

เหมาะสมมากที่สุด โดยใชหลัก 4P ประกอบดวย 4 องคประกอบ ไดแก 

  3.3.1 Product  ก็คือสินคาหรือบริการที่เราจะเสนอใหกับลูกคา แนวทางการ

กําหนดตัว product ใหเหมาะสม ตองดูกลุมเปาหมายวาตองการอะไร เชน การทําผลิตภัณฑนมแพะ

พาสเจอรไรส สบูนมแพะท่ีมีการออกแบบบรรจุภัณฑที่สะดวกตอการใชงาน ตรงตามความตองการ

ของลูกคาปจจุบัน โดยทั่วไปแนวทางในการออกแบบสินคามี 2 วิธี คือ 

   1) สินคาที่มีความแตกตาง โดยการสรางความแตกตางนั้น ตองเปนส่ิงที่ลูกคา

สามารถสัมผัสไดจริงถึงความตางกัน และลูกคาชอบในแนวทางนี้ เชนคุณสมบัติพิเศษ รูปลักษณ 

การใชงาน ความปลอดภัย ความคงทน โดยกลุมลูกคาที่ชอบสินคาประเภทนี้จะมีการแขงขันไมมาก

นัก (niche market) 

    2) สินคาที่มีราคาต่ํา คือการยอมลดคุณภาพในบางดานที่ไมสําคัญลง เชน

สินคาที่พอใชงานได ราคาถูก หรือ สินคาที่เลียนแบบ  

  3.3.2 Price ราคาเปนสิ่งที่คอนขางสําคัญในการตลาด แตไมใชการลดราคาอยาง

เดียวเพราะการลดราคาสินคา อาจไมไดชวยใหการขายดีขึ้น การตั้งราคาควรเปนการตั้งราคาให

เหมาะสมกับ ผลิตภัณฑ และกลุมเปาหมายของเรา ยิ่งไปกวานั้นหากราคา และรูปลักษณสินคาไม

เขากันลูกคาก็จะเกิดความลังเลใจในการตัดสินใจซ้ือ เพราะราคาคือตัวบงบอกภาพลักษณของสินคา

ที่สําคัญที่สุด ซ่ึงมีวิธีกําหนดราคาดังนี้ 

   1) กําหนดราคาตามลูกคา คือการกําหนดราคาตามที่ลูกคาพึงพอใจ ซึ่งอาจจะ

ไดมาจากการทําสํารวจ หรือแบบสอบถาม 

   2) กําหนดราคาตามตลาด คือการกําหนดราคาตามคูแขงในตลาด ซึ่งอาจจะต่ํา

มากจนมีกําไรนอยดังนั้นหากคิดกําหนดราคาตามตลาด ตองคิดคํานวณถึงตนทุนสินคาควรเปน

เทาไรเพื่อจะเกิดผลกําไรตามที่ตั้งเปาไว  

   3) กําหนดราคาตามตนทุนและกําไร วิธีนี้เปนการคํานวณถึงตนทุนทั้งหมด 

เชน คาขนสง คาแรง แลวจึงบวกกําไรที่ตองการจึงไดราคาของสินคาชนิดนั้นๆ  

  3.3.3  Place คือวิธีการนําสินคาไปถึงมือของลูกคา หรือการขายหนาราน Place ใน

ที่นี้ก็คือ ทําเล ซ่ึงก็ควรเลือกสถานที่ใหเหมาะสมกับสินคาของเราซึ่งตองพิจารณาตามลักษณะของ

สินคา หากเปนสินคาที่ตองขายในสถานที่หลายแหง วิธีการขายหรือการกระจายสินคาจะมี

ความสําคัญมาก หลักของการเลือกวิธีกระจายสินคานั้นไมจําเปนตองขายในหลายสถานที่เสมอ 
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เพราะมันขึ้นอยูกับวาสินคาของทานคืออะไร และกลุมเปาหมายทานคือใคร และสิ่งที่ตองคํานึงอีก

อยางคือ ตนทุนการกระจายสินคา 

  3.3.4  Promotion คือการทํากิจกรรมเพื่อบอกลูกคาใหทราบถึงลักษณะสินคา โดย

การโฆษณาประชาสัมพันธในสื่อตางๆ ที่ทําใหลูกคาหันมาซื้อสินคา เชน การทําการลดราคา

ประจําป โดยใชส่ือตางๆ วิธีในการเลือกใชส่ือสามารถเปนตัวกําหนดกลุมเปาหมายได เปนตน 

 กลาวโดยสรุประบบการตลาดเปรียบเสมือนจุดเชื่อมตอระหวางผูผลิตกับผูบริโภค 

ทั้งนี้ในการสงเสริมการเกษตรทจึงจําเปนอยางยิ่งที่ตองมุงผลใหเกษตรกรเขาใจเครื่องมือที่ใชใน

การสรางจุดเชื่อมตอนั้น ดวยหลักการตลาด 4P มีองคประกอบคือ สินคา ราคา วิธีการนําสินคาไป

ถึงมือลูกคา และการทํากิจกรรมเพื่อใหลูกคาเขาใจในลักษณะตัวสินคา  

 

4.  สภาพทั่วไปของอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี 

 

4.1  ขอมูลทั่วไปของอําเภอบางบัวทอง 

  ประวัติความเปนมา อําเภอบางบัวทอง ไดจัดตั้งขึ้นเมื่อวันที่ 9 มีนาคม  2445  ใน

รัชสมัยของพระบาทสมเด็จพระจุลจอมเกลาเจาอยูหัวตั้งอยูบริเวณริมคลองบางบัวทอง ซึ่งแยกมา

จากแมน้ํา เจาพระยาทางฝงตะวันตกตรงขามเกราะเกร็ด อ.ปากเกร็ด มีความยาว ประมาณ 10 กิโลเมตร เหตุที่

คลองนี้เรียกวาชื่อวาบางบัวทอง เพราะแตเดิม ตลอดลําคลองมีตนบัวหลวง ขึ้นอยูเปนจํานวน

มาก ราษฎรสองฝงคลองบางบัวทอง เปนเขตปกครองอําเภอ จึงตั้งชื่อวา "อําเภอบางบัวทอง"ตามชื่อ

คลองตั้งแตนั้นมา 

  ทิศเหนือ ติดตอกับอําเภอลาดหลุมแกว (จังหวัดปทุมธาน)ี และอําเภอปากเกร็ด มี

คลองลากคอน คลองลําโพ และแนวระวางโฉนดที่ดนิระหวางอําเภอบางบัวทองกับอําเภอปากเกร็ด

เปนเสนแบงเขต 

  ทิศใต ติดตอกับอําเภอเมืองนนทบุรีและอําเภอบางใหญ มีคลองบางรักใหญ คลอง

ออม คลองบางเดื่อ (วัดบางเดื่อ) แนวดานหลังหมูบานเกลารัตนา แนวเขตหมูบานรมรื่นวิลล แนว

เขตหมูบานเกลารัตนา แนวรัว้หมูบานกฤษดานคร 10 ลํารางบางนอย ซอยอธิเบศร 1 ลํารางบางนอย 

แนวดานหลังโรงเรียนอนุบาลรัตนาธิเบศร แนวเสนขนานคลองบางแพรก และคลองบางแพรกเปน

เสนแบงเขต 

  ทิศตะวันออก ติดตอกับอําเภอปากเกรด็ มีคลองชลประทานพระอุดม-บางบัวทอง 

(คลองแอน) แนวกําแพงหมูบานลภาวนั 10 แนวกําแพงหมูบานดิเอมเมอรัลดพารค 3 แนวกําแพง
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หมูบานดิเอมเมอรัลดการเดน บางบวัทอง คลองขุนมหาดไทย (ทาลาย) และคลองบางบัวทองเปน

เสนแบงเขต 

ทิศตะวันตก ติดตอกับอําเภอไทรนอย มีคลองตาชม คลองพระพิมล คลองลาก

คอน คลองตาคลาย และคลองลัดยายเปาเปนเสนแบงเขต 

  ขนาดเนื้อท่ีอําเภอบางบัวทอง 116.439 ตารางกิโลเมตร 

  สภาพภูมิอากาศ โดยทั่วไปเปนที่ราบลุมมีลําคลองไหลผานหลายสายไดแก คลอง

พระพิมลราชาคลองบางบัวทอง คลองลากฆอน คลองลําโพ คอลงตาชม คลองโตะใหม คลองออม 

และคอลงบางรักใหญ สภาพพืน้ที่จึงเหมาะแกการเพาะปลูก หรือประกอบอาชีพดานการ

เกษตรกรรม แตปจจุบนัคอย ๆ เปล่ียนแปลงเปนที่อยูอาศัยที่เปนหมูบานจัดสรร สําหรับลักษณะ

ภูมิอากาศจะมีลักษณะคลายพื้นทีก่รุงเทพมหานคร  

 4.2 ขอมูลการปกครอง 

  มี 7 ตําบล 73 หมูบาน ไดแก ตําบลโสนลอย ตําบลบางบัวทอง ตําบลบางรักใหญ 

ตําบลบางคูรัด ตําบลละหาร ตําบลลําโพ ตําบลพิมลราช และตําบลบางรักพัฒนา 

  มีเทศบาล 1 แหง คือ เทศบาลเมือบางบัวทอง 

  มีองคการบริหารสวนตําบล 7 แหง คือ องคการบริหารสวนตําบลโสนลอย 

องคการบริหารสวนตําบลบางบัวทอง องคการบริหารสวนตําบลบางรักใหญ องคการบริหารสวน

ตําบลบางคูรัด องคการบริหารสวนตําบลละหาร องคการบริหารสวนตําบลลําโพ องคการบริหาร

สวนตําบลพิมลราช และองคการบริหารสวนตําบลบางรกัพัฒนา 

 4.3 ขอมูลดานเศรษฐกิจ 

  ประชาชนมีอาชีพหลัก ไดแก ทํานา ทําสวนไมดอกไมประดับ ปลูกพืชผักสวน

ครัว และเลี้ยงสัตว 

  ประชาชนมีอาชีพเสริม คือ รับจาง 

  ธนาคารมี 9 แหง ไดแก ธนาคารเพื่อการเกษตรและสหกรณ ธนาคารไทยพาณิชย 

ธนาคารออมสิน ธนาคารยูโอบีรัตนสิน ธนาคารทหารไทย ธนาคารกรุงเทพธนาคารนครหลวง

ไทย   ธนาคารกรุงศรีอยุธยา และธนาคารกรุงไทย   

 4.4 ขอมูลดานสงัคม 

  ประชากรทั้งสิ้นรวม 232,815  คน เปนประชากรชายรวม 108,844  คน เปน

ประชากรหญิงรวม 123,971 คน ความหนาแนนของประชากร1204 คน/ตร.กม. (แหลงที่มา:  

http://www.amphoe.com /menu.php?mid= 1&am=280&pv=23)  
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ตารางที่ 2.6 แสดงขอมูลสถาบันทางสังคมของอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

ตําบล โรงเรียน โรงพยาบาล สํานักงานสาธารณะสุข สถานีอนามัย 

โสนลอย 8 2 - - 

บางบัวทอง 11 4 - 4 

บางรักใหญ 4 3 - 3 

บางคูรัด 7 3 - 2 

ละหาร 11 2 1 2 

ลําโพ 5 1 - 1 

บางรักพัฒนา 12 3 - 2 

 

ที่มา: http://nonthaburi.kapook.com/บางบัวทอง 

 มีศาสนสถาน 31 แหง เปน วัด 16 แหง มัสยิด 11 แหง คริสตจักร 3 แหง โบสถ

คาทอลิก 1 แหง 

 มีสถานศึกษา 58 แหง และสถานบริการดานสุขภาพ 33 แหง 

4.5 สังเคราะหสภาพการเลี้ยงแพะของเกษตรกรในพื้นที่อําเภอบางบัวทอง จังหวัด

นนทบุร ี

ตารางที่ 2.7 แสดงขอมูลการเลี้ยงสัตวของอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

 
 

ที่มา: รายงานขอมูลสัตวระดับอําเภอ พ.ศ. 2557 อําเภอบางบัวทองจังหวัดนนทบุร ี
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 จากขอมูลของปศุสัตวอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ีพ.ศ. 2558 พบวาการรวมกลุม 

เกษตรกรเกิดการรวมกลุมผูเล้ียงแพะท่ีภายใตโครงการพัฒนาเครือขายการผลิตและการตลาดแพะ 

ภายใตโครงการพัฒนาอาชีพการเลี้ยงสัตวแบบผสมผสานในเกษตรกรรายยอย และภายใตโครงกา

สงเสริมและพัฒนาอาชีพการเลี้ยงสัตวในพื้นที่จังหวัดชายแดนภาคใต เปนรายกลุมในพื้นที่

สํานักงานปศุสัตวจังหวัดนนทบุรี มีการรวมกลุมเปน 3 กลุม คือ  

1. วิสาหกิจชุมชนผูเลี้ยงแพะนมบางบัวทอง (บานเกาะดอน) อยูที่ 50/28 ม.4 ต.

ละหาร อ.บางบัวทอง จ.นนทบุรี มีนายเกรียงศักดิ์ สุจริต เปนประธานของกลุม  

2. วิสาหกิจชุมชนกลุมรักษแพะเมืองนนท อยูที่ 86/28 ม.7 ต,ละหาร อ.บางบัว

ทอง จ.นนทบุรี มีนายบุญผอง งามสะอาด เปนประธานของกลุม  

3. กลุมรักสัตวเลี้ยงบางบัวทอง อยูที่ 63/2 ม.12 ต.บางบัวทอง อ.บางบัวทอง จ.

นนทบุรี มีนางสุมาลี แดงโกเมน เปนประธานของกลุม   

 ทั้งนี้ในป พ.ศ. 2558 ไดมีการรายงานถึงจํานวนเกษตรกรผูเลี้ยงแพะที่เขารวมเปน

สมาชิกกลุมตาง ๆ ในพื้นทีอ่ําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ีดังตารางที ่2.8  

ตารางที่ 2.8 แสดงขอมูลการรวมกลุมเกษตรกรผูเล้ียงแพะของอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

ลําดับ

ที ่

ชื่อวิสาหกิจชุมชน

เลี้ยงแพะ/ 

กลุมผูเลี้ยงแพะ 

เลขทะเบียน ชื่อประธานกลุม 

จํานวน

สมาชิก 

กลุม (ราย) 

จํานวนแพะ(ตัว) 

พอ

พันธุ 

แม

พันธุ อื่นๆ รวม 

1 

วิสาหกิจชุมชนผู

เลี้ยงแพะนมบางบัว

ทอง(บานเกาะดอน) 

54-1-12-23-2-0043 นายเกรียงศักดิ์  สุจริต 30 114 438 0 552 

2 
วิสาหกิจชุมชนกลุม

รักษแพะเมืองนนท  - 
นายบุญผอง งามสะอาด 13 41 111 0 152 

3 
กลุมรักสัตวเลี้ยงบาง

บัวทอง  - 
นางสุมาลี แดงโกเมน 24 71 283 0 354 

ทีม่า: สํานักงานปศุสัตวจังหวัดนนทบุรี 2557 

   

  สรุปไดวาในป พ.ศ. 2558 เกษตรกรผูเล้ียงแพะในพื้นที่อําเภอบางบัวทอง จังหวัด

นนทบุรีมีจํานวนแพะที่เพิ่มขึ้น โดยมีการรวมกลุมแบบเปนทางการ 2 กลุม คือ วิสาหกิจชุมชนผู

เล้ียงแพะนมบางบัวทอง มีสมาชิก 30 ราย มีจํานวนแพะ 552 ตัว และวิสาหกิจชุมชนกลุมรักษแพะ

เมืองนนท มีสมาชิก 13 ราย มีจํานวนแพะ 152 ตัว และการรวมกลุมแบบไมเปนทางการ 1 กลุม คือ 

กลุมรักสัตวเลี้ยงบางบัวทอง มีสมาชิก 24 ราย มีจํานวนแพะ 354 ตัว  
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5. ผลงานวิจัยที่เกี่ยวของกับการรวมกลุมและเครือขาย  

 

สําหรับงานวิจัยที่เกี่ยวของกับการรวมกลุมและเครือขาย แบงออกเปน 3 ดานดังนี ้

5.1 งานวิจัยสภาพการเลี้ยงแพะทั่วไป 

พรชัย วงศวาสนา (2552) จากการศึกษาความเหมาะสมทางภูมิศาสตรที่มีตอการ

เล้ียงแพะในประเทศไทย พบวา จากการที่ประเทศไทยตั้งอยูในภูมิภาคเขตรอนชื้น สงผลใหมีความ

อุดมสมบูรณในเรื่องของการผลิตประเทศหนึ่งของโลก โดยเฉพาะพันธพืชที่เปนอาหารสัตว ซึ่งมี

ความหลากหลายทางชีวภาพ และมีวัสดุเหลือใชทางการเกษตรที่สามารถนํามาแปรเปลี่ยนเปน

ผลิตภัณฑอาหารสัตวที่มีคุณคาสูง แตเนื่องจากลักษณะของการทําเกษตรกรรมของประเทศไทย ยัง

ตองพึ่งพาสภาพของธรรมชาติ โดยเฉพาะในเรื่องของการทําปศุสัตว นั้นคือ การที่เกษตรกรตอง

อาศัยสภาพธรรมชาติในการผลิตอาหารเพื่อเลี้ยงสัตว สภาพการจัดการคอกสัตวที่ตองเหมาะสมกับ

สภาพแวดลอม และยังมีปจจัยอื่นๆ ในทางสังคม รวมทั้งในเรื่องของการขนสงสินคาเกษตรมา

เกี่ยวของ ซ่ึงแตละปจจัยกลายมาเปนขอกําจัดของการพัฒนาการเลี้ยงสัตวในประเทศไทย  

จากผลการศึกษาสามารถสรุปไดวา ในภาคกลางพบวามีสภาพแวดลอมในเรื่อง

ของคาเฉลี่ยปริมาณน้ําฝนใกลเคียงกับภาคใต แตดวยสภาพภูมิประเทศทําใหไมสามารถเก็บรักษา

ความชื้อไวไดตลอดทั้งป สงผลถึงความหลากหลายของพืชอาหารสัตวและคุณคาทางโภชนาการ

ของอาหารสัตว พื้นที่สวนใหญใชในการทําเกษตรกรรมอยางอื่น เชน นาขาว ไรออย และเกษตรกร

สวนใหญใชวิธีเลี้ยงแบบปลอยทุงตามทุงหญาสาธารณะที่ตองแยงอาหารกับแพะของเกษตรกรราย

อื่นๆ ทําใหทุงหญาเปนแหลงอาหารคุณภาพต่ําสงผลตออัตราการผลิตซึ่งก็คืออัตราการเจริญเติบโต

นอยกวาภาคใต แตหากมีการจัดการที่เหมาะสมจะเปนแหลงผลิตสัตวเศรษฐกิจใหมเชนแพะเปน

อยางดี 

วนิดา มากศิริ (2548) ไดศึกษาสถานการณการเล้ียงแพะในจังหวัดเพชรบุรี พบวา 

เกษตรกรผูเล้ียงแพะจะมีการรีดนมแพะ 2 ครั้ง/วัน รอยละ 77.8 และผลผลิตน้ํานมดิบที่ไดจะมีศูนย

รวมน้ํานมดิบภายในหมูบานโดยเกษตรกรจะรวบรวมน้ํานมดิบใสถังแชเย็นและจะมีผูมารับซื้อ 

สวนการแปรรูปเอกเกษตรกรไมนิยมทําเนื่องจากไมคุมทุน ผลผลิตน้ํานมแพะเฉลี่ย 1.6 กก./ตัว/วัน 

มีคาใชจายดานอาหารขนมีคากลางเทากับ 600 บาท/เดือน เนื่องจากเกษตรกรมีการใชอาหารหยาบ

รวมกับอาหารขน รายไดเฉลี่ยของแพะทางดานผลผลิตน้ํานมรอยละ 43.8 ต่ํากวา 5,000 บาท/เดือน 

และรายไดเฉลี่ยของแพะทางดานการขายแพะเนื้อรอยละ 29.2 อยูในชวง 5,000-10,000 บาท/ป ซึ่ง

รายไดดังกลาวนี้สามารถเลี้ยงแพะไดโดยไมขาดทุน เนื่องจากเกษตรกรไมไดเลี้ยงแพะเปนอาชีพ

หลักแตเลี้ยงเปนอาชีพรอง แต ปริศนา จิตตปรารพ (2543) ไดศึกษาในเรื่องตนทุนและผลตอบแทน
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จากการเลี้ยงแพะนม ในฟารมขนาดใหญ : กรณีศึกษา บริษัทสยามแผนดินทอง จํากัด โดรงการเลี้ยง

แพะจํานวน 60 แมพันธ ตองเสียคาใชจายในการลงทุนและคาใชจายในการดําเนินงานในระยะ 5 ป 

ทั้งส้ิน 3,634,321.26 บาท โดยประมาณการกําไรขาดทุนในโดรงการเลี้ยงแพะจํานวน 60 แมพันธ 

ผลที่ไดเมื่อสิ้นสุดโครงการ 5 ป คือ มีกําไลสะสมเทากับ 1,396,371.74 บาท ทําใหโครงการมีความ

เหมาะสมตอการลงทุนและมีความเปนไปไดคอนขางสูงจากการประมาณการของผลกําไรขาดทุน

ในโดรงการเล้ียงแพะจํานวน 60 แมพันธ 

วนิดา มากศิริ (2548) จากการศึกษายังพบปญหาเกี่ยวกับการเลี้ยงแพะของเกษตรกร

เปนเรื่องของโรคทองอืดรอยละ 28.3 และโรคทองรวงรอยละ 15.1 โรคทองอืด (bloat) สาเหตุเกิด

จากแพะกินตนพืชออนๆจํานวนมากเกินไปจึงไปทําใหเกิดเปนกาซขึ้นในกระเพาะหมักอยาง

รวดเร็ว โดยทั่วไปจะพบหลังจากที่ปลอยแพะลงแปลงหญา สวนโรคทองรวงจะพบในลูกแพะที่มี

อายุนอย ลูกแพะจะเกิดอาการทองรวงเนื่องจากไดรับเชื่อจากสิ่งแวดลอมตางๆ ที่มีเชื้อปนเปอนอยู

ภายในโรงเรือน 

5.2 งานวิจัยสภาพการเลี้ยงแพะของเกษตรกรจังหวัดนนทบุร ี

จากการศึกษางานวิจัยสภาพการเลี้ยงแพะของเกษตรกรจังหวัดนนทบุรี พบวา    

จิรารัตน  ผองแผว (2551) ไดทําการศึกษาเรื่องการพัฒนาเครือขายกลุมเกษตรกรผูเลี้ยงแพะจังหวัด

นนทบุรี  พบวา เกษตรกรสวนใหญเลี้ยงแพะพันธุซาแนน เฉลี่ยคนละ 27.44 ตัว ราคาพอพันธุแพะ 

เฉลี่ย 8,713.4 บาท และราคาแมพันธุ เฉลี่ย 7,026.8 บาท สามารถผลิตน้ํานมเฉลี่ย 9.52 กิโลกรัมตอ

วัน จําหนายแพะเพื่อไปทําพันธุไดราคาเฉลี่ย 1,684.63  บาท และเพื่อการบริโภคไดราคาเฉลี่ย  

57.80 บาทตอกิโลกรัม  

การรวมกลุม พบวา เหตุผลสวนใหญในการรวมกลุมเกษตรกรเปนเพราะเรื่อง

ผลตอบแทน และการจัดหาวัตถุดิบ โดยเกษตรกรครึ่งหนึ่งมีความระดับความพึงพอใจกับสภาพการ

ดําเนินงานของกลุม บทบาทหนาที่ แนวทางการดําเนินการกลุม ความคิดเห็นเกี่ยวกับกลุม  พบวา 

เกษตรกรมีความสนใจในการรวมกลุมในลักษณะกลุมแบบไมเปนทางการ โดยขอดีการรวมกลุม

สามารถเพิ่มอํานาจตอรองได  สามารถหาตลาดไดงาย การของบ ประมาณสนับสนุน การ

แลกเปลี่ยนพอพันธุ  และ อื่นๆ เชน การหางานทํา  การเพิ่มรายได เปนตน และกิจกรรมที่ตองการ

ใหเกิดขึ้นในการรวมกลุม  คือ กิจกรรมดานการตลาด  การจัดซื้อวัตถุดิบ  การอบรมอาชีพ  การ

จัดการดานสายพันธุแพะ  การแปรรูปผลิตภัณฑ  การประกวดแพะ และการสงเสริมการออม 

การสรางเครือขาย เกษตรกรบางสวนเห็นวาไมมีความจําเปนในการสราง

เครือขาย แตถาตองการสรางเครือขายเกษตรกรเห็นวา ไมจําเปนตองมีการสรางพันธะกรณี 

ขอตกลงของเครือขาย แตใหมีแนวทางการพัฒนาความสัมพันธเครือขายในรูปแบบการเยี่ยมฟารม
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เครือขาย  การจัดการดูงาน  การประชุม  และอื่นๆ เชน การรวมอบรม การพัฒนาอาชีพ เปนตน  

เกษตรกรที่สนใจการสรางเครือขาย พบวาขอดีของการสรางเครือขาย คือ การลดตนทุนการผลิต 

การแลกเปลี่ยนความรู การเปดชองทางการตลาด และอื่นๆ เชน การรูจักเพื่อนรวมอาชีพ การ

สรางสรรคการแปรรูปผลผลิต และพบวาขอจํากัดการสรางเครือขาย คือ การติดตอสื่อสาร การ

กระจายขอมูลและการดําเนินการยุงยาก และอ่ืนๆ เชน ศักยภาพของแตละกลุมและผูนํา เปนตน 

5.3 งานวิจัยการรวมกลุมและเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะ 

นิสากร กลาณรงค (2537) จากการศึกษาปจจัยที่เปนอุปสรรคในการสงเสริมการ

เล้ียงแพะเพื่อการคาในภาคใต : กรณีศึกษาอําเภอจะนะ จังหวัดสงขลา พบวา การตั้งกลุมเลี้ยงแพะ

โดยการวางแผนจากเบื้องบนสูเบื้องลาง (top-down planning) ซึ่งการวางแผนในลักษณะนี้มักจะไม

ประสบความสําเร็จ ทั้งนี้เพราะผูวางแผนอาจมีขอมูลที่ไมสมบูรณ ทําใหขาดความเขาใจสภาพของ

แตละพื้นที่ และความตองการที่แทจริงของเกษตรกร การรวมกลุมของเกษตรกรควรเกิดจาก

เกษตรกรเปนผูริเริ่ม จากการที่พวกเขาเห็นประโยชนและความจําเปนของการรวมกลุม กลุมที่

เกิดขึ้นจะเปนกลุมที่เขมแข็งมิใชรวมกลุมเพราะทางราชการบังคับหรือกําหนดใหตองรวม สวน

เจาหนาที่จะเปนผูคอยเสนอใหคําแนะนําและใหความชวยเหลือแกกลุม เพื่อตอบสนองความ

ตองการไมควรเปนผูเสนอความตองการใหเกษตรกร 

วิธีปฏิบัติในการสงเสริมการเลี้ยงแพะเพื่อการคา นาจะดําเนินการตามลําดับขั้น

ดังนี้ 

1. ตองถามความสมัครใจของเกษตรกร วาผูใดตองการเลี้ยงแพะเพื่อการคา 

2. ตองจัดอบรมเกษตรกรใหยอมรับวิธีการเลี้ยงดูแพะตามหลักวิชาการ และ

พรอมที่จะเล้ียง 

3. ตองชี้แจงให เกษตรกรเห็นถึงประโยชนของการรวมกลุมและความ

รับผิดชอบของสมาชิกแตละคนที่จะตองมีตอกลุม 

4. การจัดการตลาดที่มีประสิทธิภาพ เพื่อเปนหลักประกันแกเกษตรกรผูเล้ียงแพะ 

 สุวรรณา บัวพันธ (2543) จากการศึกษาการพัฒนาเครือขายกลุมอาชีพเกษตรกรตําบล

สันทราย อําเภอสารภี จังหวัดเชียงใหม พบวาปจจัยในการพัฒนาศูนยเครือขายกลุมอาชีพของ

เกษตรกร คือ 

1. กลไกและโครงสรางเดิมของสังคมที่มีอยู ความสัมพันธเชื่อมโยงชาวบานใน

ตําบลสันทรายลักษณะความสัมพันธแบบญาติพี่นอง เพื่อฝูง เพื่อนบาน ทําใหทุกคนมีพื้นฐานของ

ความเช่ือมโยงกันเปนเครือขายอยางเห็นไดชัด ยกตัวอยางเชน ความรวมมือในการชวยเหลือกันใน

การสรางวัด สรางโรงเรียน เครือขายที่เกิดขึ้นเองตามธรรมชาตินี้ เปนตัวชวยสนับสนุนใหมีการ
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ติดตอเชื่อมโยงกันเปนเครือขายจากสมาชิกที่เขารวมอยูตลอดเวลา กลไกเดิมของสังคมที่มีอยูนี้เอง 

เปนตัวชวยประสานใหการดําเนินงานของศูนยเครือขายกับกลุมเกษตรกรในแตละหมูบานมีความ

เชื่อมโยงกันไดงาย และทําใหการดําเนินงานเปนไปไดอยางรวดเร็วมากขึ้น 

2. มีการรวบกลุมเกษตรกรในชุมชน ในตําบลสันทรายเกิดการรวมกลุมมานาน

แลว ซึ่งการรวมกลุมในอดีตเปนการรวมกลุมเพื่อแกไขปญหาพื้นฐานที่สําคัญ เชน รวมกลุมเหมือง

ฝายเพื่อแกปญหาเรื่องน้ํา นอกจากนี้ยังเปนการรวมกลุมที่ชวยเหลือกันในชุมชน เชน กลุมณาปนกิจ 

กลุมทําพิธีทางศาสนา ตอมาพบวาเกษตรกรในตําบลสันทรายเกิดการรวมกลุมอาชีพทางการเกษตร

มากขึ้น ทําใหเกษตรกรเกิดกระบวนการเรียนรูและเห็นความสําคัญของกระบวนการกลุมเพื่อแกไข

ปญหาและแนวคิดของกระบวนการกลุมถือเปนปจจัยสําคัญที่สงผลใหเกษตรกรตองการพัฒนาการ

รวมกลุมขึ้นเปนกลุมเครือขายเกษตรกรระดับตําบล 

จุดแข็ง จากเงื่อนไข ปจจัยการพัฒนาศูนยเครือขาย มีดังนี้คือ 

1. เกษตรกรเกิดแนวคิดพื้นฐานในการรวมกลุมเพื่อชวยเหลือกันและเห็น

ความสําคัญของการกระจายการแกปญหาจากระดับเครือขายหมูบานสูเครือขายตําบล 

2. ตัวแทนกลุมเกิดทักษะกระบวนการถายทอดความรู 

3. คณะกรรมการศูนยเครือขายเกิดองครูในการดําเนินงานในรูปของกลุม

เครือขายระดับตําบล 

ขอจํากัดในการพัฒนาเครือขายคือ 

1. ชุมชนตําบลสันทรายยังขาดผูนําที่เสียสละที่แทจริง 

2. ผูนําหมูบานบางคน มีอิทธิพลตอชาวบานมากเกินไป 

3. จุดออนของโครงสรางของศูนยเครือขายกลุมอาชีพของเกษตรกร คือ ประธาน

ศูนยเครือขายขาดแนวคิดตอกระบวนการมีสวนรวมคอืขาดการระดมความคดิเห็นจากตัวแทนทําให

ขาดการวางแผนรวมกันในการดําเนินการบริหารจัดการ และคณะกรรมการกลางบางคนไมได

สมัครใจเขามาทํางานอยางแทจริงและขาดทักษะในการบริหารจัดการศูนยเครือขาย 

 4. การไมไดรับความรวมมือจากผูใหญบานบางหมูบานโดยไมใหความรวมมือ

กับตัวแทนเกษตรกรจัดประชุมชี้แจงการดําเนินงานของศูนยเครือขายทําใหศูนยเครือขาย ขาดการ

ประชาสัมพันธไดอยางท่ัวถึง 

 



  

บทที่  3 

วิธีดําเนินการวิจัย 
 

 

 ในการวิจัยเรื่อง แนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอ

บางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ีผูวิจัยไดดําเนินการวิจัยตามรายละเอียด ดังตอไปนี ้
 

1. ประชากร ขึ้นทะเบียนเกษตรกรของปศุสัตว 

 เกษตรกรที่เปนสมาชิกกลุมผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี 7 กลุม 

จากขอมูลปศุสัตวอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี ป พ.ศ. 2558 จํานวน 67 ราย โดยการวิจัยครั้งนี้

เก็บรวบรวมจากประชากรทั้งหมด รอยละ 100   

1.1 ประชากรที่ใชสัมภาษณ เกษตรกรที่เปนสมาชิกกลุมผูเลี้ยงแพะทั้ง 7 กลุม มี

จํานวน 67 ราย ที่แจงไวกับทางปศุสัตวอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

1.2 ประชากรที่ใชจัดเวทีสนทนา สมาชิกกลุมเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัว

ทอง จังหวัดนนทบุร ีทั้ง 7 กลุม คือ วิสาหกิจชุมชนผูเลี้ยงแพะนมบางบัวทอง วิสาหกิจชุมชนกลุมผู

เล้ียงแพะเมืองนนท กลุมรักษสัตวนนท กลุมสาธิตการเรียนรูการเลี้ยงแพะนนทบุรี กลุมรักษแพะ

บางบัวทอง กลุมคลองลําร ีและกลุมเล้ียงแพะคลองเจก 

1.3 ประชากรที่ใชประชุมอภิปรายผลการวิจัย รวมกับตัวแทนกลุมเกษตรกรผูเลี้ยง

แพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี กลุมละ 2 ทาน จํานวน 7 กลุม 
 

ตารางที่ 3.1  ขอมูลกลุมผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี
 

ลําดับ ชื่อกลุม ประธาน จํานวน 

1 วิสาหกิจชุมชนผูเลี้ยงแพะนมบางบัวทอง นายเกรียงศักดิ์  สุจริต 8 

2 วิสาหกิจชุมชนกลุมผูเลี้ยงแพะเมืองนนท นายบุญผอง งามสะอาด 13 

3 กลุมรักษสัตวนนท นางสุมาลี แดงโกเมน 15 

4 กลุมสาธิตการเรียนรูการเลี้ยงแพะนนทบุรี นางอังคณา ดํารงประเสริฐ 15 

5 กลุมรักษแพะบางบัวทอง ไมมี 4 

6 กลุมคลองลํารี ไมมี 7 

7 กลุมเลี้ยงแพะคลองเจก ไมมี 5 

รวม 67 
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2.  เคร่ืองมือที่ใชในการวิจัย 
 

2.1  แบบสัมภาษณเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง มีลักษณะคําถามแบบ

ปลายเปด (Open–ended question) และคําถามแบบปลายปด (Close–ended question) ซึ่ง

ประกอบดวย 3 ตอน ดังนี้ 

   ตอนที่ 1 สภาพขอมูลทางสังคมและเศรษฐกิจของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะใน

อําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

   ตอนที่ 2 สภาพการเล้ียงแพะและการตลาด  

   ตอนที่ 3 สภาพการรวมกลุมและสรางเครือขาย  

 

 โดยคําถามเกี่ยวกับความคิดเห็นในดานตางๆ ไดกําหนดคําแนนเปน 5 ระดับ คือ 

  5 หมายถึง ระดับความคิดเห็นมากที่สุด 

  4 หมายถึง ระดับความคิดเห็นมาก 

  3 หมายถึง ระดับความคิดเห็นปานกลาง 

  2 หมายถึง ระดับความคิดเห็นนอย 

  1 หมายถึง ระดับความคิดเห็นนอยที่สุด 

 

2.2 ประเด็นจัดเวทีสนทนาเกี่ยวกับการพัฒนากลุมและเครือขาย เพื่อศึกษาการ

รวมกลุมและสรางเครือขาย มี 3 ประเด็น คือ อดีตที่ผานมา สถานการณปจจุบัน ความคาดหวังใน

อนาคต และปญหาและขอเสนอแนะ 

2.3  การตรวจสอบแกไขและปรับปรุงเครื่องมอื  

1) การตรวจสอบความถูกตองของเนื้อหา ผูวิจัยสรางแบบสัมภาษณโดย

การศึกษาจากเอกสารวิชาการและงานวิจัยที่เกี่ยวของเพื่อใหการศึกษาในครั้งนี้ มีความถูกตอง

สมบูรณ  ผูวิจัยจึงไดนําแบบสัมภาษณและประเด็นการสนทนากลุม ไปใหที่ปรึกษา และ

ผูทรงคุณวุฒิพิจารณาเครื่องมือการวิจัยตรวจสอบความถูกตองและใหคาํแนะนําการแกไข เพื่อใหได

ขอคําถามที่เหมาะสม ครอบคลุมเนื้อหาสาระและตรงตามวัตถุประสงคที่ตองการวัด และทําการ

ปรับปรุงเพื่อใหเครื่องมีความสมบณรยิ่งขึ้น  

2) การตรวจสอบความนาเชื่อถือได (Reliability) โดยนําแบบสัมภาษณไป

ทดสอบกลุมประชากรที่มีลักษณะใกลเคียงกับกลุมตัวอยางในจํานวน 20 ตัวอยาง โดยวิธีหาคา

สัมประสิทธ์ิอัลฟาของครอนบัค (Cronbach’s alpha coefficient) โดยใชโปรแกรมสําเร็จรูปในการ
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คํานวน ไดคาความเชื่อถือไดของแบบสัมภาษณทั้งฉบับ 0.820 เทากับ โดยมีรายละเอียดคาความ

เชื่อมั่นแตละตอน ดังนี้  

  ตอนที่ 3 สภาพการรวมกลุมและสรางเครือขาย ของเกษตรกร มีคาความเชื่อมั่น

เทากับ 0.750 

  แสดงวาแบบสัมภาษณนี้มีความนาเชื่อถือไดในระดับคอนขางมาก (กัลยา วานิชย

บัญชา 2555,น.36) ซึ่งปกติการวิจัยทางสังคมศาสตร เกณฑยอมรับอยูท่ี 0.7 ขึ้นไป 

 

3. การเก็บรวบรวมขอมูล 
 

 3.1 โดยการสัมภาษณเกษตรกร ซึ่งมีลักษณะคําถามแบบปลายเปด (Open–ended 
question) และคําถามแบบปลายปด (Close–ended question) 
 3.2 จัดเวทีสนทนากลุมผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางทอง จังหวัดนนทบุรี โดยการเชิญกลุม
เกษตรกรที่ละกลุม รวมครั้งการจัดเวทีสนทนาทั้งหมด 6 กลุม   
 

4.  การวิเคราะหขอมูล และสถิติที่ใช 

 ทําการวิเคราะหขอมูล โดยใชโปรแกรมสําเร็จรูปสําหรับเครื่องคอมพิวเตอรสําหรับ

การวิเคราะหขอมูลตางๆ ดังนี ้

1) การวิเคราะหขอมูลเชิงปริมาณใชสถิติพรรณนา ไดแก คาความถี่ (frequency) คา

รอยละ (percentage) คาเฉลี่ย (mean) และคามัธยฐานหรือคากลาง (median) คาต่ําสุด (minimum) 

คาสูงสุด (maximum) คาเบ่ียงเบนมาตรฐาน (standard deviation) 

 การวิเคราะหระดับความความคิดเห็น และปญหาใชเกณฑที่เปนระดับแปลผลระดับ

โดยใชคาน้ําหนักเฉลี่ย 

 คาเฉลี่ย 1.00 - 1.80  หมายถึง  ระดับนอยมาก 

 คาเฉลี่ย 1.81 – 2.60  หมายถึง  ระดับนอย 

 คาเฉลี่ย 2.61 – 3.40  หมายถึง  ระดับปานกลาง 

 คาเฉลี่ย 3.41 – 4.20  หมายถึง  ระดับมาก 

 คาเฉลี่ย 4.21 – 5.00  หมายถึง  ระดับมากที่สุด 

2) วิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพดวยการจัดหมวดหมูขอมูล การเปรียบเทียบ การอธิบาย

ความเช่ือมโยงสัมพันธ และการวิเคราะหเนื้อหา ไดแก การจัดหมวดหมูของเนื้อหาสําหรับขอมูล

เชิงคุณภาพ 
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ตารางที่ 3.2 สรุปวิธีการดําเนินการวจิัยเพื่อตอบวัตถุประสงคการวิจัย 

วัตถุประสงค เครื่องมือ วิธีการ/ประชากร การวิเคราะหขอมูล 

1. เพื่อศึกษาสภาพทางสังคม

และเศรษฐกิจของเกษตรกร

ผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัว

ทอง จังหวัดนนทบุรี 

1. แบบสัมภาษณ ตอนที่ 1  

สภาพทางสังคมและเศรษฐกิจของเกษตรกรผู

เลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จงัหวัด

นนทบุร ี

1. สัมภาษณ

เกษตรกรที่เปน

สมาชิกกลุมทั้ง 7 

กลุม จํานวน 67 

ราย 

1. ขอมูลเชิงปริมาณ และ

สถิติเชิงบรรยาย ไดแก 

คาความถี่ คารอยละ

คาเฉลี่ย คากลาง คาต่ําสุด 

คาสูงสุด และคาเบี่ยงเบน

มาตรฐาน 

2.เพื่อศึกษาสภาพการเลี้ยง

แพะของกลุมเกษตรกรผู

เลี้ยงแพะในอําเภอบางบัว

ทอง จังหวัดนนทบุรี  

1. แบบสัมภาษณ ตอนที ่2 สภาพการเลี้ยง

และการตลาด 

2. แบบสัมภาษณ ตอนที ่3 ปญหาและ

ขอเสนอแนะของเกษตรกรในการเลี้ยงแพะ 

การตลาด  

1. สัมภาษณ

เกษตรกรที่เปน

สมาชิกกลุมทั้ง 7 

กลุม จํานวน 67 

ราย 

1. ขอมูลเชิงปริมาณ และ

สถิติเชิงบรรยาย ไดแก 

คาความถี่ คารอยละ

คาเฉลีย่ คากลาง คาต่ําสุด 

คาสูงสุด และคาเบี่ยงเบน

มาตรฐาน 

 3.เพื่อศึกษาสภาพกลุมและ

เครือขายของเกษตรกรผู

เลี้ยงแพะในอําเภอบางบัว

ทอง จังหวัดนนทบุรี 

1. แบบสัมภาษณ ตอนที ่3 สภาพการ

รวมกลุมและสรางเครือขาย ของเกษตรกรใน

อําเภอบางบวัทอง จังหวัดนนทบุร ี

 

1. สัมภาษณ

เกษตรกรที่เปน

สมาชิกกลุมทั้ง 7 

กลุม จํานวน 67 

ราย 

 

1. ขอมูลเชิงปริมาณ และ

สถิติเชิงบรรยาย ไดแก 

คาความถี่ คารอยละ

คาเฉลี่ย คากลาง คาต่ําสุด 

คาสูงสุด และคาเบี่ยงเบน

มาตรฐาน 

2. การใหความหมาย โดย

การจัดขอมูล และการ

จําแนกขอมูล 

4.ศึกษาแนวทางในการ

พัฒนากลุมและสราง

เครือขายการเลี้ยงแพะใน

อําเภอบางบัวทอง จังหวัด

นนทบุรี 

1. แบบสัมภาษณ ตอนที่ 3 สภาพการ

รวมกลุมและสรางเครือขาย ของเกษตรกรใน

อําเภอบางบวัทอง จังหวัดนนทบุร ี

2. ประเด็นการจัดเวทีสนทนาเกี่ยวกบัการ

พัฒนากลุมและเครือขาย (อดีต ปจจุบัน และ

อนาคต) 

1. สัมภาษณ

เกษตรกรที่เปน

สมาชิกกลุมทั้ง 7 

กลุม จํานวน 67 

ราย 

2.การจัดเวที

สนทนากลุม โดย

แยกเปนกลุม ๆ  

1. ขอมูลเชิงปริมาณ และ

สถิติเชิงบรรยาย ไดแก 

คาความถี่ คารอยละ

คาเฉลี่ย คากลาง คาต่ําสุด 

คาสูงสุด และคาเบี่ยงเบน

มาตรฐาน 

2. การใหความหมาย โดย

การจัดขอมูล และการ

จําแนกขอมูล 

 
 

  



บทที�  4 

ผลการวเิคราะห์ข้อมูล 
 
 

 การวิจัยเรื่อง แนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบาง

บัวทอง จังหวัดนนทบุร ี ศึกษาจากเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จํานวน 67 ราย แบง

ออกเปน 7 กลุม คือ วิสาหกิจชุมชนผูเล้ียงแพะนมบางบัวทอง วิสาหกิจชุมชนกลุมผูเลี้ยงแพะเมือง

นนท กลุมรักษสัตวนนท กลุมสาธิตการเรียนรูการเล้ียงแพะนนทบุรี กลุมรักษแพะบางบัวทอง กลุม

คลองลํารี และกลุมเล้ียงแพะคลองเจก โดยใชแบบสัมภาษณ แลวนําขอมูลมาทําการวิเคราะห โดย

ใชโปรแกรมสําเร็จรูป แลวนําเสนอผลการวิเคราะหขอมลูตามลําดับ ดังนี้ 
 

 ตอนที่  1 สภาพทางสังคมและเศรษฐกิจของเกษตรกรผู เลี้ ยงแพะในอํ าเภอ 

บางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

1. ลักษณะทางสังคมของเกษตรกร 

2. ลักษณะทางเศรษฐกิจของเกษตรกร 

 

 ตอนที่ 2 สภาพการเลี้ยงแพะและสภาพการตลาด  

1. สภาพการเล้ียงแพะของเกษตรกร 

2. สภาพการตลาดของเกษตรกร 

 

 ตอนที่ 3 สภาพการรวมกลุมและสรางเครอืขาย  

1. ความคดิเห็นของสมาชิกตอการรวมกลุมเกษตรกร 

2. ความคดิเห็นของสมาชิกตอปจจัยที่เกีย่วของกับการสรางเครือขายเกษตรกร 

3. ปญหาในการรวมกลุมและการสรางเครือขายเกษตรกร 

  

 ตอนที� � ข้อมูลการสนทนากลุ่มด้านแนวทางการพฒันากลุ่มผู้เลี�ยงแพะในอาํเภอ 

บางบัวทอง จงัหวดันนทบุรี 

 

 ตอนที� � ข้อมูลการสนทนากลุ่มด้านแนวทางการสร้างเครือข่ายเกษตรกรผู้เลี�ยงแพะใน

อาํเภอบางบัวทอง จงัหวดันนทบุรี 
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ตอนที� 1 สภาพทางสังคม และเศรษฐกิจของเกษตรกรผู้เลี�ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง 

1. ลกัษณะทางสังคมของเกษตรกร 

 ลักษณะทางสังคมของเกษตรกร ไดแก  เพศ ศาสนา อายุ ระดับการศึกษา และ

สถานภาพการสมรส สําหรับการวิจัยครั้งนี้ ผูวิจัยเก็บรวบรวมจากประชากรเกษตรกรที่เปนสมาชิก

กลุมผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี จํานวน 67 ราย คิดเปนรอยละ 100 โดยการ

วิเคราะหขอมูลปรากฏผลดังนี้ 

 

ตารางที่ 4.1  ลักษณะทางสังคมของเกษตรกร 

            N =67 

ลกัษณะทางสังคม จาํนวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบยีงเบน

มาตราฐาน 

 เพศ 

     -  ชาย 

     -  หญิง 

 

49 

18 

 

73.1 

26.9 

    

ศาสนา 

     -  พุทธ 

     -  อิสลาม 

อาย ุ

30 ปหรือนอยกวา 

     31-40  ป 

     41-50  ป 

     51-60  ป 

61 ปหรือมากกวา 

ระดับการศึกษา 

     -  ประถมศึกษา 

     -  มัธยมตน-ปลาย 

     -  ปริญญาตร ีหรือสูงกวา 

     -  อนุปรญิญา ปวส. 

     -  ไมไดศึกษา 

 

4 

63 

 

10 

6 

13 

25 

13 

 

37 

20 

4 

4 

2 

 

6.0 

94.0 

 

14.9 

8.9 

19.4 

37.3 

19.4 

 

55.2 

29.8 

6.0 

6.0 

3.0 

 

 

 

50.12 

 

 

 

16 

 

 

 

81 

 

 

 

13.564 

 



54 

 

ตารางที่ 4.1  (ตอ) 

                     N =67 

ลกัษณะทางสังคม จาํนวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบยีงเบน

มาตราฐาน 

 สถานภาพสมรส 

    -  สมรส 

    -  โสด 

    -  หมาย/หยาราง 

ตําแหน่งทางสังคม 

- ไมมีตําแหนงใด 

- กรรมการหมูบาน 

- กรรมการกองทุนหมูบาน 

- กรรมการกลุมเกษตรกร 

 

58 

4 

5 

 

53 

8 

7 

6 

 

86.6 

6.0 

7.5 

 

79.1 

11.9 

10.4 

9.0 

    

 

จากตารางที่ 4.1 การวิเคราะหขอมูลเกี่ยวกับปจจัยทางดานสังคมของเกษตรกร พบวา 

1.1 เพศ พบวา เกษตรกรประมาณสองในสาม (รอยละ 73.1) เปนชาย รอยละ 26.9 เปน

หญิง   

1.2 ศาสนา พบวา เกษตรกรเกือบทั้งหมด รอยละ 94.0 นับถือศาสนาอิสลาม และรอยละ 

6.0 นับถือศาสนาพุทธ  

1.3 อายุ พบวา เกษตรกรหนึ่งในสาม (รอยละ 37.3) มีอายุอยูระหวาง 51-60 ป 

รองลงมา  รอยละ 19.4 มีอายุอยูระหวาง 41-50 ป  รอยละ19.4 มีอายุ61 ปหรือมากกวา รอยละ14.9 

อายุ30 ปหรือนอยกวา  และรอยละ8.9 มีอายุระหวาง 31-40 ปเกษตรกรอายุต่ําสุด 16 ป สูงสุด 81 ป  

อายุเฉลี่ย 50.12 ป 

1.4 ระดับการศึกษา พบวา เกษตรกรประมาณครึ่งหนึ่ง (รอยละ 55.2) จบการศึกษาใน

ระดับประถมศกึษา รองลงมา รอยละ 29.8 จบมัธยมตน-ปลาย รอยละ 6.0 จบอนุปริญญา ปวส. รอย

ละ 6.0 จบปริญญาตรี หรือสูงกวา และรอยละ 3.0  ไมไดรับศึกษา 

1.5 สถานภาพสมรส พบวา เกษตรกรเกือบทั้งหมด รอยละ 86.6 สมรสแลว รองลงมา 

รอยละ 6.0 โสด และรอยละ 7.5 หมายหรือหยาราง 
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1.6 การมตีาํแหน่งทางสังคม พบว่า เกษตรกรสวนมาก (รอยละ 79.1) ไมมีตําแหนง

ทางสังคม รองลงมา รอยละ 11.9 เปนกรรมการหมูบาน รอยละ 10.4 เปนกรรมการกองทุนหมูบาน 

และรอยละ 9.0 เปนกรรมการกลุมเกษตรกร 

 

2. ลกัษณะทางเศรษฐกจิของเกษตรกร 

 ลักษณะทางเศรษฐกิจของเกษตรกร ไดแก สมาชิกในครัวเรือน แรงงานภายในและ

ภายนอกครัวเรือน การเปนสมาชิกกลุม ตําแหนงทางสังคม ประสบการณการประกอบอาชีพการ

เลี้ยงแพะ รายไดจากการเลี้ยงแพะตอป รายจายจากการเลี้ยงแพะตอป เงินออม การไดรับการ

สนับสนุน และการกูยืมเงิน สําหรับการวิจัยครั้งนี้ ผูวิจัยเก็บรวบรวมจากประชากรเกษตรกรที่เปน

สมาชิกกลุมผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ีจํานวน 67 ราย คิดเปนรอยละ 100 โดย

การวิเคราะหขอมูลปรากฏผลดังนี้ 

 

ตารางที่ 4.2  ลักษณะทางเศรษฐกิจของเกษตรกร 

               N =67 

ลักษณะทางเศรษฐกจิ จาํนวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบยีงเบน

มาตราฐาน 

จํานวนสมาชิกในครัวเรือน 

     4 คนหรือนอยกวา 

5-9 คน 

      10 คนหรือมากกวา 

จํานวนแรงงานในการผลิต 

ภายในครอบครัว 

     2 คนหรอืนอยกวา 

3-4 คน 

     5 คนหรือมากกวา 

ภายนอกครอบครัว  

     1 คน 

     2 คนหรือมากกวา 

 

18 

45 

4 

 

 

42 

20 

5 

 

5 

5 

 

26.9 

67.2 

6.0 

 

 

62.7 

29.8 

7.5 

 

7.5 

7.5 

5.45 

 

 

 

 

2.51 

 

 

 

1.60 

1 

 

 

 

 

1 

 

 

 

1 

12 

 

 

 

 

10 

 

 

 

3 

2.218 

 

 

 

 

1.627 

 

 

 

0.630 
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ตารางที่ 4.2 (ตอ) 
                                                          N=67 

ลักษณะทางเศรษฐกจิ จาํนวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบยีงเบน

มาตราฐาน 

การเป็นสมาชิกกลุ่ม  

- กลุมเกษตรกร 

- กลุมลูกคา ธกส. 

- กองทุนหมูบาน 

- สหกรณการเกษตร 

- กลุมออมทรัพยเพือ่การผลิต  

ประสบการณ์การประกอบอาชีพ

การเลี�ยงแพะ 

     4   ปหรือนอยกวา 

5-14 ป 

    15 ปหรือมากกวา 

รายได้จากการเลี�ยงแพะต่อปี 

     19,999 บาท หรือนอยกวา 

20,000-59,999 บาท 

     60,000 บาท หรือมากกวา 

     ไมระบ ุ

รายจ่ายจากการเลี�ยงแพะต่อปี 

     19,999 บาท หรือนอยกวา 

20,000-59,999 บาท 

     60,000 บาท หรือมากกวา 

     ไมระบ ุ

เงินออม 

     19,999 บาท หรือนอยกวา 

     20,000-59,999 บาท 

     60,000 บาท หรือมากกวา 

    ไมระบ ุ

 

67 

17 

13 

10 

4 

 

 

24 

26 

17 

 

10 

20 

15 

22 

 

24 

16 

6 

21 

 

2 

6 

5 

54 

 

100 

25.4 

19.4 

14.9 

6.0 

 

 

35.8 

38.8 

25.4 

 

14.9 

29.8 

22.4 

32.8 

 

35.8 

23.9 

9.0 

31.3 

 

2.9 

9.0 

7.5 

80.6 

 

 

 

 

 

 

10.00 

 

 

 

 

61888.89 

 

 

 

 

34,377.78 

 

 

 

 

16,466.67 

 

 

 

 

 

 

1 

 

 

 

 

3,000 

 

 

 

 

2,000 

 

 

 

 

4,000 

 

 

 

 

 

 

58 

 

 

 

 

360,000 

 

 

 

 

180,000 

 

 

 

 

150,000 

 

 

 

 

 

 

10.758 

 

 

 

 

77438.41 

 

 

 

 

45,693.86 

 

 

 

 

30,313.31 
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ตารางที่ 4.2 (ตอ) 
                                          N=67 

ลักษณะทางเศรษฐกจิ จาํนวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบยีงเบน

มาตราฐาน 

การได้รับการสนบัสนุน 

- ไมไดรับการ

สนับสนุน 

- ไดรับการสนับสนนุ

จากรัฐบาล 

การกู้ยมืเงิน 

- ธ.ก.ส. 

- สหกรณการเกษตร 

- กองทุนหมูบาน 

- พอคา 

- เพื่อนบาน 

 

37 

 

30 

 

 

8 

1 

5 

1 

1 

 

55.2 

 

44.8 

 

 

11.9 

1.5 

7.5 

1.5 

1.5 

    

 

จากตารางที่ 4.2   การวิเคราะหขอมูลเกี่ยวกับปจจัยทางดานเศรษฐกิจของเกษตรกร 

พบวา 

2.1 จาํนวนสมาชิกในครัวเรือน พบวา เกษตรกรประมาณสองในสาม (รอยละ 67.2) มี

จํานวนสมาชิกในครัวเรือน 5-9 คน รองลงมา รอยละ 26.9 มีจํานวนสมาชิกในครัวเรือน 4 คนหรือ

นอยกวา และรอยละ 6.0 มีจํานวนสมาชิกในครัวเรือน 10 คนหรือมากกวา เกษตรกรผูเลี้ยงแพะใน

อําเภอบางบัวทองมีจํานวนสมาชิกในครัวเรือนต่ําสุด 1 คน สูงสุด 12 คน จํานวนสมาชิกใน

ครัวเรือนเฉลี่ย 5.45 คน 

2.2 จาํนวนแรงงานในการผลติภายในและภายนอกครัวเรือน  

 2.2.1 จํานวนแรงงานภายในครัวเรือน พบวา เกษตรกรประมาณสองในสาม  

(รอยละ 62.7) มจีํานวนแรงงานในการผลิตภายในครัวเรือน 2 คนหรือนอยกวา รองลงมา รอยละ 

29.8 มจีํานวนแรงงานในการผลิตภายในครัวเรือน 3-4 คน และรอยละ 7.5 มีจํานวนแรงงานในการ

ผลิตภายในครัวเรือน 5 คนหรือมากกวา เกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทองมีจํานวนแรงงาน

ในการผลิตภายในครัวเรือนต่ําสุด 1 คน สูงสุด 10 คน จํานวนแรงงานในการผลิตภายในครัวเรือน

เฉลี่ย 2.51 คน 
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  2.2.2 จํานวนแรงงานภายนอกครัวเรือน พบวา รอยละ 7.5 เกษตรกรมีจํานวน

แรงงานในการผลิตภายนอกครัวเรือน 1 คน และมีจํานวนแรงงานในการผลิตภายนอกครัวเรือน 2 

คนหรือมากกวา เกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทองมีจํานวนแรงงานในการผลิตภายใน

ครัวเรือนต่ําสุด 1 คน สูงสุด 3 คน จํานวนแรงงานในการผลิตภายนอกครัวเรือน 1.60 คน 

2.3 การเป็นสมาชิกกลุ่ม/สถาบันเกษตรกร พบวา เกษตรกรทั้งหมด (รอยละ 100.0) 

เปนสมาชิกกลุมเกษตรกร รองลงมารอยละ 25.4 เปนสมาชิกกลุมลูกคา ธกส. รอยละ 19.4 เปน

สมาชิก กองทุนหมูบาน รอยละ 14.9 เปนสมาชิกสหกรณการเกษตร และรอยละ 6.0 เปนสมาชิก

กลุมออมทรัพยเพื่อการผลิต 

2.4 ประสบการณ์การประกอบอาชีพการเลี�ยงแพะ พบวา เกษตรกรประมาณหนึ่งใน

สาม (รอยละ 38.8) มีประสบการณ  5-14 ป รองลงมา รอยละ 35.8 มีประสบการณ 4   ปหรือนอย

กวา และรอยละ 25.4 มีประสบการณ 15 ปหรือมากกวา ประสบการณในการเลี้ยงแพะต่ําสุด 1 ป 

สูงสุด 58 ป และ มีประสบการณการเลี้ยงแพะเฉลี่ย 10.00 ป   

2.5 รายได้จากการเลี�ยงแพะต่อปี พบวา เกษตรกรประมาณหนึ่งในสี ่(รอยละ 29.8)  มี

รายได 20,000-59,999 บาทตอป รองลงมา รอยละ 22.4 มีรายได 60,000 บาทตอป หรือมากกวา รอยละ 

14.9 มีรายได 19,999 บาทตอป และรอยละ 32.8 ไมระบุขอมูล รายไดการเลี้ยงแพะต่ําสุด 3,000 

บาทตอป สูงสุด 360,000 บาทตอป และมรีายไดจากการเลี้ยงแพะเฉลี่ย 61,888.89 ตอป   

2.6 รายจ่ายจากการเลี�ยงแพะต่อปี พบวา เกษตรกรประมาณหนึ่งในสาม รอยละ 35.8  

มรีายจาย 19,999 บาทตอป หรือนอยกวา รองลงมา รอยละ 23.9 มีรายจาย 20,000-59,999 บาทตอป 

รอยละ 9.0 มีรายจาย 60,000 บาทตอป หรือมากกวา และรอยละ 31.3 ไมระบุขอมูล รายจายจากการ

เล้ียงแพะตอปต่ําสุด 2,000 บาทตอป สูงสุด 180,000 บาทตอป และรายจายจากการเลี้ยงแพะตอป

เฉลี่ย 34,377.78 ตอป   

2.7 เงินออมต่อปี พบวา เกษตรกร รอยละ 9.0  มีเงินออม 20,000-59,999 บาทตอป 

รองลงมา รอยละ 7.5 มเีงินออม 60,000 บาทตอป หรือมากกวา รอยละ 2.9 มีเงินออม 19,999 บาท

ตอป หรือนอยกวา และรอยละ 80.6 ไมระบุขอมูล เงินออมตอปต่ําสุด 4,000 บาทตอป สูงสุด 

150,000 บาทตอป และมเีงินออมตอปเฉลี่ย 16,466.67 ตอป  

2.8 การได้รับการสนับสนุน พบวา เกษตรกรประมาณครึ่งหนึ่ง (รอยละ 55.2) ไมได

รับการสนับสนุน รองลงมารอยละ 44.8 ไดรับการสนับสนุนจากรัฐบาล และไมไดรับการสนับสนุน

จากภาคเอกชน 

2.9 การกู้ยืมเงิน พบวา เกษตรกร รอยละ 11.9 กูเงินกับ ธ.ก.ส. รองลงมารอยละ 7.5 

กับกองทุนหมูบาน และรอยละ 1.5 กับสหกรณการเกษตร พอคา และเพื่อนบาน 
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ตอนที� 2 สภาพการเลี�ยงแพะ และการตลาด ของเกษตรกรในอําเภอบางบัวทอง จังหวัด

นนทบุรี 

1. สภาพการเลี�ยงแพะ 

 สภาพการเล้ียงแพะของเกษตรกร ประกอบดวย 1) ชนิดและพันธุแพะ 2) จํานวนแพะที่

เล้ียง 3) แหลงที่มาของพอ-แมพันธุแพะ การใหอาหาร และลักษณะการเลี้ยงแพะ และ4) การปองกัน

โรคในการเลี้ยงแพะ การวิเคราะหขอมูลปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.3-4.6 ดังนี้ 
  

 1.1 ชนิดและพนัธ์ุแพะ 

 ชนิดและพันธุแพะของเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดังรายละเอียดใน

ตารางที่ 4.3 

ตารางที่ 4.3 ชนิดและพันธุแพะ 
N=67 

สภาพการเลี�ยงแพะ จาํนวน(คน) ร้อยละ 

ชนิดแพะที�เลี�ยง 

- แพะนม 

- แพะเนื้อ 

- กึ่งเนื้อกึ่งนม 

พนัธ์ุแพะ 

- ซาแนน 

- ลูกผสมพื้นเมือง 

- บอร 

- อัลไพล 

- ทอกเก็นเบอร 

 

38 

31 

16 

 

44 

24 

21 

7 

4 

 

56.7 

46.3 

23.9 

 

65.7 

35.8 

31.3 

10.4 

6.0 

 

จากตารางที่ 4.3 พบวา ชนิดและพันธุแพะทีเ่กษตรกรเลี้ยง มีรายละเอียดดังนี้ 

ชนิดแพะที�เลี�ยง พบวา เกษตรกรมากกวาครึ่งหนึ่ง รอยละ 56.7 เลี้ยงแพะพันธุนม  

รองลงมารอยละ 46.3 เล้ียงแพะพันธุเนื้อ และรอยละ 23.9 เล้ียงแพะพันธุกึ่งเนื้อกึ่งนม 

พนัธ์ุแพะ พบวา เกษตรกรประมาณสองในสาม รอยละ 65.7 เลี้ยงแพะพันธุซาแนน  

รองลงมารอยละ 35.8 เล้ียงแพะพันธุลูกผสมพื้นเมือง รอยละ 31.3 เลี้ยงแพะพันธุบอร รอยละ 10.4 

เล้ียงแพะพันธุอัลไพล และรอยละ 6.0 เล้ียงแพะพันธุทอกเก็นเบอร 
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 1.2 จาํนวนแพะที�เลี�ยง 

       จํานวนแพะที่เลี้ยงของเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดังรายละเอียด

ในตารางที่ 4.4 

 
ตารางที่ 4.4 จํานวนแพะที่เลี้ยง 

                 
N=67 

สภาพการเลี�ยงแพะ จาํนวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบยีงเบน

มาตราฐาน 

จาํนวนแพะที�เลี�ยง 

9 ตัว หรือนอยกวา 

10-29 ตัว 

30 ตัว หรือมากกวา 

จาํนวนแพะเพศผู้ 

9 ตัว หรือนอยกวา 

10-29 ตัว 

30 ตัว หรือมากกวา 

จาํนวนแพะเพศเมยี 

9 ตัว หรือนอยกวา 

10-29 ตัว 

30 ตัว หรือมากกวา 

 

27 

25 

15 

 

59 

6 

2 

 

36 

23 

8 

 

40.3 

37.3 

22.4 

 

88.1 

8.9 

3.0 

 

53.7 

34.3 

11.9 

31.131 

 

 

 

15.727 

 

 

 

16.761 

2 

 

 

 

0 

 

 

 

1 

225 

 

 

 

110 

 

 

 

115 

21.13 

 

 

 

6.34 

 

 

 

14.31 

 

จากตารางที่ 4.4   พบวา จํานวนแพะที่เลี้ยงของเกษตรกร มีรายละเอียดดังนี้ 

จาํนวนแพะที�เลี�ยง พบวา เกษตรกร รอยละ 40.3 เล้ียงแพะจํานวน 9 ตัว หรือนอยกวา 

รอยละ 37.3 เลี้ยงแพะจํานวน10-29 ตัว และรอยละ 22.4 เลี้ยงแพะจํานวน 30 ตัว หรือมากกวา 

เกษตรกรเล้ียงแพะจํานวนต่ําสุด 2 ตัว สูงสุด 225 ตัว จํานวนแพะที่เลี้ยงเฉลี่ย 21.13 ตัว 

จํานวนแพะเพศผู้ พบวา เกษตรกร รอยละ 88.1 มีแพะเพศผูจํานวน 9 ตัว หรือนอย

กวา รอยละ 8.9 มีแพะเพศผูจํานวน10-29 ตัว และรอยละ 3.0 มีแพะเพศผูจํานวน 30 ตัว หรือ

มากกวา เกษตรกรมีแพะเพศผูจํานวนต่ําสุด 0 ตัว สูงสุด 110 ตัว จํานวนมีแพะเพศผูเฉลี่ย 6.34 ตัว 
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จาํนวนแพะเพศเมยี พบวา เกษตรกรประมาณครึ่งหนึ่ง (รอยละ 53.7) มีแพะเพศเมีย

จํานวน 9 ตัว หรือนอยกวา รอยละ 31.3 มีแพะเพศเมียจํานวน10-29 ตัว และรอยละ 14.9 มีแพะเพศ

เมียจํานวน 30 ตัว หรือมากกวา เกษตรกรมีแพะเพศเมียจํานวนต่ําสุด 1 ตัว สูงสุด 115 ตัว จํานวนมี

แพะเพศเมียเฉลี่ย 14.31 ตัว 
 

 1.3 แหล่งที�มาของพ่อ-แม่พนัธ์ุแพะ การให้อาหาร และลกัษณะการเลี�ยงแพะ 

      แหลงที่มาของพอ-แมพันธุแพะ การใหอาหาร และลักษณะการเล้ียงแพะของ

เกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.5 
 

ตารางที่ 4.5 แหลงที่มาของพอ-แมพันธุแพะ การใหอาหาร และลักษณะการเลี้ยงแพะ 
  N=67 

สภาพการเลี�ยงแพะ จาํนวน(คน) ร้อยละ 

แหล่งที�มาของพ่อ-แม่พนัธ์ุแพะ 

- ญาติ-พี่นอง 

- พอคาคนกลาง 

- กรมปศุสัตว 

- ตลาดคาสัตว 

การให้อาหาร 

- หญาขน 

- อาหารขน 

- กากถั่วเหลอืง 

- ขาวโพดหมกั 

- กระถิน 

ลกัษณะการเลี�ยงแพะ 

- แบบขังคอก 

- แบบปลอย 

- แบบผสมผสานกับการปลูกพืช 

- แบบผูกลาม 

 

43 

15 

14 

7 

 

60 

28 

27 

27 

26 

 

50 

10 

5 

2 

 

64.2 

22.4 

20.9 

10.4 

 

89.6 

41.8 

40.3 

40.3 

38.8 

 

74.6 

14.9 

7.5 

3.0 

  จากตารางที่ 4.5 พบวา แหลงที่มาของพอ-แมพันธุแพะ การใหอาหาร และลักษณะ

การเลี้ยงแพะของเกษตรกร มีรายละเอียดดังนี้ 
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แหล่งที�มาของพ่อ-แม่พนัธ์ุแพะ พบวา เกษตรกร รอยละ 64.2 มีแหลงที่มาจากญาติ-พี่

นอง  รอยละ 22.4 มีแหลงที่มาจากพอคาคนกลาง รอยละ 20.9 มีแหลงที่มาจากกรมปศุสัตว และ

รอยละ 10.4 มีแหลงที่มาจากตลาดคาสัตว 

การให้อาหาร พบวา เกษตรกร รอยละ 89.6 ใหหญาขนเปนอาหาร รอยละ 41.8 ให

อาหารขนเปนอาหาร รอยละ 40.3 ใหกากถั่วเหลืองเปนอาหาร รอยละ 40.3 ใหขาวโพดหมักเปน

อาหาร และรอยละ 38.8 ใหกระถินเปนอาหาร 

ลกัษณะการเลี�ยงแพะ พบวา เกษตรกร รอยละ 74.6 เล้ียงแพะแบบขังคอก รอยละ 14.9 

เล้ียงแพะแบบปลอย รอยละ 7.5 เล้ียงแพะแบบผสมผสานกับการปลูกพืช และรอยละ 3.0 เลี้ยงแพะ

แบบผูกลาม  
 

 1.4 การป้องกนัโรคในการเลี�ยงแพะ 

       การปองกนัโรคในการเลี้ยงแพะของเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผล

ดังรายละเอียดในตารางที่ 4.6 
 

ตารางที่ 4.6 การปองกันโรคในการเล้ียงแพะ 
     N=67 

การป้องกนัโรคในการเลี�ยงแพะ 

ดําเนนิการ ไม่ได้ดาํเนนิการ 

จํานวน 

(คน) 

รอยละ จํานวน 

(คน) 

รอยละ 

การทําวคัซีน 58 86.6 9 13.4 

การตรวจโรค 50 74.6 17 25.4 

 

จากตารางที่ 4.6 พบวา การปองกันโรคในการเลี้ยงแพะของเกษตรกร มีรายละเอียด

ดังนี้ 

การทําวคัซีน พบวา เกษตรกร รอยละ 86.6 มีการทําวัคซีน และรอยละ 13.4 ไมมีการ

ทําวัคซีน 

การตรวจโรค พบวา เกษตรกร รอยละ 74.6 มีการตรวจโรค และรอยละ 25.4 ไมมีการ

ตรวจโรค 
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2. สภาพการตลาด 

 สภาพการตลาดของเกษตรกรผู เลี้ยงแพะ ประกอบดวย 1) ราคาผลผลิต 2) การ

ดําเนินการจัดหาตลาด 3) ผลผลิตและลักษณะการจําหนาย และ4) วิธีการและการดําเนินการ

ประชาสัมพันธ การวิเคราะหขอมูลปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.6-4.11 ดังนี้ 
 

 2.1 ราคาผลผลติของเกษตรกร 

       ราคาผลผลิต ไดแก ราคาซื้อขายพอ-แมพันธุแพะ ราคาขายลูกแพะ ราคาขายเนื้อ

แพะ และราคาขายน้ํานมแพะ จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.7 
 

ตารางที่ 4.7 ราคาผลผลิตของเกษตรกร 
    N= 67 

สภาพการตลาด จํานวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบียงเบน

มาตราฐาน 

ราคาซื�อขายพ่อพันธ์ุ 

     9,999 บาท หรือนอยกวา 

     10,000-19,999 บาท 

    20,000 บาท หรือมากกวา 

    ไมระบุ 

ราคาซื�อขายแม่พันธ์ุ 

    9,999 บาท หรือนอยกวา 

    10,000-19,999 บาท 

    20,000 บาท หรือมากกวา 

    ไมระบุ 

ราคาขายลูกแพะ บาท/ตัว 

     2,000 บาท หรือนอยกวา 

     2,001-4,000 บาท 

     4,001 บาท หรือมากกวา 

     ไมระบุ 

ราคาขายเนื�อแพะ บาท/ตัว 

     99 บาท หรือนอยกวา 

     100-150 บาท 

     151 บาท หรือมากกวา 

     ไมระบุ 

 

40 

25 

2 

7 

 

47 

18 

2 

2 

 

14 

10 

8 

35 

 

6 

35 

1 

24 

 

59.7 

37.3 

3.0 

10.4 

 

70.1 

26.9 

3.0 

3.0 

 

20.9 

14.9 

11.9 

52.2 

 

8.9 

52.2 

1.5 

35.8 

11,344.44 

 

 

 

 

10,766.67 

 

 

 

 

2,077.78 

 

 

 

 

100.00 

1,500 

 

 

 

 

1,000 

 

 

 

 

1,000 

 

 

 

 

70 

35,000 

 

 

 

 

25,000 

 

 

 

 

6,000 

 

 

 

 

190 

6,112.201 

 

 

 

 

5,388.208 

 

 

 

 

1,845.423 

 

 

 

 

54.150 
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ตารางที่ 4.7 ตอ 
    N= 67 

สภาพการตลาด จํานวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบียงเบน

มาตราฐาน 

ราคาจําหน่ายนํ�านม บาท/ลิตร 

     50 บาท หรือนอยกวา 

     51-60 บาท 

     61 บาท หรือมากกวา 

     ไมระบุ 

 

19 

7 

3 

38 

 

28.4 

10.4 

4.5 

56.7 

35.11 

 

0 80 

 

27.659 

 

 

จากตารางที่ 4.7 พบวา ราคาผลผลิตของเกษตรกร มีรายละเอียดดังนี้  

ราคาซื�อขายพ่อพันธ์ุ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 59.7  มีการซื้อขายพอพันธุ 

9,999 บาทตอตัว หรือนอยกวา รอยละ 37.3 มีการซื้อขายพอพันธุ 10,000-19,999 บาทตอตัว รอยละ 

3.0 มีการซื้อขายพอพันธุ 20,000 บาทตอตัว หรือมากกวา และรอยละ 10.4 ไมระบุขอมูล มีการซื้อ

ขายพอพันธุราคาต่ําสุด 1,500 บาทตอตัว สูงสุด 35,000 บาทตอตัว และมีการซื้อขายพอพันธุราคา

เฉลี่ย 11,344.44 ตอตัว 

ราคาซื�อขายแม่พนัธ์ุ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 70.1  มีการซื้อขายแมพันธุ 9,999 บาท

ตอตัว หรือนอยกวา  รอยละ 26.9 มีการซื้อขายแมพันธุ 10,000-19,999 บาทตอตัว รอยละ 3.0 มีการซื้อ

ขายแมพันธุ 20,000 บาทตอตัว หรือมากกวา และรอยละ 3.0 ไมระบุขอมูล มีการซื้อขายแมพันธุ

ราคาต่ําสุด 1,000 บาทตอตัว สูงสุด 25,000 บาทตอตัว และมีขายแมพันธุราคาเฉลี่ย 10,766.67 ตอตัว 

ราคาขายลูกแพะ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 20.9  มีการจําหนายลูกแพะ 2,000 

บาทตอตัว หรือนอยกวา รอยละ 14.9 มีการจําหนายลูกแพะ 2,001-4,000 บาทตอตัว รอยละ 11.9 มี

การจําหนายลูกแพะ 4,001 บาทตอตัว หรือมากกวา และรอยละ 52.2 ไมระบุขอมูล มีการจําหนาย

ลูกแพะราคาต่ําสุด 1,000 บาทตอตัว สูงสุด 6,000 บาทตอตัว และจําหนายลูกแพะราคาเฉลี่ย 

2,077.78 ตอตัว 

ราคาขายเนื�อแพะ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 52.2  มีการจําหนายเนื้อแพะ 100-

150 บาทตอกิโลกรัม รอยละ 8.9 มีการจําหนายเนื้อแพะ 99 บาทตอกิโลกรัม หรือนอยกวา รอยละ 

1.5 มีการจําหนายเนื้อแพะ 151 บาทตอกิโลกรัม หรือมากกวา และรอยละ 35.8 ไมระบุขอมูล มีการ

จําหนายเนื้อแพะราคาต่ําสุด 70 บาทตอกิโลกรัม สูงสุด 190 บาทตอกิโลกรัม และจําหนายเนื้อแพะ

ราคาเฉลี่ย 100.00 บาทตอกิโลกรัม 
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ราคาขายนํ�านมแพะ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 28.4  จําหนายน้ํานมแพะไดราคา 

50 บาทตอลิตร หรือนอยกวา รอยละ 10.4 จําหนายน้ํานมแพะไดราคา 51-60 บาทตอลิตร รอยละ 

4.5 จําหนายน้ํานมแพะไดราคา 61 บาทตอลิตร หรือมากกวา และรอยละ 56.7 ไมระบุขอมูล มีการ

จําหนายน้ํานมแพะไดราคาต่ําสุด 0 บาทตอลิตร สูงสุด 80 บาทตอลิตร และจําหนายน้ํานมแพะได

ราคาเฉลี่ย 35.11 บาทตอลิตร 
 

 2.2 การดําเนินการจดัหาตลาดเพื�อจาํหน่ายผลผลติของเกษตรกร 

        การดําเนินการจัดหาตลาดเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร จากการวิเคราะห

ขอมูล ปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.8 
 

ตารางที่ 4.8 การดําเนินการจดัหาตลาดเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร 
N=67 

การดําเนินการจดัหาตลาด 

ดําเนนิการ ไม่ได้ดาํเนนิการ 

จํานวน 

(คน) 

รอยละ จํานวน 

(คน) 

รอยละ 

ดําเนินการดวยตนเอง 65 97.0 2 3.0 

กลุมดําเนินการ 11 16.4 56 83.6 

เจาหนาดําเนินการ 2 3.0 65 97.0 

กลุมดําเนินการรวมกับเจาหนาที ่ 7 10.4 60 89.6 

หมายเหต:ุ * เกษตรกรสามารถเลือกตอบไดมากกวา 1 ขอ 

 

จากตารางที่ 4.8 พบวา การดําเนินการจัดหาตลาดเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร มี

รายละเอียดดังนี้ 

ดําเนินการด้วยตนเอง พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 97.0 มีการดําเนินการจําหนาย

ผลผลิตดวยตนเอง และรอยละ 3.0 ไมมกีารดําเนินการจําหนายผลผลิตดวยตนเอง 

กลุ่มดําเนินการ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 83.6 ไมมีกลุมดําเนินการจําหนาย

ผลผลิต และรอยละ 16.4 มีกลุมดําเนินการจําหนายผลผลิต 

เจ้าหน้าดําเนินการ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 97.0 ไมมีเจาหนาดําเนินการ

จําหนายผลผลิต และรอยละ 3.0 มีเจาหนาดําเนินการจําหนายผลผลิต 
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 กลุ่มดําเนินการร่วมกับเจ้าหน้าที� พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 89.6 ไมมีกลุม

ดําเนินการรวมกับเจาหนาที่จําหนายผลผลิต และรอยละ 10.4 มีกลุมดําเนินการรวมกับเจาหนาที่

จําหนายผลผลิต 
 

 2.3 ผลผลติ และลกัษณะการจาํหน่ายของเกษตรกร 

        ผลผลิต และลักษณะการจําหนายของเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผล

ดังรายละเอียดในตารางที่ 4.9 
 

ตารางที่ 4.9 ผลผลิตและลักษณะการจําหนายของเกษตรกร 
  N=67 

สภาพการตลาด จํานวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบียงเบน

มาตราฐาน 

ปริมาณนํ�านม ลิตร/วัน 

     4 ลิตร หรือนอยกวา 

     5-9 ลิตร 

     10 ลิตร หรือมากกวา 

     ไมระบุ 

ลักษณะการจําหน่ายผลผลิต 

- ขายปลีก 

- ขายสง 

-  ผานพอคาคนกลาง 

- เทศกาลงานตางๆ 

- ตามใบสั่ง 

- ฝากรานคาจําหนายในชุมชน 

 

10 

8 

11 

38 

 

44 

28 

28 

18 

7 

4 

 

14.9 

11.9 

16.4 

56.7 

 

65.7 

41.8 

41.8 

26.9 

10.4 

6.0 

6.574 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

0 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

30 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

3.85 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

หมายเหตุ: * เกษตรกรสามารถเลือกตอบไดมากกวา 1 ขอ 

 

จากตารางที่ 4.9   พบวา ผลผลิตและลักษณะการจําหนายของเกษตรกร มีรายละเอียด

ดังนี้ 

ปริมาณนํ�านมแพะ พบ จํานวนเกษตรกร รอยละ 16.4  ผลิตน้ํานมแพะไดปริมาณ 10 

ลติรตอวัน หรือมากกวา รอยละ 14.9 ผลิตน้ํานมแพะไดปริมาณ 4 ลิตรตอวัน หรือนอยกวา รอยละ 

11.9 ผลิตน้ํานมแพะไดปริมาณ 5-9 ลิตรตอวัน และรอยละ 56.7 ไมระบุขอมูล มีการผลิตน้ํานมแพะ
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ไดปริมาณต่ําสุด 0 ลิตรตอวัน สูงสุด 30 ลิตรตอวัน และผลิตน้ํานมแพะไดปริมาณเฉลี่ย 3.85 ลิตร

ตอวัน  

ลักษณะการจําหน่ายผลผลิต พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 65.7 มีลักษณะการ

จําหนายผลผลิตแบบขายปลีก รอยละ 41.8 มีลักษณะการจําหนายผลผลิตแบบขายสงและแบบผาน

พอคาคนกลาง รอยละ 26.9 มีลักษณะการจําหนายผลผลิตแบบเทศกาลงานตางๆ รอยละ 10.4 มี

ลักษณะการจําหนายผลผลิตแบบตามใบสั่ง และรอยละ 6.0 ลักษณะการจําหนายผลผลิตแบบฝาก

รานคาจําหนายในชุมชน 
 

 2.4 วธิีการ และการดําเนินการประชาสัมพนัธ์ของเกษตรกร 

        วิธีการ และการดําเนินการประชาสัมพันธของเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล 

ปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.10-4.11 
 

ตารางที่ 4.10 วิธีการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร 
N=67 

วธิีการประชาสัมพนัธ์ 

ดําเนนิการ ไม่ได้ดาํเนนิการ 

จํานวน 

(คน) 

รอยละ จํานวน 

(คน) 

รอยละ 

ประชาสัมพันธผานทางบุคคล 66 98.5 1 1.5 

ประชาสัมพันธผานทางส่ือส่ิงพิมพ 3 4.5 64 95.5 

ประชาสัมพนัธผานทางอินเตอรเน็ต 6 9.0 61 91.0 

การออกบูธแสดงสินคา 3 4.5 64 95.5 

หมายเหตุ: * เกษตรกรสามารถเลือกตอบไดมากกวา 1 ขอ 

 

จากตารางที่ 4.11 พบวา วิธีการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร มี

รายละเอียดดังนี้ 

โฆษณาผ่านทางบุคคล พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 98.5 มีการโฆษณาผานทาง

บุคคลเพื่อจําหนายผลผลิตดวยตนเอง และรอยละ 1.5 ไมมีการโฆษณาผานทางบุคคลเพื่อจําหนาย

ผลผลิตดวยตนเอง 

โฆษณาผ่านทางสื�อสิ�งพมิพ์ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 95.5 ไมมกีารโฆษณาผาน

ทางส่ือส่ิงพิมพเพื่อจําหนายผลผลิต และรอยละ 4.5 มีการโฆษณาผานทางสื่อสิ่งพิมพเพื่อจําหนาย

ผลผลิต 
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โฆษณาผ่านทางอินเตอร์เน็ต พบวา พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 91.0 ไมมีการ

โฆษณาผานทางอินเตอรเน็ตเพื่อจําหนายผลผลิต และรอยละ 9.0 มีการโฆษณาผานทางอินเตอรเน็ต

เพื่อจําหนายผลผลิต 

 การออกบูธแสดงสินค้า พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 95.5 ไมมีการออกบูธแสดง

สินคาเพื่อจําหนายผลผลิต และรอยละ 4.5 มีการออกบูธแสดงสินคาเพื่อจําหนายผลผลิต 

 

ตารางที่ 4.11 การดําเนินการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิตของเกษตรกร 
N=67 

การดําเนินการประชาสัมพนัธ์ 

ดําเนนิการ ไม่ได้ดาํเนนิการ 

จํานวน 

(คน) 

รอยละ จํานวน 

(คน) 

รอยละ 

ดําเนินการดวยตนเอง 64 95.5 3 4.5 

กลุมดําเนินการ   8 11.9 59 88.1 

เจาหนาดําเนินการ 4 6.0 63 94.0 

กลุมดําเนินการรวมกับเจาหนาที ่ 2 3.0 65 97.0 

หมายเหตุ: * เกษตรกรสามารถเลือกตอบไดมากกวา 1 ขอ 

 

จากตารางที่ 4.11 พบวา การดําเนินการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิตของ

เกษตรกร มีรายละเอียดดังนี้ 

ดําเนินการด้วยตนเอง พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 95.5 มีการดําเนินการ

ประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิตดวยตนเอง และรอยละ 4.5 ไมมีการดําเนินการประชาสัมพันธ

เพื่อจําหนายผลผลิตดวยตนเอง 

กลุ่ มดําเนินการ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 88.1 ไมมีกลุมดําเนินการ

ประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิต และรอยละ 11.9 มีกลุมดําเนินการประชาสัมพันธเพื่อจําหนาย

ผลผลิต  

เจ้าหน้าดําเนินการ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 94.0 ไมมีเจาหนาดําเนินการ

ประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิต และรอยละ 6.0 มีเจาหนาดําเนินการประชาสัมพันธเพื่อจําหนาย

ผลผลิต 
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กลุ่มดําเนินการร่วมกับเจ้าหน้าที� พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 97.0 ไมมีกลุม

ดําเนินการรวมกับเจาหนาที่ประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิต และรอยละ 3.0 มีกลุมดําเนินการ

รวมกับเจาหนาทีป่ระชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิต 

 

ตอนที� 3 สภาพการรวมกลุ่มและสร้างเครือข่าย ของเกษตรกรในอําเภอบางบัวทอง 

จงัหวดันนทบุรี 

1. สภาพการรวมกลุ่มของเกษตรกร 

 สภาพการรวมกลุมของเกษตรกร ตามองคประกอบของกลุม คือ  1) ตําแหนงของ

สมาชิกในกลุมเกษตรกร 2) วัตถุประสงคของกลุมเกษตรกร 3) กิจกรรมของกลุมเกษตรกร และ4) 

ทุนของกลุมเกษตรกร การวิเคราะหขอมูลปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.12-4.17 ดังนี้  
 

 1.1 ตาํแหน่งของสมาชิกในกลุ่มเกษตรกร 

       ตําแหนงของสมาชิกในกลุมเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดัง

รายละเอียดในตารางที่ 4.12 
 

ตารางที่ 4.12 ตําแหนงของสมาชิกในกลุมเกษตรกร 
N=67 

ตําแหน่ง จํานวน(คน) ร้อยละ 

สมาชิก 

กรรมการ 

ประธานหรือตัวแทน 

46 

14 

7 

68.7 

20.9 

10.4 

หมายเหตุ: * เกษตรกรสามารถเลือกตอบไดมากกวา 1 ขอ 

 

 จากตารางที่ 4.12 พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 68.7 มีตําแหนงเปนสมาชิก รอยละ 

10.4 มตีําแหนงเปนกรรมการ และรอยละ 20.9 มตีําแหนงเปนประธาน   
 

 1.2 วตัถุประสงค์ของการรวมกลุ่มเกษตรกร 

       วัตถุประสงคของการรวมกลุมเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดัง

รายละเอียดในตารางที่ 4.13 
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ตารางที่ 4.13 วัตถุประสงคของการรวมกลุมเกษตรกร  

N=67 

ประเด็น จํานวน(คน) ร้อยละ 

การก่อตั�งกลุ่ม 

- เกิดจากการแกไขปญหารวมกันของกลุม 

- เกิดจากผูนําชุมชนริเริ่ม 

- เกิดจากหนวยงานเขามาสงเสริม 

- เกิดจากกระบวนการจัดทําแผนชุมชน 

วัตถุประสงค์ในการดําเนินกิจกรรมกลุ่ม 

- เพื่อไดรับการสนับสนุนจากหนวยงานที่เกี่ยวของ 

- เพื่อเปนแหลงรวบรวมองคความรู 

- เพื่อรวมกันผลิตและจําหนาย 

- เพื่อพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะ 

 

28 

28 

16 

13 

 

28 

30 

31 

47 

 

41.8 

41.8 

23.9 

19.4 

 

41.8 

44.8 

46.3 

70.2 

หมายเหตุ: * เกษตรกรสามารถเลือกตอบไดมากกวา 1 ขอ 

 จากตารางที่ 4.12 พบวา วัตถุประสงคของการรวมกลุมเกษตรกร มีรายละเอียดดังนี้ 

 การก่อตั�งกลุ่ม พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 41.8 การกอตั้งกลุมเกิดจากการแกไข

ปญหารวมกันของกลุม รอยละ 41.8 การกอตั้งกลุมเกิดจากผูนําชุมชนริเริ่ม รอยละ 23.9 การกอตั้ง

กลุมเกิดจากหนวยงานเขามาสงเสริม และรอยละ 19.4 การกอตั้งกลุมเกิดจากกระบวนการจัดทํา

แผนชุมชน 

 วัตถุประสงค์ในการดําเนินกิจกรรมกลุ่ม พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 70.2 มี

วัตถุประสงคเพื่อพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะ รอยละ 46.3  มีวัตถุประสงคเพื่อรวมกันผลิตและ

จําหนาย รอยละ 44.6 มีวัตถุประสงคเพื่อเปนแหลงรวบรวมองคความรู  และรอยละ 41.8 มี

วัตถุประสงคเพื่อไดรับการสนับสนุนจากหนวยงานที่เกี่ยวของ  

 

 1.3 กจิกรรมของการรวมกลุ่มเกษตรกร 

       กิจกรรมของการรวมกลุมเกษตรกร ไดแก การรวมกันทํากิจกรรมของกลุมของ

เกษตรกร จํานวนครั้งการเขารวมประชุมของสมาชิกกลุมเกษตรกร และการจัดสรรผลประโยชน

ของกลุมของเกษตรกร จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.14-4.16 
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ตารางที่ 4.14  การรวมกันทํากจิกรรมของกลุมของเกษตรกร  

N=67 

ประเด็น 

ระดับการรวมกันทํากิจกรรม 

(จํานวน/รอยละ) คาเฉลี่ย 

(S.D.) 

ความ 

หมาย นอย

ที่สุด 

นอย ปาน

กลาง 

มาก มาก

ที่สุด 

การรวมกันทํากิจกรรมกลุม 17 

(25.4) 

7 

(10.4) 

33 

(49.2) 

6 

(8.9) 

4 

(6.0) 

2.60 

(1.13) 
นอย 

 

จากตารางที่ 4.14 การรวมกันทํากิจกรรมของกลุมของเกษตรกร พบวา อยูในระดับนอย มี

คาน้ําหนักเฉลี่ย 3.40  
 

ตารางที่ 4.15  จํานวนครั้งการเขารวมประชุมของสมาชิกกลุมเกษตรกร 
N=67 

การเข้าร่วมประชุม ครั�ง/ปี จํานวน 

(คน) 

ร้อยละ ค่าเฉลี�ย ตํ�าสุด สูงสุด ส่วนเบียงเบน

มาตราฐาน 

จํานวนครั�งการเข้าร่วมประชุม 

     4 ครั้ง หรือนอยกวา 

     5-9 ครั้ง 

     10 ครั้ง หรือมากกวา 

     ไมเขารวมประชุม 

 

33 

6 

7 

21 

 

49.2 

8.9 

10.5 

31.3 

2.66 

 

 

 

1 

 

 

 

 

24 

 

 

 

 

6.77 

 

 

 

 

 

จากตารางที่ 4.15   พบวา จํานวนครั้งการเขารวมประชุมของสมาชิกกลุมเกษตรกรใน

รอบป รอยละ 49.2  เขารวมประชุม 4 ครั้ง หรือนอยกวา รอยละ 31.3 ไมเขารวมประชุม รอยละ 

10.5 เขารวมประชุม10 ครั้ง หรือมากกวา และรอยละ 8.9 เขารวมประชุม 5-9 ครั้ง มีการเขารวม

ประชุมต่ําสุด 1 ครั้งตอป สูงสุด 24 ครั้งตอป และเขารวมประชุมเฉลี่ย 2.66 ครั้งตอป 
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ตารางที่ 4.16 การจัดสรรผลประโยชนของกลุมของเกษตรกร 
N=67 

การจัดสรรผลประโยชน์ของกลุ่ม จํานวน(คน) ร้อยละ 

มีการจัดสรรผลประโยชน์ 

- แบงตามจํานวนหุน 

- แบงเทากันทุกคน 

ไม่มีการจัดสรรผลประโยชน์ 

- เพราะยังไมมีหลักเกณฑ 

- เพราะไมมีการระดมทุน 

 

1 

4 

 

16 

25 

 

1.5 

5.9 

 

23.9 

37.3 

 จากตารางที่ 4.16 พบวาการจัดสรรผลประโยชนของกลุมของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะ 

มีรายละเอียดดังนี้ 

 มีการจัดสรรผลประโยชน์ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 5.9 มีการจัดสรร

ผลประโยชนแบงเทากันทุกคน และรอยละ 1.5 มีการจัดสรรผลประโยชนแบงตามจํานวนหุน 

 ไม่มีการจัดสรรผลประโยชน์ พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 37.3 ไมมีการจัดสรร

ผลประโยชนสาเหตุเพราะไมมีการระดมทุน และรอยละ 23.9 ไมมีการจัดสรรผลประโยชนสาเหตุ

เพราะยังไมมีหลักเกณฑ  

 

 1.4 ทุนของกลุ่มเกษตรกร 

       ทุนของกลุมเกษตรกร หมายถึง ทุนที่ไมเปนตัวเงินของกลุมของเกษตรกร ไดแก

ทุนทรัพยากรชุมชน และทุนทางปญญาของชุมชน จากการวิเคราะหขอมูล ปรากฏผลดังรายละเอียด

ในตารางที่ 4.17 
 

ตารางที่ 4.17 ทุนของกลุมเกษตรกร 
N=67 

ทุนของกลุ่ม จํานวน(คน) ร้อยละ 

ทุนทรัพยากรชุมชน 

- ที่ดินสาธารณะ 

- ปาไมชุมชน 

ทุนทางปัญญาของชุมชน 

- ภูมิปญญาทองถิ่น 

- ปราชญชาวบาน 

 

14 

4 

 

36 

18 

 

20.9 

6.0 

 

53.7 

26.9 
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 จากตารางที่ 4.17 พบวา ทุนที่ไมเปนตัวเงินของกลุมของเกษตรกร มีรายละเอียดดังนี้  

 ทุนทรัพยากรชุมชน พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 20.9 มีทุนที่ทรัพยากรชุมชน คือ 

ที่ดินสาธารณะ และรอยละ 6.0 มีทุนที่ทรัพยากรชุมชน คือ ปาไมชุมชน 

 ทุนทางปัญญาของชุมชน พบวา จํานวนเกษตรกร รอยละ 53.7 มีทุนทางปญญาของ

ชุมชนคือการใชภูมิปญญาทองถ่ิน และรอยละ 26.9 มทีุนทางปญญาของชุมชนคือปราชญชาวบาน 

 และมีเกษตรกรบางกลุมไดรับเงินจาก อบต. 6000 บาท (4 คน) นําเงินกองทุนหมูบาน

มาบริหารกลุม 30000 บาท (1 คน) สวนใหญไมไดรับเงินสนับสนุนกลุม และไมมีการระดมเงินทุน

จากสมาชิก 

 

2. สภาพการสร้างเครือข่ายของเกษตรกร 

 สภาพการสรางขายของเกษตรกร ไดแก  1) ความคิดเห็นของเกษตรกรตอการกอตั้ง 

องคประกอบที่สําคัญ และปญหาการสรางเครือขายของ และ 2) แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขาย

ของเกษตรกร การวิเคราะหขอมูลปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.18-4.20 ดังนี้   
 

 2.1 ความคดิเห็นของเกษตรกรต่อการก่อตั�ง องค์ประกอบที�สําคญั และปัญหาการสร้าง

เครือข่ายของเกษตรกร 

     ความคิดเห็นของเกษตรกรตอการกอตั้ง องคประกอบที่สําคัญ และปญหาการสราง

เครือขายของเกษตรกร ปรากฏผลดังรายละเอียดในตารางที่ 4.18-4.20 

 

ตารางที่ 4.18 ความคิดเห็นของเกษตรกรในการกอตั้งเครือขาย 
   N=67 

ประเด็นความคดิเห็น จาํนวน(คน) ร้อยละ 

การก่อตั�งเครือข่าย 

- เกิดจากกระบวนการจัดทําแผนชุมชน 

- เกิดจากการแกไขปญหารวมกันของกลุม 

- เกิดจากผูนําชุมชนเปนคนริเริ่ม 

- เกิดจากการสงเสริมจากหนวยงานรัฐบาล 

 

20 

19 

27 

29 

 

29.8 

28.4 

40.3 

43.3 

 จากตารางที่ 4.18 พบวา รอยละ 43.3 ความคิดเห็นของเกษตรกรในการกอตั้งเครือขาย 

เกิดจากการสงเสริมจากหนวยงานรัฐบาล รอยละ 40.3  เกิดจากผูนําชุมชนเปนคนริเริ่ม รอยละ 29.8 

เกิดจากกระบวนการจัดทําแผนชุมชน และรอยละ 28.4 เกิดจากการแกไขปญหารวมกันของกลุม 
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ตารางที ่4.19  ความคิดเห็นของเกษตรกรตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขาย  

      N=67 

ประเด็นความคิดเห็นตอองคประกอบที่

สําคัญของเครือขาย 

ระดับความคิดเห็น 

(จํานวน/รอยละ) 
คาเฉลี่ย 

สวน 

เบียงเบน

มาตราฐาน 

ความ 

หมาย ไมมี 

 

นอย

ที่สุด 

นอย ปาน

กลาง 

มาก มาก

ที่สุด 

ดานสมาชิก         

1. สมาชิกทํางานเปนทีมอยางเขมแข็ง 8 

(11.9) 

1 

(1.5) 

4 

(6.0) 

21 

(31.3) 

15 

(22.4) 

18 

(26.9) 

3.31 

(1.55) 

ปาน

กลาง 

2. สมาชิกมีความสนใจชวยเหลือซึ่งกัน

และกัน 

8 

(11.9) 

0 

(0.0) 

2 

(3.0) 

17 

(25.4) 

22 

(32.8) 

18 

(26.9) 

3.48 

(1.51) 

มาก 

3. สมาชิกมีความสามารถในการแกไข

ปญหา 

6 

(9.0) 

2 

(3.0) 

4 

(6.0) 

14 

(20.9) 

22 

(32.8) 

19 

(28.4) 

3.51 

(1.48) 

มาก 

4. สมาชิกสามารถถายทอดความรู

ใหแกผูอื่นได 

11 

(16.4) 

0 

(0.0) 

6 

(9.0) 

12 

(17.9) 

15 

(22.4) 

23 

(34.3) 

3.33 

(1.75) 

ปาน

กลาง 

ดานจุดมุงหมาย         

1. การมีศูนยเครือขาย 12 

(17.9) 

5 

(7.5) 

8 

(11.9) 

11 

(16.4) 

12 

(17.9) 

19 

(28.4) 

2.94 

(1.83) 

ปาน

กลาง 

2. การกําหนดเปาหมายเครือขายที่

ชัดเจนรวมกัน 

11 

(11.9) 

4 

(6.0) 

5 

(7.5) 

14 

(20.9) 

13 

(19.4) 

20 

(29.9) 

3.10 

(1.78) 

ปาน

กลาง 

3. การใหสมาชิกไดพบปะแลกเปลี่ยน

กันสม่ําเสมอ 

11 

(11.9) 

1 

(1.5) 

3 

(4.5) 

17 

(25.4) 

16 

(23.9) 

19 

(28.4) 

3.24 

(1.70) 

ปาน

กลาง 

4. การสนับสนุนใหมีกองทุนของกลุม

และเครือขาย 

17 

(25.4) 

3 

(4.5) 

3 

(4.5) 

13 

(19.4) 

14 

(20.9) 

17 

(25.4) 

2.82 

(1.92) 

ปาน

กลาง 

5. การเสริมสรางความเขมแข็งชุมชน

ดานการผลิต 

15 

(22.4) 

3 

(4.5) 

4 

(6.0) 

12 

(17.9) 

17 

(25.4) 

16 

(23.9) 

2.91 

(1.86) 

ปาน

กลาง 

6. การมีนโยบายที่สนับสนุนจาก

หนวยงานรัฐบาลและเอกชนให

สินเชื่อและความรูเพื่อการพัฒนา

กลุมและเครือขาย 

17 

(25.4) 

8 

(11.9) 

5 

(7.5) 

15 

(22.4) 

5 

(7.5) 

17 

(25.4) 

2.51 

(1.92) 

นอย 
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ตารางที่ 4.19  ตอ  

      N=67 

ประเด็นความคิดเห็นตอองคประกอบที่

สําคัญของเครือขาย 

ระดับความคิดเห็น 

(จํานวน/รอยละ) 
คาเฉลี่ย 

สวน 

เบียงเบน

มาตราฐาน 

ความ 

หมาย ไมมี 

 

นอย

ที่สุด 

นอย ปาน

กลาง 

มาก มาก

ที่สุด 

ดานการทําหนาที่อยางมีจิตสํานึก         

1. ความต้ังใจในการทํางานของสมาชิก 10 

(14.9) 

2 

(3.0) 

2 

(3.0) 

11 

(16.4) 

17 

(25.4) 

25 

(37.3) 

3.46 

(1.74) 

มาก 

2. การรับฟงความคิดเห็นจากสมาชิก

ทุกคน 

8 

(11.9) 

0 

(0.0) 

4 

(6.0) 

13 

(19.4) 

14 

(20.9) 

28 

(41.8) 

3.63 

(1.62) 

มาก 

3. ความเสียสละ ความซื่อสัตย และ

ความยุติธรรม 

8 

(11.9) 

0 

(0.0) 

3 

(4.5) 

10 

(14.9) 

21 

(31.3) 

25 

(37.3) 

3.66 

(1.58) 

มาก 

4. การมีความรับผิดชอบตอบทบาท

หนาที่ที่ไดรับ 

9 

(13.4) 

1 

(1.5) 

4 

(6.0) 

13 

(19.4) 

16 

(23.9) 

24 

(35.8) 

3.46 

(1.67) 

มาก 

5. การใหขอมูลขาวสารแกสมาชิกอยาง

สม่ําเสมอ 

8 

(11.9) 

0 

(0.0) 

5 

(7.5) 

13 

(19.4) 

22 

(32.8) 

19 

(28.4) 

3.46 

(1.55) 

มาก 

6. การแบงปนผลประโยชนที่ไดรับ

อยางเปนธรรม 

16 

(23.9) 

2 

(3.0) 

2 

(3.0) 

15 

(22.4) 

18 

(26.9) 

14 

(20.9) 

2.88 

(1.84) 

ปาน

กลาง 

ดานการมีสวนรวมและการและเปลี่ยน         

1. การมีสวนรวมในกิจกรรมตางๆ ของ

สมาชิกอยางสม่ําเสมอ 

6 

(9.0) 

2 

(3.0) 

3 

(4.5) 

17 

(25.4) 

19 

(28.4) 

20 

(29.9) 

3.51 

(1.48) 

ปาน

กลาง 

2. การมีสวนรวมในการตัดสินใจใน

การดําเนินงานแกไขปญหา 

9 

(13.4) 

1 

(1.5) 

7 

(10.4) 

13 

(19.4) 

22 

(32.8) 

15 

(22.4) 

3.24 

(1.59) 

ปาน

กลาง 

3. การมีสวนรวมในการแบงปน

ผลประโยชน 

18 

(26.9) 

1 

(1.5) 

3 

(4.5) 

14 

(20.9) 

23 

(34.3) 

8 

(11.9) 

2.70 

(1.80) 

ปาน

กลาง 

4. สมาชิกเปนผูรวมกันกําหนดการ

บริหารจัดการเครือขาย 

14 

(20.9) 

1 

(1.5) 

2 

(3.0) 

18 

(26.9) 

22 

(32.8) 

10 

(14.9) 

2.94 

(1.70) 

ปาน

กลาง 

5. สมาชิกมีการพึ่งพาอาศัยและการ

แลกเปลี่ยนเรียนรูรวมกัน 

8 

(11.9) 

1 

(1.5) 

2 

(3.0) 

15 

(22.4) 

22 

(32.8) 

19 

(28.4) 

3.48 

(1.55) 

มาก 

6. การใหความรวมมือของสมาชิกใน

การเก็บเงินเขากองทุน 

26 

(38.8) 

1 

(1.5) 

6 

(9.0) 

13 

(19.4) 

8 

(11.9) 

13 

(19.4) 

2.22 

(1.98) 

นอย 

7. การยอมรับเงื่อนไขในการใช

ประโยชนจากกองทุน การผลิต 

29 

(43.3) 

3 

(4.5) 

2 

(3.0) 

11 

(16.4) 

12 

(17.9) 

10 

(14.9) 

2.06 

(2.00) 

นอย 
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 จากตารางที่ 4.19 ความคิดเห็นของเกษตรกรตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขาย 

ผลการวิจัยพบวา 

 ด้านสมาชิก พบวา เกษตรกรมคีวามคิดเห็นตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขายดาน

สมาชิกในระดับมาก จํานวน 2 ประเดน็ โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก สมาชิกมี

ความสามารถในการแกไขปญหา (X = 3.51) รองลงมาคือ สมาชิกมีความสนใจชวยเหลือซ่ึงกันและ

กัน (X = 3.48) และระดับปานกลาง จํานวน 2 ประเด็น ไดแก สมาชิกสามารถถายทอดความรูใหแก

ผูอ่ืนได (X = 3.33) รองลงมาคือ สมาชิกทํางานเปนทีมอยางเขมแข็ง (X = 3.31) 

 ด้านจุดมุ่งหมาย พบวา เกษตรกรมคีวามคิดเห็นตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขาย

ดานจุดมุงหมายในระดับมาก จํานวน 5 ประเด็น โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก 

การใหสมาชิกไดพบปะแลกเปลี่ยนกันสม่ําเสมอ ( X = 3.24) รองลงมาคือ การกําหนดเปาหมาย

เครือขายที่ชัดเจนรวมกัน( X = 3.10) การมีศูนยเครือขาย ( X = 2.94) การเสริมสรางความเขมแข็ง

ชุมชนดานการผลิต (X = 2.91) การสนับสนุนใหมีกองทุนของกลุมและเครือขาย ( X = 2.82) และ

ระดับนอย ไดแก การมีนโยบายที่สนับสนุนจากหนวยงานรัฐบาลและเอกชนใหสินเชื่อและความรู

เพื่อการพัฒนากลุมและเครือขาย (X =2.51) 

 ด้านการทําหน้าที�อย่างมีจิตสํานึก พบวา เกษตรกรมีความคิดเห็นตอองคประกอบที่

สําคัญของเครือขายดานการทําหนาที่อยางมีจิตสํานึก ในระดับมาก จํานวน 5 ประเด็น โดย

เรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก  ความเสียสละ ความซื่อสัตย และความยุติธรรม

( X =3.66) รองลงมาคือ การรับฟงความคิดเห็นจากสมาชิกทุกคนอ( X =3.63) ความตั้งใจในการ

ทํางานของสมาชิก ( X =3.46) การมีความรับผิดชอบตอบทบาทหนาที่ที่ไดรับ ( X =3.46) การให

ขอมูลขาวสารแกสมาชิกอยางสม่ําเสมอ ( X =3.46) และระดับปานกลาง ไดแก  การแบงปน

ผลประโยชนที่ไดรับอยางเปนธรรม (X =2.88) 

 ด้านการมีส่วนร่วมและการแลกเปลี�ยน เกษตรกรมีความคิดเห็นตอองคประกอบที่

สําคัญของเครือขายดานการมีสวนรวมและการและเปล่ียน ในระดับมาก ไดแก สมาชิกมีการพึ่งพา

อาศัยและการแลกเปลี่ยนเรียนรูรวมกัน ( X =3.48) ในระดับปานกลาง จํานวน 4 ประเด็น โดย

เรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก การมีสวนรวมในกิจกรรมตางๆ ของสมาชิกอยาง

สม่ําเสมอ ( X =3.51) การมีสวนรวมในการตัดสินใจในการดําเนินงานแกไขปญหา ( X =3.24) 

สมาชิกเปนผูรวมกันกําหนดการบริหารจัดการเครือขาย ( X =2.94) การมีสวนรวมในการแบงปน

ผลประโยชน ( X =2.70) และในระดับนอย จํานวน 2 ประเด็น ไดแก การใหความรวมมือของ

สมาชิกในการเก็บเงินเขากองทุน (X =2.22) การยอมรับเงื่อนไขในการใชประโยชนจากกองทุนการ

ผลิต (X =2.06) 
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ตารางที่ 4.20  ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขาย 

      N=67 

ประเด็นความคิดเห็นตอปญหาการสราง

เครือขาย 

ระดับความคิดเห็น 

(จํานวน/รอยละ) 
คาเฉลี่ย 

สวน 

เบียงเบน

มาตราฐาน 

ความ 

หมาย ไมม ี

 

นอย

ที่สุด 

นอย ปาน

กลาง 

มาก มาก

ที่สุด 

ระยะเตรียมการหรือกอเกิด         

1. การไมสามารถรวมตัวกันได 21 

(31.3) 

4 

(6.0) 

18 

(26.9) 

13 

(19.4) 

4 

(6.0) 

7 

(10.4) 

1.94 

(1.64) 

นอย 

2. ไมสามารถกําหนดการประชุมได 28 

(41.8) 

6 

(9.0) 

12 

(17.9) 

11 

(16.4) 

5 

(7.5) 

5 

(7.5) 

1.61 

(1.66) 

นอยมาก 

3. ไมสามารถกําหนดเปาหมายรวมกันได 25 

(37.3) 

6 

(9.0) 

12 

(17.9) 

15 

(22.4) 

8 

(11.9) 

1 

(1.5) 

1.67 

(1.52) 

นอยมาก 

4. ไมมีการประชาสัมพันธ 38 

(56.7) 

2 

(3.0) 

9 

(13.4) 

11 

(16.4) 

5 

(7.5) 

2 

(3.0) 

1.24 

(1.57) 

นอยมาก 

 

5. ไมมีการแลกเปล่ียนขอมูลเบ้ืองตน 33 

(49.3) 

4 

(6.0) 

8 

(11.9) 

14 

(20.9) 

8 

(11.9) 

0 

(0.0) 

1.40 

(1.54) 

นอยมาก 

 

ระยะกอตั้ง         

1. ไมสามารถกําหนดวัตถุประสงคของ

เครือขายที่ชัดเจน 

33 

(49.3) 

5 

(7.5) 

6 

(9.0) 

11 

(16.4) 

8 

(11.9) 

4 

(6.0) 

1.52 

(1.73) 

นอยมาก 

2. ไมสามารถกําหนดเปาหมายของ

เครือขายที่ชัดเจน 

32 

(47.8) 

7 

(10.4) 

12 

(17.9) 

5 

(7.5) 

8 

(11.9) 

3 

(4.5) 

1.39 

(1.61) 

นอยมาก 

3. ไมสามารถกําหนดกจิกรรมของ

เครือขายรวมกันได 

37 

(55.2) 

3 

(4.5) 

7 

(10.4) 

9 

(13.4) 

7 

(10.4) 

4 

(6.0) 

1.37 

(1.72) 

นอยมาก 

4. ไมสามารถวางแผนการดําเนินงานของ

เครือขายรวมกันได 

30 

(44.8) 

6 

(9.0) 

10 

(14.9) 

9 

(13.4) 

8 

(11.9) 

4 

(6.0) 

1.57 

(1.69) 

นอยมาก 

5. ไมมีการจัดระเบียบขอบงัคับของ

เครือขาย 

30 

(44.8) 

10 

(14.9) 

6 

(9.0) 

10 

(14.9) 

5 

(7.5) 

6 

(9.0) 

1.52 

(1.72) 

นอยมาก 

6. สมาชิกรูสึกไมไดรับผลประโยชนใน

การเขารวมเครือขาย 

26 

(38.8) 

6 

(9.0) 

14 

(20.9) 

10 

(14.9) 

5 

(7.5) 

6 

(9.0) 

1.70 

(1.68) 

นอยมาก 

7. สมาชิกรูสึกไมสนใจการกําหนด

ประเด็นปญหาและการแกไขปญหา 

26 

(38.8) 

11 

(16.4) 

9 

(13.4) 

10 

(14.9) 

6 

(9.0) 

5 

(7.5) 

1.61 

(1.66) 

นอยมาก 

8. ขาดการประสานงานกับหนวยงานที่

เกี่ยวของ 

24 

(35.8) 

7 

(10.4) 

8 

(11.9) 

11 

(16.4) 

14 

(20.9) 

3 

(4.5) 

1.90 

(1.71) 

นอย 

9. ขาดผูนําที่เขมแข็งในการผลักดันใหเกิด

การรวมใจ 

27 

(40.3) 

6 

(9.0) 

12 

(17.9) 

10 

(14.9) 

9 

(13.4) 

3 

(4.5) 

1.66 

(1.63) 

นอยมาก 
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ตารางที่ 4.20  (ตอ) 

      N=67 

ประเด็นความคิดเห็นตอปญหาการสราง

เครือขาย 

ระดับความคิด 

(จํานวน/รอยละ) 
คาเฉลี่ย 

สวน 

เบียงเบน

มาตราฐาน 

ความ 

หมาย ไมม ี

 

นอย

ที่สุด 

นอย ปาน

กลาง 

มาก มาก

ที่สุด 

ระยะการดําเนินกิจกรรม         

1. เครือขายไมมีการกําหนดเวลาการ

ประชุมรวมกัน 

27 

(40.3) 

6 

(9.0) 

12 

(17.9) 

10 

(14.9) 

9 

(13.4) 

3 

(4.5) 

1.66 

(1.63) 

นอยมาก 

2. เครือขายไมมีกําหนดกลยุทธแผนการ

ดําเนินงาน 

29 

(43.3) 

3 

(4.5) 

9 

(13.4) 

15 

(22.4) 

8 

(11.9) 

3 

(4.5) 

1.69 

(1.67) 

นอยมาก 

3. สมาชิกไมสนใจการคัดเลือก

กรรมการบริหารเครือขาย 

26 

(38.8) 

4 

(6.0) 

9 

(13.4) 

17 

(25.4) 

9 

(13.4) 

2 

(3.0) 

1.78 

(1.62) 

นอยมาก 

4. สมาชิกเครือขายรวมประชุมไมครบ

องคประชุม 

26 

(38.8) 

7 

(10.4) 

10 

(14.9) 

15 

(22.4) 

8 

(11.9) 

1 

(1.5) 

1.63 

(1.53) 

นอยมาก 

5. ประเด็นการประชุมไมสามารถแกไข

ปญหารวมกันได 

22 

(32.8) 

12 

(17.9) 

12 

(17.9) 

11 

(16.4) 

7 

(10.4) 

3 

(4.5) 

1.67 

(1.54) 

นอยมาก 

6. เครือขายไมสามารถแกไขปญหาให

สมาชิกไดเมื่อมีปญหา 

25 

(37.3) 

9 

(13.4) 

12 

(17.9) 

13 

() 

6 

(9.0) 

2 

(3.0) 

1.58 

(1.51) 

นอยมาก 

7. เครือขายไมมีการสรุปประเมินผลการ

ดําเนินงาน 

23 

(34.3) 

9 

(13.4) 

16 

(23.9) 

10 

(14.9) 

6 

(9.0) 

3 

(4.5) 

1.64 

(1.51) 

นอยมาก 

8. เครือขายไมมีการใหขอมูลขาวสาร

ใหกับสมาชิก 

27 

(40.3) 

9 

(13.4) 

9 

(13.4) 

16 

(23.9) 

4 

(6.0) 

2 

(3.0) 

1.51 

(1.50) 

นอยมาก 

ระยะขยายเครือขาย         

1. สมาชิกไมมีการติดตอกันในการทํา

กิจกรรมรวมกัน 

28 

(41.8) 

4 

(6.0) 

7 

(10.4) 

17 

(25.4) 

8 

(11.9) 

3 

(4.5) 

1.73 

(1.67) 

นอยมาก 

2. สมาชิกไมมาเขารวมกิจกรรม 

 

22 

(32.8) 

7 

(10.4) 

12 

(17.9) 

11 

(16.4) 

10 

(14.9) 

5 

(7.5) 

1.93 

(1.69) 

นอย 

3. ไมมีการสรางแรงจูงใจในการรวม

เครือขาย 

29 

(43.3) 

6 

(9.0) 

9 

(13.4) 

11 

(16.4) 

8 

(11.9) 

4 

(6.0) 

1.63 

(1.69) 

นอยมาก 

4. ไมมีการสนับสนุนทรัพยากรซึ่งกันและ

กันในเครือขาย 

29 

(43.3) 

3 

(4.5) 

14 

(20.9) 

8 

(11.9) 

8 

(11.9) 

5 

(7.5) 

1.67 

(1.71) 

นอยมาก 

5. ไมมีการใหความรวมมือในการชวยกัน

แกไขปญหาตางๆ 

27 

(40.3) 

5 

(7.5) 

8 

(11.9) 

17 

(25.4) 

8 

(11.9) 

2 

(3.0) 

1.7 

(1.61) 

นอยมาก 

6. ไมมีการสรางผูนํารุนใหมเพื่อบริหาร

เครือขายตอไป 

31 

(46.3) 

3 

(4.5) 

11 

(16.4) 

8 

(11.9) 

9 

(13.4) 

5 

(7.5) 

1.64 

(1.76) 

นอยมาก 
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 จากตารางที่ 4.20 ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขายเกษตรกร 

ผลการวิจัยพบวา 

 ระยะเตรียมการหรือก่อเกิด พบวา ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสราง

เครือขายเกษตรกรชวงระยะเตรียมการหรือกอเกิด ในระดับนอย ไดแก การไมสามารถรวมตัวกันได 

( X =1.94) และในระดับนอยมาก จํานวน 4 ประเด็น โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย 

ไดแก ไมสามารถกําหนดเปาหมายรวมกันได ( X =1.67) ไมสามารถกําหนดการประชุมได 

(X =1.61) ไมมีการแลกเปลี่ยนขอมูลเบื้องตน (X =1.40) ไมมีการประชาสัมพันธ (X =1.24)  

 ระยะก่อตั�ง พบวา ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขายเกษตรกรชวง

ระยะกอตั้ง ในระดับนอย ไดแก ขาดการประสานงานกับหนวยงานที่เกี่ยวของ ( X =1.90) และใน

ระดับนอยมาก จํานวน 7 ประเด็น โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก สมาชิกรูสึก

ไมไดรับผลประโยชนในการเขารวมเครือขาย ( X =1.70) รองลงมาคือ ขาดผูนําที่เขมแข็งในการ

ผลักดันใหเกิดการรวมใจ (X =1.66) สมาชิกรูสึกไมสนใจการกําหนดประเด็นปญหาและการแกไข

ปญหา (X =1.61) ไมสามารถวางแผนการดําเนินงานของเครือขายรวมกันได (X =1.57) ไมมีการจัด

ระเบียบขอบังคับของเครือขาย ( X =1.52) ไมสามารถกําหนดวัตถุประสงคของเครือขายที่ชัดเจน 

( X =1.52) ไมสามารถกําหนดเปาหมายของเครือขายที่ชัดเจน ( X =1.39) ไมสามารถกําหนด

กิจกรรมของเครือขายรวมกันได (X =1.37)   

 ระยะการดําเนินกจิกรรม พบวา ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขาย

เกษตรกรชวงระยะการดําเนินกิจกรรม ในระดับนอยมาก จํานวน 8 ประเด็น โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ย

จากมากไปหานอย เครือขายไมมีกําหนดกลยุทธแผนการดําเนินงาน ( X =1.78) รองลงมาคือ 

เครือขายไมมีการกําหนดเวลาการประชุมรวมกัน ( X =1.69) สมาชิกเครือขายรวมประชุมไมครบ

องคประชุม ( X =1.67) เครือขายไมสามารถแกไขปญหาใหสมาชิกไดเมื่อ ( X =1.64) สมาชิกไม

สนใจในการคัดเลือกกรรมการบริหารเครือขาย (X =1.63) เครือขายไมมีการใหขอมูลขาวสารใหกบั

สมาชิก (X =1.60) ประเด็นการประชุมไมสามารถแกไขปญหารวมกันได ( X =1.58) เครือขายไมมี

การสรุปประเมินผลการดําเนินงาน (X =1.51) 

 ระยะขยายเครือข่าย พบวา ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขาย

เกษตรกรชวงระยะขยายเครือขาย ในระดับนอย ไดแก สมาชิกไมมาเขารวมกิจกรรม ( X =1.93) 

และในระดับนอยมาก จํานวน 5 ประเด็น โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก สมาชิก

ไมมีการติดตอกันในการทํากิจกรรมรวมกัน ( X =1.73) รองลงมาคือ ไมมีการใหความรวมมือใน

การชวยกันแกไขปญหาตางๆ ( X =1.70) ไมมีการสนับสนุนมรัพยากรซึ่งกันและกันในเครือขาย 
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(X =1.67) ไมมีการสรางผูนํารุนใหมเพื่อบริหารเครือขายตอไป ( X =1.64) ไมมีการสรางแรงจูงใจ

ในการรวมเครือขาย (X =1.63) 

 

 2.2 แหล่งความรู้เรื�องกลุ่มและเครือข่ายของเกษตรกร 

       แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายของเกษตรกร ปรากฏผลดังรายละเอียดใน

ตารางที่ 4.21 

 

ตารางที่ 4.21  แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายของเกษตรกร 

N=67 

ประเด็น 

ระดับความคิดเห็นตอแหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขาย 

(จํานวน/รอยละ) 
คาเฉลี่ย 

สวน 

เบียงเบน

มาตราฐาน 

ความ 

หมาย ไมไดรับ 

 

นอย

ที่สุด 

นอย ปาน

กลาง 

มาก มาก

ที่สุด 

สื่อบุคคล         

1. ผูนําทองถ่ิน  

 

25 

(37.3) 

4 

(6.0) 

2 

(3.0) 

16 

(23.9) 

10 

(14.9) 

10 

(14.9) 

2.18 

(1.92) 

นอย 

2. เพื่อนบาน/เครือญาติ 21 

(31.3) 

3 

(4.5) 

4 

(6.0) 

15 

(22.4) 

16 

(23.9) 

8 

(11.9) 

2.39 

(1.84) 

นอย 

3. เจาหนาที่สงเสริมการเกษตร 22 

(32.8) 

5 

(7.5) 

3 

(4.5) 

13 

(19.4) 

17 

(25.4) 

7 

(10.4) 

2.28 

(1.86) 

นอย 

4. เจาหนาที่ปศุสัตว 

 

12 

(17.9) 

3 

(4.5) 

3 

(4.5) 

16 

(23.9) 

16 

(23.9) 

17 

(25.4) 

3.07 

(1.76) 

ปาน

กลาง 

สื่อกิจกรรม         

1. ศึกษาดูงาน 

 

30 

(44.8) 

2 

(3.0) 

10 

(14.9) 

12 

(17.9) 

8 

(11.9) 

5 

(7.5) 

1.72 

(1.75) 

นอยมาก 

2. นิทรรศการ 

 

39 

(58.2) 

5 

(7.5) 

5 

(7.5) 

12 

(17.9) 

2 

(3.0) 

4 

(6.0) 

1.18 

(1.60) 

นอยมาก 

สื่อสิ่งพิมพ         

1. หนังสือพิมพ 

 

33 

(49.3) 

7 

(10.4) 

9 

(13.4) 

14 

(20.9) 

3 

(4.5) 

1 

(1.5) 

1.25 

(1.43) 

นอยมาก 

2. วารสารทางการเกษตร 

 

33 

(49.3) 

4 

(6.0) 

9 

(13.4) 

13 

(19.4) 

4 

(6.0) 

4 

(6.0) 

1.45 

(1.64) 

นอยมาก 
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ตารางที่ 4.21  ตอ  

N=67 

ประเด็นความคิดเห็น 

ระดับความคิดเห็นแหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขาย 

(จํานวน/รอยละ) 
คาเฉลี่ย 

สวน 

เบียงเบน

มาตราฐาน 

ความ 

หมาย 
ไมได

รับ 

 

นอย

ที่สุด 

นอย ปาน

กลาง 

มาก มาก

ที่สุด 

สื่ออิเล็กทรอนิค         

1. คอมพิวเตอรและอินเตอรเน็ต  

 

35 

(37.3) 

0 

(0.0) 

5 

(7.5) 

15 

(22.4) 

6 

(9.0) 

6 

(9.0) 

1.63 

(1.83) 

นอยมาก 

2. วิทยุโทรทัศน 25 

(37.3) 

4 

(6.0) 

8 

(11.9) 

17 

(25.4) 

12 

(17.9) 

1 

(1.5) 

1.85 

(1.62) 

นอย 

3. วิทยุกระจายเสียง 40 

(59.7) 

3 

(4.5) 

5 

(7.5) 

11 

(16.4) 

3 

(4.5) 

5 

(7.5) 

1.24 

(1.69) 

นอยมาก 

 

 จากตารางที่ 4.21 แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายของเกษตรกร ผลการวิจัยพบวา    

 สื�อบุคคล พบวา เกษตรกรมแีหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่อบุคคล ในระดับ

ปานกลาง ไดแก เจาหนาที่ปศุสัตว (X =3.07) และในระดับนอย จํานวน 3 ประเด็น โดยเรียงลําดับ

คาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก เพื่อนบาน/เครือญาติ ( X =2.39) รองลงมาคือ เจาหนาที่สงเสริม

การเกษตร (X =2.28) ผูนําทองถ่ิน (X =2.18) 

 สื�อกจิกรรม พบวา เกษตรกรมีแหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่อกิจกรรม ใน

ระดับนอยมาก โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก ศึกษาดูงาน (X =1.72)  รองลงมาคือ 

นิทรรศการ (X =1.18) 

 สื�อสิ�งพมิพ์ พบวา เกษตรกรมีแหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่อสิ่งพิมพ ใน

ระดับนอยมาก โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก วารสารทางการเกษตร (X =1.45)  

รองลงมาคือ หนังสือพิมพ (X =1.25) 

 สื�ออิเล็กทรอนิค พบวา เกษตรกรมีแหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่อ

อิเล็กทรอนิค ในระดับนอย ไดแก วิทยุโทรทัศน ( X =1.85) และในระดับนอยมาก จํานวน 2 

ประเด็น โดยเรียงลําดับคาเฉลี่ยจากมากไปหานอย ไดแก คอมพิวเตอรและอินเตอรเน็ต ( X =1.63) 

รองลงมาคือ วิทยุกระจายเสียง (X =1.24)  
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ตอนที� 4 ข้อมูลการสนทนากลุ่มด้านแนวทางการพัฒนากลุ่มผู้เลี�ยงแพะในอําเภอ 

บางบัวทอง จงัหวดันนทบุรี 

  

 จากการจัดสนทนากลุมเพื่อศึกษาแนวทางการพัฒนากลุมเกษตรกร พบวา ขอมูลดาน

สมาชิก ดานความสัมพันธ ดานกิจกรรม ดานผลประโยชน ของกลุมเกษตรกรทั้ง 7 กลุม จากอดีต 

ปจจุบัน และแนวทางการพัฒนากลุมในอนาคต มีรายละเอียดในตารางที่ 4.22 

 

ตารางที่ 4.22  แนวทาการพัฒนากลุมเกษตรกร  

 

ประเด็น 
การพัฒนากลุ่มเกษตรกร 

สถานการณ์ที�ผ่านมา สถานการณ์ปัจจุบัน แนวทางในอนาคต 

1. ด้านสมาชิก 1. มีจํานวนสมาชิกไม

เกิน 10 ราย  

 

 

2. บางกลุ ม ไ มมีกา ร

กําหนดบทบาทหนาที่

ใหกับสมาชิก  

3. ไมไดกําหนด

โครงสรางในการ

บริหาร  

1. มีจํานวนสมาชกิ 10-

20 รายและมีการคัดเลือก

ผูที่จะมาเขารวมเปน

สมาชิก  

2. มีการกําหนดบทบาท

หนาที่ใหกับสมาชิก และ

กําหนดตําแหนงผูนํากลุม  

3. ไมไดกําหนด

โครงสรางในการบริหาร

ที่ชัดเจน  

1. ขยายจํานวนสมาชิก

เพิ่มขึ้น 

 

 

2. กําหนดคุณสมบัติใน

การคัดเลือกสมาชิกเขา

รวม 

3. กําหนดโคร งสร าง

และบทบาทของสมาชิก

อยางชัดเจน 

2. ด้านความสัมพันธ์ 1. ใชระบบเครือญาติ 

 

 

 

2. ตางคนตางเลี้ยง แต

เ มื่ อ ป ร ะ ส บ ป ญ ห า

รวมกันจึงรวมกันแกไข

ปญหา 

 

1. ใชระบบเครือญาติ และ

เริ่มเปดรับเกษตรกรที่มี

ความรูความชํานาญเขามา

แลกเปลี่ยนเรียนรู 

2. ตางคนตางเลี้ยง แตเมื่อ

ประสบปญหา มีผูนํากลุม

เปนตัวเชื่อมโยงเพื่อแกไข

ปญหา 

1. ตองการใหเกษตรกร

ทุกคนเขามามีบทบาท 

และมีสวนรวมในทุกๆ 

ขั้นตอน 

2. ยึดหลักความสามัคค ี

 

 

  

3. เคารพและใหเกียรติกัน 
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ตารางที่ 4.22  (ตอ) 

 

ประเด็น 
การพัฒนากลุ่มเกษตรกร 

สถานการณ์ที�ผ่านมา สถานการณ์ปัจจุบัน แนวทางในอนาคต 

3. ดานกิจกรรม 1. มี ก า ร จั ด ก า ร ป ร ะ ชุ ม

นานๆ ครั้ง 

2. มกีารแลกเปลี่ยนความรู  

 

3. มีการซื้อขายแพะ และ

การยืมพอพันธุ อยูเสมอ 

4. มีการปรับปรุงพันธุแพะ 

5. มีการจัดการประกวดแพะ 

 

1. มีการจัดการประชุม

นานๆ ครั้ง 

2. มีการแลกเปลี่ยน

ความรู  

3. มีการซื้อขายแพะ และ

การยืมพอพันธุ อยูเสมอ 

4. มีการปรับปรุงพันธุแพะ 

5. มกีารจัดการประกวดแพะ 

 

6. มี ก า ร อ บ ร ม แ ล ะ ไ ป

ศึกษาดูงานโดยไดรบัการ

สนับสนุนจากหนวยงาน

ภาครัฐ 

7. รวมกันสรางผลิตภัณฑ

แปรรูปจากแพะ 

 

 

 

 

8. สรางศูนยการเรียนรู

ของกลุม 

1. มีการจัดการประชุม

เดือนละ 1 ครั้ง  

2. มี ก า ร แ ล ก เ ป ลี่ ย น

ความรู  

3. มีการซื้อขายแพะ และ

การยืมพอพันธุ อยูเสมอ 

4. มีการปรับปรุงพันธุแพะ 

5. มีการจัดการประกวด

แพะปละ 1 ครั้ง 

6. มีการ อบร มแ ละ ไ ป

ศึกษาดูงานปละ 1-2 ครั้ง

โดยใหหนวยงานภาครัฐ

เขามาสนับสนุน 

7. สรางและพัฒนา

คุณภาพผลิตภณัฑแปรรูป

จากแพะใหเปนที่ยอมรับ 

โดยใชแบรนดของชุมชน 

และสรางสถานที่จําหนาย

สินคาของชุมชน 

8. สรางศูนยการเรียนรู

ของกลุม 

9. มีการประชาสัมพันธ

ขอมูลใหแกเกษตรกรใน

ชุมชนใหทั่วถึง 

10. จัดกิจกรรมงานวัน

ดื่มน้ํานมแพะเพื่อสุขภาพ 
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ตารางที่ 4.21  (ตอ) 

 

ประเด็น 
การพัฒนากลุ่มเกษตรกร 

สถานการณ์ที�ผ่านมา สถานการณปจจุบัน แนวทางในอนาคต 

4. ดานผลประโยชน 1. ไมมีการระดมทุน จึงไม

มีการแบงปนผลประโยชน

ทางการเงิน 

 

2. มีผลประโยชนจากการ

ไดรับการสนับสนุนจาก

หนวยงานภาครัฐ เชน องค

ความรูในการเลี้ยง และการ

พัฒนาพันธุแพะ 

 

1. ไมมีการระดมทุน จึง

ไมมีการแบงปน

ผลประโยชนทางการเงนิ

ในบางกลุม 

2. มีผ ลปร ะ โย ช นจาก

การไดรับการสนับสนุน

จากหนวย งานภาครั ฐ 

เชน องคความรูในการ

เลี้ยง และการพัฒนาพันธุ

แพะ  

3. ร วมกลุ ม กันจํ าน า ย

สินคา 

1. ควร มีการ ร ะดมทุน

เพื่อสรางกองทุนเพื่อการ

พัฒนาอาชีพใหเกิดความ

ยั่งยืน 

2. มีผ ลประ โ ย ชนจาก

การไดรับการสนับสนุน

จากหนวยงานภาครัฐ เชน 

องคความรูในการเลี้ยง 

และการพัฒนาพันธุแพะ 

  

3. รวมกลุมกันผลิตและ

จํานายสินคารวมกันเพื่อ

ลดการ แ ข งขันภาย ใ น

สมาชิก 
  

 จากการจัดเวทีสนทนากลุม พบวา แนวทางการพัฒนากลุมเกษตรกร ปรากฏผลดังนี้ 

 ด้านสมาชิก เห็นไดวา เกษตรกรเริ่มมีการขยายจํานวนสมาชิกกลุม โดยจะกําหนด

ระเบียบเพื่อคัดเลือกผูที่มีความพรอมและคุณสมบัติที่เหมาะในการรับสมัครสมาชิก นํามาสูการ

กําหนดโครงสรางบทบาทและหนาทีข่องสมาชิกไดอยางชัดเจน  

 ด้านความสัมพันธ์ เห็นไดวา การใชระบบเครือญาติเปนปญหาในการแลกเปลี่ยน

เรียนรูรวมกัน เกษตรกรจึงเสนอใหทุกคนเขามามีบทบาท และมีสวนรวมในการดําเนินงานของ

กลุมทุกๆ กิจกรรม ดวยเคารพและใหเกียรติซึ่งกันและกัน ทําใหเกิดความสามัคคีขึ้นภายในกลุม 

 ด้านกจิกรรม เห็นไดวา เกษตรกรมีปญหาในเรื่องกําหนดการประชุมของกลุม ที่ไมมี

วันและเวลาที่แนนอนทําใหสมาชิกสวนใหญไมไดมาเขารวมสงผลตอทุกกิจกรรมของกลุม 

เกษตรกรจึงเสนอใหจัดกิจกรรมที่เปนประโยชนเพื่อดึงดูดความสนใจจากสมาชิก ไดแก  1) การ

จัดการประชุมเดือนละ 1 ครั้ง เพื่อแลกเปลี่ยนความรู  2) การสนับสนุนซื้อขายและการยืมพอพันธุ 

การปรับปรุงพันธุแพะ เพื่อนํามาประกวดแขงขันปละ 1 ครั้ง 3) การอบรมและไปศึกษาดูงานปละ 
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1-2 ครั้งโดยใหหนวยงานภาครัฐเขามาสนับสนุน 4) การสรางและพัฒนาคุณภาพผลิตภัณฑแปรรูป

จากแพะใหเปนที่ยอมรับ โดยใชแบรนดของชุมชน และสรางสถานที่จําหนายสินคาของชุมชน 5) 

การสรางศูนยการเรียนรูของกลุม 6) การประชาสัมพันธขอมูลใหแกเกษตรกรในชุมชนใหทั่วถึง 

และ 7) การจัดงานกิจกรรมวันดื่มน้ํานมแพะเพื่อสุขภาพ 

 ด้านผลประโยชน์ เห็นไดวา กลุมเกษตรกรบางกลุมยังไมมีการระดมทุน จึงไมมี

สวัสดิการของกลุมขึ้น เกษตรกรจึงเสนอใหมีการระดมทุนของกลุม เพื่อสรางกองทุนในการพัฒนา

อาชีพการเลี้ยงแพะใหเกิดความยั่งยืนขึ้น และผลประโยชนที่ไดรับจากการสนับสนุนจากหนวยงาน

ภาครัฐ เชน องคความรูในการเลี้ยง และการพัฒนาพันธุแพะ สมาชิกตองไดรับทุกคน นอกจากนั้น

สมาชิกในกลุมตองรวมกันผลิตและจําหนายสินคารวมกันเพื่อลดการแขงขันภายในสมาชิก 

 ข้อเสนอแนะด้านแนวทางการพฒันากลุ่ม 

1)  สมาชิกทุกคนควรใชแอปพลิเคชั่น เชน Line และ Facebook เพื่อติดตอสื่อสารกันได 

สะดวกรวดเร็ว  

2)  หนวยงานภาครัฐสนับสนุนเงินทุน และความรู ใหมากขึ้น  

3)  สมาชิกที่ เขารวมตองผานการตรวจสอบและไดรับการรับรองเปนฟารมแพะ 

ปลอดโรคโดยตองสามารถตรวจสายพันธุยอนหลังได 

4)  สมาชิกตองมีเวลาที่จะมาเขารวมประชุม และกิจกรรมในทุกครั้ง  
5)  ตองสรางผูนําที่ซ่ือสัตย และเขมแข็ง   

 

ตอนที� 5 ข้อมูลการสนทนากลุ่มด้านแนวทางการสร้างเครือข่ายเกษตรกรผู้เลี�ยงแพะใน

อําเภอบางบัวทอง จงัหวดันนทบุรี 

  

 จากการจัดสนทนากลุมเพื่อศึกษาแนวทางการสรางเครือขาย พบวา ในอดีตยังไมมีการ

ดําเนินงานดานเครือขาย เนื่องจากแตละกลุมกําลังอยูในชวงกอตั้งกลุม และสมาชิกบางกลุมมีการ

แยกตัวออกจากกลุมเพื่อตั้งกลุมใหม แตจากสถานการณปจจุบันเกษตรกรเริ่มเห็นความสําคัญของ

การสรางเครือขาย กลุมเกษตรกรทั้ง 7 กลุมจึงไดเสนอขอมูล ดานกลุมสมาชิก ดานเปาหมายและ

วัตถุประสงค ดานความสัมพันธ ดานการบริหารจัดการ การประสานงาน ดานการสนับสนุน และ

ดานการมีสวนรวม เพื่อเปนแนวทางการสรางเครือขายของกลุมเกษตรกรทั้ง 7 กลุมในอนาคต  

มีรายละเอียดในตารางที่ 4.22 
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ตารางที่ 4.22  แนวทางการสรางเครือขายเกษตรกร  

 

ประเด็น 
การสรางเครือขายเกษตรกร 

สถานการณปจจุบัน แนวทางในอนาคต 

1. ดานกลุมสมาชิก 1. บ า ง ก ลุ ม เ ชื่ อ ม โ ย ง กั น โ ด ย

ธรร มชาติ  แล ะติด ตอ กันอ ย า ง

ตอเนื่อง ระหวางกลุมที่เปนเครือ

ญาติกัน 

1. ก ลุ ม แ ล ะ ห น ว ย งา น ภ า ค รั ฐ ต อ ง

รวมกันกําหนดคุณสมบัติของกลุมที่

สามารถเขารวมเปนสมาชิกเครือขาย  

2. ดานเปาหมายและวัตถุประสงค 1. เพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู  

2. เพื่อพัฒนาดานตลาด พันธุแพะ 

ก า ร ป อ ง กั น รั ก ษ า โ ร ค  แ ล ะ

ยกระดับคุณภาพสินคา 

1. เพื่อแลกเปลี่ยนเรียนรู  

2. เพื่อพัฒนาดานตลาด พันธุแพะ การ

ปองกันรักษาโรค และยกระดับคุณภาพ

สินคา 

3. เพื่อพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะของ

ชุมชนใหเกิดความม่ันคง 

3. ดานความสัมพันธ 1. หนวยงานปศุสัตวอําเภอเปนผู

เชื่อมโยงระหวางกลุม 

1. ตอ งส ร า งขอ ตก ล ง วา งแผ นก า ร

ดําเนินงาน และกําหนดบทบาทหนาที่

โดยทุกกลุมตองเขามามีสวนรวม 

4. ดานการบริหารจัดการ ยังไมมีการดําเนินงาน 1. ตองคัดเลือกตัวแทนของทุกกลุมเขา

มาบริหารจัดการแทนสมาชิก 

5. ดานการประสานงาน 1. หนวยงานปศุสัตวอําเภอเปนผู

ประสานระหวางกลุมตามบทบาท

หนาที ่

1. ตองคัดเลือกตัวแทนของทุกกลุมมา

เปนผูประสานงานเครือขาย 

2. ดํ า เ นิ น ก า ร ป ร ะ ส า น ง า น กั บ

หนวยงานภาครัฐ และเอกชนที่เกี่ยวของ

กับการพัฒนาอาชีพเลี้ยงแพะ 

6. ดานการสนับสนุน 1. หนวยงานปศุสัตวอําเภอ

สนับสนุนเรื่องการทําวัคซีน ตรวจ

เลือด ผสมเทียม และอุปกรณดูแล

รักษาแพะ 

1. หนวยงานปศุสัตวอําเภอสนับสนุน

เรื่องการทําวัคซีน ตรวจเลือด ผสมเทียม 

และอุปกรณดูแลรักษาแพ 

 

2. ห น ว ย ง า น ที่ เ กี่ ย ว ข อ ง เ ข า ม า

สนับสนุนเรื่องเงินทุนในการพัฒนา

อาชีพการเลี้ยงแพะ 

3. กลุมที่ เขารวมเครือขายแลว ตอง

สนับสนุนกลุมที่ยังไมได เขารวมให

พัฒนาและสามารถเขารวมเครือขายได 
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ตารางที่ 4.22  (ตอ) 

 

ประเด็น 
การสรางเครือขายเกษตรกร 

สถานการณปจจุบัน แนวทางในอนาคต 

7. ดานการมีสวนรวม ยังไมมีการดําเนินงาน 1. ตองใชหลักการมีสวนรวม ไดแก 

รวมคิดรวมรับรู  รวมตัดสินใจ รวม

ปฏิบัติ  และรวมรับผลประโยชน 

8. ดานผลงานเครือขาย  ยังไมมีการดําเนินงาน 1. มุงการพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะใน

ทุกดาน ของชุมชนอยางตอเนื่อง 

 

 จากการจัดเวทีสนทนากลุม พบวา แนวทางการสรางเครือขาย ดังนี้  

 ด้านกลุ่มสมาชิก เห็นไดวา จากการที่บางกลุมเชื่อมโยงกันโดยธรรมชาติ และติดตอกัน

อยางตอเนื่องเพราะเปนเครือญาติกันนั้นทําให ขณะเดียวกันกลุมอื่นๆ ไมไดเขามาเชื่อมโยงเครือ

ดวย โดยมีขอเสนอแนะใหกลุมและหนวยงานภาครัฐควรรวมกันกําหนดคุณสมบัติของกลุมในการ

เขารวมเปนสมาชิกเครือขาย  

 ด้านเป้าหมายและวัตถุประสงค์ เห็นไดวา บางกลุมที่เชื่อมโยงเปนเครือขายไดนั้น  

มีการตั้งเปาหมายและวัตถุประสงคเพื่อการแลกเปลี่ยนเรียนรู การพัฒนาดานตลาด พันธุแพะ การ

ปองกันรักษาโรค และการยกระดับคุณภาพสินคา ซึ่งยังไมครอบคลุมตอการดําเนินงานของ

เครือขาย โดยมีขอเสนอแนะใหมีการตั้งเปาหมายและวัตถุประสงคเพิ่ม คือ เพื่อพัฒนาอาชีพการ

เล้ียงแพะของชุมชนใหเกิดความมั่นคง 

 ด้านความสัมพนัธ์ เห็นไดวา บางกลุมทีเ่ชื่อมโยงเปนเครือขายไดนั้น เพราะหนวยงาน

ปศุสัตวอําเภอเปนผูประสานงานในการเชื่อมโยงระหวางกลุม ซึ่งยังไมครอบคลุมทุกกลุม โดยมี

ขอเสนอแนะใหทุกกลุมและหนวยงานที่เกี่ยวของเขามามีสวนรวม ตั้งแตการสรางขอตกลง การ

วางแผนการดําเนินงาน และการกําหนดบทบาทหนาทีค่วามรับผิดชอบ  

 ด้านการบริหารจัดการ เห็นไดวา ยังไมมีการดําเนินงานในดานนี้ ทําใหไมมีการ

กําหนดโครงสรางในการบริหารงานเครือขาย โดยมีขอเสนอแนะใหคัดเลือกตัวแทนของทุกกลุมเขา

มาบริหารจัดการเครือขาย 
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 ด้านการประสานงาน เห็นไดวา หนวยงานปศุสัตวอําเภอเปนผูประสานระหวางกลุม

ตามบทบาทหนาที ่ซึ่งยังไมมีการคัดเลือกตัวแทนของทุกกลุมมาเปนผูประสานงานเครือขาย โดยมี

ขอเสนอแนะใหมีคัดเลือกตัวแทนของทุกกลุมมาเปนผูประสานงานเครือขาย เพื่อดําเนินการ

ประสานงานกับหนวยงานภาครัฐ และเอกชนที่เกี่ยวของกับการพัฒนาอาชีพเล้ียงแพะ 

 ด้านการสนับสนุน เห็นไดวา ทุกกลุมไดรับสนับสนุนจากหนวยงานปศสุัตวอําเภอเรื่อง

การทําวัคซีน ตรวจเลือด ผสมเทียม และอุปกรณดูแลรักษาแพะ ซึ่งยังไมมีการสนับสนุนเรื่องทุน 

และสนุนใหทุกกลุมมาเขารวมเครือขาย โดยมีขอเสนอแนะใหสรางเครือขายเพื่อจัดหารหนวยงานที่

เกี่ยวของเขามาสนับสนุนเรื่องเงินทุนในการพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะ และสนับสนุนใหทุกกลุม

สามารถเขารวมเครือขายได 

 ด้านการมส่ีวนร่วม เห็นไดวา ยังไมมีการดําเนินงานในดานนี้ โดยมีขอเสนอแนะการมี

สวนรวมในการสรางเครือขายนั้น ตองใชหลักการมีสวนรวม ไดแก รวมคิดรวมรับรู รวมตัดสินใจ 

รวมปฏิบัติ  และรวมรับผลประโยชน 

 ด้านผลงานเครือข่าย เห็นไดวา ยังไมมีการดําเนินงานในดานนี้ โดยมีขอเสนอแนะ

ผลงานของเครือขายนั้น ตองมุงการพัฒนาอาชีพการเล้ียงแพะในทุกดาน ของชุมชนอยางตอเนื่อง 

 ปัญหาและข้อเสนอแนะการสร้างเครือข่ายเกษตรกร คือ เกษตรกรขาดเงินทุน ความรู

ดานการบริหารเครือขาย และการผลักดนัจากทางสวนราชการ ทั้งนีก้ลุมตางๆ ยังกังวลในเรื่องของ

การบริหารจัดการรวมกัน และการจัดสรรผลประโยชนระหวางกลุม 

 



  

บทที่  5 

สรุปผลการวิจัย อภิปรายผล และขอเสนอแนะ 
 

 ในการศึกษาวิจัยเรื่อง แนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะใน

อําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี ผูวิจัยไดนําเสนอประเด็นสําคัญจําแนกเปน 2 สวน คือ สรุปและ

อภิปรายผลผลการวิจัย และขอเสนอแนะ ดังนี้ 

  

1. สรุปและอภิปรายผลผลการวิจัย 

 

 1.1 วัตถุประสงคการวิจัย 

  การวิจัยครั้งนี้มีวัตถุประสงคเพื่อศึกษาสภาพขอมูลทางสังคมและเศรษฐกิจ สภาพ

การเลี้ยงแพะ สภาพกลุมและเครือขาย และศึกษาแนวทางในการพัฒนากลุมและเครือขายของ

เกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี   

 1.2 วิธีการดําเนินการวิจัย 

  การวิจัยครั้งนี้เปนการวิจัยแบบผสมผสานทั้งในเชิงปริมาณ และคุณภาพ โดยการ

สัมภาษณเกษตรกรกลุมตัวอยางจํานวน 67 ราย และเก็บขอมูลจากการสนทนากลุม วิเคราะหขอมูล

เชิงปริมาณโดยใชคารอยละ คาเฉลี่ย คาสวนเบี่ยงเบนมาตรฐาน และการวิเคราะหขอมูลเชิงคุณภาพ

โดยการวิเคราะหเนื้อหา 

 1.3 ผลการวิจัยและการอภิปรายผล 

  1.3.1 ขอมูลสภาพทางสังคมและเศรษฐกิจของเกษตรกร 

   1) สภาพทางสังคมของเกษตรกร 

    จากการศึกษา พบวา เกษตรกรประมาณสามในสี่เปนเพศชาย เกือบ

ทั้งหมดนับถือศาสนาอิสลาม มีอายุเฉลี่ย 50.12 ป สวนใหญจบการศึกษาในระดับประถมศึกษา มี

สถานภาพสมรส และประมาณสองในสามเกษตรกรไมมีตําแหนงทางสังคม 

   2) สภาพทางเศรษฐกิจของเกษตรกร 

    จากการศึกษา พบวา เกษตรกรมีจํานวนสมาชิกในครัวเรือนเฉลี่ย 5.45 คน 

มีจํานวนแรงงานในการผลิตภายในครัวเรือนเฉลี่ย 2.51 คน และประมาณครึ่งหนึ่งมีจํานวนแรงงาน

ในการผลิตภายนอกครวัเรือน 1 คน เกษตรกรทั้งหมดเปนสมาชิกกลุมเกษตรกร  เกษตรกรประมาณ

หนึ่งในสาม มีประสบการณการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะ 5-14 ป   มีรายไดจากการเลี้ยงแพะ
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เฉลี่ย 61,888.89 ตอป มีรายจายจากการเลี้ยงแพะเฉลี่ย34,377.78 ตอป  มีเงินออมตอปเฉลี่ย 

16,466.67 ตอป  เกษตรกรประมาณครึ่งหนึ่งไมไดรับการสนับสนุน และเกษตรกรมีการกูยืมเงินกับ 

ธ.ก.ส. กองทุนหมูบาน สหกรณการเกษตร พอคา และเพื่อนบาน    

  1.3.2 ขอมูลสภาพการเลี้ยงแพะ และการตลาดของเกษตรกร 

   1) สภาพการเลี้ยงแพะของเกษตรกร 

    จากการศึกษา พบวา เกษตรกรประมาณครึ่งหนึ่งเลี้ยงแพะพันธุนม ซึ่ง

ประมาณสองในสามเปนแพะพันธุซาแนน เกษตรมีจํานวนแพะที่เลี้ยงเฉลี่ย  21.13 ตัว เปนแพะเพศ

ผูเฉล่ีย 6.34 ตัว และเพศเมียเฉล่ีย 14.31 ตัว เกษตรกรสวนใหญมแีหลงที่มาของพอ-แมพันธุแพะมา

จากญาติ-พี่นอง เกษตรกรสวนใหญมีการใหหญาขนเปนอาหาร มีการเลี้ยงแบบขังคอก มีการทํา

วัคซีน และมีการตรวจโรค 

   2) ลักษณะการตลาดของเกษตรกร 

       ราคาผลผลิตของเกษตรกร จากการศึกษา พบวา เกษตรกรซื้อขายพอพันธุ

แพะมีราคาเฉลี่ย 11,344.44 บาทตอตัว แมพันธุมีราคาเฉลี่ย 10,766.67 บาทตอตัว ลูกแพะมีราคา

เฉลี่ย 2,077.78 บาทตอตัว เนื้อแพะ(ตอนมีชีวิต) มีราคาเฉลี่ย 100 บาทตอกิโลกรัม และน้ํานมแพะมี

ราคาเฉลี่ย 35.11 บาทตอลิตร 

    การดําเนินการจัดหาตลาด จากการศึกษา พบวา เกษตรกรสวนใหญ มีการ

ดําเนินการจําหนายผลผลิตดวยตนเอง ไมมีกลุมดําเนินการจําหนายผลผลิตให ไมมีเจาหนา

ดําเนินการจําหนายผลผลิตให  

    ผลผลิต และลักษณะการจําหนายของเกษตรกร จากการศึกษา พบวา 

เกษตรกรผลิตน้ํานมแพะไดปริมาณเฉลี่ย 3.85 ลิตรตอวัน และมีลักษณะการจําหนายผลผลิตแบบ

ขายปลีก แบบขายสงและแบบผานพอคาคนกลาง ตามเทศกาลงานตางๆ ตามใบสั่ง และแบบฝาก

รานคาจําหนายในชุมชน ตามลําดับ 

    วิธีการ และการดําเนินการประชาสัมพันธของเกษตรกร จากการศึกษา 

พบวา เกษตรกรสวนใหญใชวิธีการประชาสัมพันธดวยสื่อบุคคล มากกวาทางสื่อสิ่งพิมพ 

อินเตอรเน็ต และการออกบูธแสดงสินคา และเกษตรกรสวนใหญดําเนินการประชาสัมพันธเพื่อ

จําหนายผลผลิตดวยตัวเอง มากกวาดําเนินการประชาสัมพันธดวยกลุม และหนวยงานภาครัฐ  
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  1.3.3 สภาพการรวมกลุมและสรางเครือขาย ของเกษตรกร 

   1) สภาพการรวมกลุมของเกษตรกร  

    จากการศึกษา พบวา เกษตรกรสวนใหญดํารงตําแหนงเปนสมาชิก การ

กอตั้งกลุมเกิดจากการแกไขปญหารวมกันของกลุม และเกิดจากผูนําชุมชนริเริ่ม โดยวัตถุประสงค

ของการรวมกลุมเกษตรกรเพื่อพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะ และในดานการรวมกันทํากิจกรรมของ

กลุมของเกษตรกร พบวา อยูในระดับนอย เกษตรเขารวมประชุมกลุมเฉลี่ย 3.81 ครั้งตอป กลุม

เกษตรกรมีการจัดสรรผลประโยชนนอยมากสาเหตุเพราะไมมีการระดมทุนและยังไมมีหลักเกณฑ 

และกลุมเกษตรกรมีทุนทางดานปญญาของชุมชนมากกวาทุนดานทรัพยากรชุมชน 

   2) สภาพการสรางเครือขายของเกษตรกร 

    การกอตั้งเครือขาย พบวา เกิดจากการสงเสริมจากหนวยงานรัฐบาล เกิด

จากผูนําชุมชนเปนคนริเริ่ม เกิดจากกระบวนการจัดทําแผนชุมชน และเกิดจากการแกไขปญหา

รวมกันของกลุม ตามลําดับ 

    ความคิดเห็นของเกษตรกรตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขายดาน

สมาชิก พบวา โดยรวมอยูในระดับมาก โดยมี 2 ประเด็นอยูในระดับมาก คือ มีความสามารถในการ

แกไขปญหา และสมาชิกมีความสนใจชวยเหลือซึ่งกันและกัน และมี 2 ประเด็นอยูในระดับระดับ

ปานกลาง คือ สมาชิกสามารถถายทอดความรูใหแกผูอ่ืนได และสมาชิกทํางานเปนทีมอยางเขมแข็งอยู 

    ความคิดเห็นของเกษตรกรตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขายดาน

จุดมุงหมาย พบวา โดยรวมอยูในระดับปานกลาง โดยมี 5 ประเด็นอยูในระดับปานกลาง คือ การให

สมาชิกไดพบปะแลกเปลี่ยนกันสม่ําเสมอ การกําหนดเปาหมายเครือขายที่ชัดเจนรวมกัน การมีศูนย

เครือขาย การเสริมสรางความเขมแข็งชุมชนดานการผลิต และการสนับสนุนใหมีกองทุนของกลุม

และเครือขาย และการมีนโยบายที่สนับสนุนจากหนวยงานรัฐบาลและเอกชนใหสินเชื่อและความรู

เพื่อการพัฒนากลุมและเครือขายอยูในระดับระดับนอย 

    ความคิดเห็นของเกษตรกรตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขายดานการ

ทําหนาที่อยางมีจิตสํานึก พบวา โดยรวมอยูในระดับมาก โดยมี 5 ประเด็นอยูในระดับปานมาก คือ  

ความเสียสละ ความซื่อสัตย และความยุติธรรม การรับฟงความคิดเห็นจากสมาชิกทุกคน ความ

ตั้งใจในการทํางานของสมาชิก  การมีความรับผิดชอบตอบทบาทหนาที่ที่ไดรับ และการใหขอมูล

ขาวสารแกสมาชิกอยางสม่ําเสมอ และการแบงปนผลประโยชนที่ไดรับอยางเปนธรรมอยูในระดับ

ระดับปานกลาง 

    ความคิดเห็นของเกษตรกรตอองคประกอบที่สําคัญของเครือขายดานการ

มีสวนรวมและการแลกเปลี่ยน พบวา โดยรวมอยูในระดับปานกลาง โดยมีประเด็นสมาชิกมีการ
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พึ่งพาอาศัยและการแลกเปลี่ยนเรียนรูรวมกันอยูในระดับมาก โดยมี 4 ประเด็นอยูในระดับปาน

กลาง คือ การมีสวนรวมในกิจกรรมตางๆ ของสมาชิกอยางสม่ําเสมออยูในระดับมาก การมีสวน

รวมในการตัดสินใจในการดําเนินงานแกไขปญหา สมาชิกเปนผูรวมกันกําหนดการบริหารจัดการ

เครือขาย และการมีสวนรวมในการแบงปนผลประโยชน และม ี2 ประเด็นอยูในระดับนอย คือ การ

ใหความรวมมือของสมาชิกในการเก็บเงินเขากองทุน และการยอมรับเงื่อนไขในการใชประโยชน

จากกองทุนการผลิต 

   ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขายในระยะเตรียมการ

หรือกอเกิด พบวา โดยรวมอยูในระดับนอยมาก โดยมีประเด็นเกิดจากการไมสามารถรวมตัวกันได

อยูในระดับนอย และมี 4 ประเด็นอยูในระดับนอยมาก คือ จากการไมสามารถกําหนดเปาหมาย

รวมกันได การไมสามารถกําหนดการประชุมได การไมมีการแลกเปลี่ยนขอมูลเบื้องตน และการไม

มีการประชาสัมพันธ ตามลําดับ 

   ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขายในระยะกอตั้ง พบวา 

โดยรวมอยูในระดับนอยมาก โดยมีประเด็นขาดการประสานงานกับหนวยงานที่เกี่ยวของอยูใน

ระดับนอย  โดยมี 8 ประเด็นอยูในระดับนอยมาก คือ สมาชิกรูสึกไมไดรับผลประโยชนในการเขา

รวมเครือขาย ขาดผูนําที่เขมแข็งในการผลักดันใหเกิดการรวมใจ สมาชิกรูสึกไมสนใจการกําหนด

ประเด็นปญหาและการแกไขปญหา ไมสามารถวางแผนการดําเนินงานของเครือขายรวมกนัได ไมมี

การจัดระเบียบขอบังคับของเครือขายและไมสามารถกําหนดวัตถุประสงคของเครือขายที่ ไม

สามารถกําหนดเปาหมายของเครือขายที่ชัดเจน และไมสามารถกําหนดกิจกรรมของเครือขาย

รวมกันได ตามลําดับ 

   ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขายในระยะดําเนิน

กิจกรรม พบวา โดยรวมอยูในระดับนอยมากทั้งหมด คือ เครือขายไมมีกําหนดกลยุทธแผนการ

ดําเนินงาน เครือขายไมมีการกําหนดเวลาการประชุมรวมกัน สมาชิกเครือขายรวมประชุมไมครบ

องคประชุม เครือขายไมสามารถแกไขปญหาใหสมาชิกไดเมื่อมีปญหา สมาชิกไมสนใจในการ

คัดเลือกกรรมการบริหารเครือขาย เครือขายไมมีการใหขอมูลขาวสารใหกับสมาชิก ประเด็นการ

ประชุมไมสามารถแกไขปญหารวมกันได และเครือขายไมมีการสรุปประเมินผลการดําเนินงาน 

ตามลําดับ 

 

   ความคิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขายในระยะเครือขาย 

พบวา โดยรวมอยูในระดับนอยมาก โดยมีประเด็นสมาชิกไมมาเขารวมกิจกรรมอยูในระดับนอย 

และมี 5 ประเด็นอยูในระดับนอยมาก คือ สมาชิกไมมีการติดตอกันในการทํากิจกรรมรวมกัน ไมมี



 93 

การใหความรวมมือในการชวยกันแกไขปญหาตางๆ ไมมีการสนับสนุนมรัพยากรซึ่งกันและกันใน

เครือขาย ไมมีการสรางผูนํารุนใหมเพื่อบริหารเครือขายตอไป และไมมีการสรางแรงจูงใจในการ

รวมเครือขาย ตามลําดับ 

   3) แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายของเกษตรกร 

    แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่อบุคคล พบวา โดยรวมอยูใน

ระดับนอย โดยมีประเด็นกลุมเกษตรกรไดรับขอมูลจากเจาหนาที่หนวงงานปศุสัตวอยูในระดับ 

ปานกลาง และมี 3 ประเด็นอยูในระดับนอย คือ จากเพื่อนบาน/เครือญาติ เจาหนาที่สงเสริม

การเกษตร และจากผูนําทองถ่ิน ตามลําดับ 

    แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่อกิจกรรม พบวา โดยรวมอยูใน

ระดับนอยมากทั้งหมด คือ กลุมเกษตรกรไดรับขอมูลจากการศึกษาดูงาน และจากนิทรรศการ 

ตามลําดับ 

    แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่อสิ่งพิมพ พบวา โดยรวมอยูใน

ระดับนอยมากทั้งหมด คือ กลุมเกษตรกรไดรับขอมูลจากวารสารทางการเกษตร และจาก

หนังสือพิมพ ตามลําดับ 

    แหลงความรูเรื่องกลุมและเครือขายจากสื่ออิเล็กทรอนิค พบวา โดยรวม

อยูในระดับนอยมาก โดยมีประเด็นจากวิทยุโทรทัศนอยูในระดับนอย และมี 2 ประเด็นอยูในระดับ

นอยมาก คือ คอมพิวเตอร และจากวิทยุกระจายเสียง ตามลําดับ 

  1.3.4 ขอมูลการสนทนากลุมดานแนวทางการพัฒนากลุม 

   1) ดานสมาชิก  

    จากการสนทนากลุม พบวา มีประเด็ดแนวทางการในพัฒนากลุม ไดแก

การขยายจํานวนสมาชิก การกําหนดระเบียบ การกําหนดคุณสมบัติสมาชิก การกําหนดบทบาทและ

หนาที่สมาชิกทีอ่ยางชัดเจน 

   2) ดานความสัมพันธ 

    จากการสนทนากลุม พบวา มีประเด็ดแนวทางการในพัฒนากลุม ไดแก

การเลิกระบบเครือญาติ การแลกเปล่ียนเรียนรู การมีสวนรวม การใหความเคารพและใหเกียรติซึ่ง

กันและกัน และการสรางความสามัคคี  

   3) ดานกิจกรรม 

    จากการสนทนากลุม พบวา  มีประเด็ดแนวทางการในพัฒนากลุม ไดแก 

การกําหนดการประชุมเดือนละ 1 ครั้ง สนับสนุนการซื้อขายและการยืมพอพันธุ การปรับปรุงพันธุ

แพะ การจัดประกวดแขงขันปละ 1 ครั้ง การอบรมและไปศึกษาดูงานปละ 1-2 ครั้ง การพัฒนา
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Line Facebook 

การสรางผูนํา การรับรองฟารมแพะปลอดโรค 

รวมประชุม 

รวมทํากิจกรรม ไดรับสนับสนุนทุน และความรู 

สวัสดิการ 
ระดมทุน รวมรับผลประโยชน 

รวนกันผลิต 

รวมกันจําหนาย 

ประชุม การจัดประกวด 

การยืมพอพันธุ 

การซื้อขาย 
อบรม ดูงาน 

วันดื่มน้ํานมแพะเพ่ือสุขภาพ 

สรางแบรนด 
ศูนยเรียนรู 

ประชาสัมพันธ 

สามัคค ี

การพัฒนาคุณภาพผลิตภัณฑ

เลิกระบบเครือญาต ิ

แลกเปลี่ยนเรียนรู 

การมีสวนรวม 

การใหความเคารพ 

การใหเกีรยติกัน 

ขยายจํานวน 

กําหนดระเบียบ 

คุณสมบัติของสมาชิก 

บทบาทของสมาชิก 

หนาที่ของสมาชิก 

คุณภาพผลิตภัณฑ การสรางแบรนดของชุมชน การสรางสถานที่จําหนายสินคาของชุมชน การสราง

ศูนยการเรียนรูของกลุม การประชาสัมพันธ และการจัดงานกิจกรรมวันดื่มน้ํานมแพะเพื่อสุขภาพ  

   4) ดานผลประโยชน 

    จากการสนทนากลุม พบวา มีประเด็ดแนวทางการในพัฒนากลุม ไดแก

การระดมทุน การมีสวัสดิการของกลุม การรวมผลประโยชน การรวมกันผลิต และการรวมกัน

จําหนายสินคา 

   5) ขอเสนอแนะดานแนวทางการพัฒนากลุม 

    จากการสนทนากลุม พบวา มีเสนอแนะในพัฒนากลุม ไดแก สมาชิกควร

ใชแอปพลิเคชั่น เชน Line และ Facebook ในการติดตอส่ือสารของสมาชิก สมาชิกทุกคนตองไดรับ

การรับรองเปนฟารมแพะปลอดโรค สมาชิกทุกคนตองมาเขารวมประชุมและมาทํากิจกรรมกลุม ให

หนวยงานภาครัฐสนับสนุนเงินทุน และความรู และการสรางผูนํากลุมท่ีดี 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่ 5.1 แนวทางการพัฒนากลุมเกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

 

 

 

 

 

แนวทางการ

พัฒนากลุ่ม 

ด้านสมาชิก 

ด้านความสัมพันธ์ 

ด้านกจิกรรม 

ด้านผลประโยชน์ 

ข้อเสนอแนะการ

พัฒนากลุ่ม 
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  1.3.5 ขอมูลการสนทนากลุมดานแนวทางการสรางเครือขาย 

   1) ดานกลุมสมาชิก 

    จากการสนทนากลุม พบวา มีประเด็ดแนวทางการสรางเครือขาย ไดแก

การเลิกระบบเครือญาติ  และการรวมกันกําหนดคุณสมบัติของกลุมในการเขารวมเปนสมาชิก

เครือขาย 

   2) ดานเปาหมายและวัตถุประสงค 

    จากการสนทนากลุม พบวา มปีจจัยที่สําคัญตอแนวทางการสรางเครือขาย 

ไดแก เพื่อการแลกเปล่ียนเรียนรู เพื่อการพัฒนาดานตลาด พันธุแพะ และการปองกันรักษาโรค เพื่อ

การยกระดับคุณภาพสินคา และเพื่อพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะของชุมชนใหเกิดความมั่นคง 

   3) ดานความสัมพันธ 

    จากการสนทนากลุม พบวา มปีจจัยที่สําคัญตอแนวทางการสรางเครือขาย 

ไดแก  กลุมและหนวยงานที่เกี่ยวของประสานความรวมมือ ตั้งแตการสรางขอตกลง การวางแผน 

การดําเนินงาน และการกําหนดบทบาทหนาท่ีความรับผิดชอบ 

   4) ดานการบริหารจัดการ 

    จากการสนทนากลุม พบวา มปีจจัยที่สําคัญตอแนวทางการสรางเครือขาย 

ไดแก การคัดเลือกตัวแทนกลุม การกําหนดโครงสรางการบริหาร และวิธีการบริหารจัดการ

เครือขาย 

   5) ดานการประสานงาน 

    จากการสนทนากลุม พบวา มปีจจัยที่สําคัญตอแนวทางการสรางเครือขาย 

ไดแก การมีตัวแทนของเครือขาย มาประสานงานเครือขายกับหนวยงานภาครัฐ และเอกชนที่

เกี่ยวของกับการพัฒนาอาชีพเล้ียงแพะ 

   6) ดานการสนับสนุน 

    จากการสนทนากลุม พบวา มปีจจัยที่สําคัญตอแนวทางการสรางเครือขาย 

ไดแก การไดรับการสนับสนุนจากหนวยงานที่เกี่ยวของเรื่องการเลี้ยงแพะ การสนับสนุนทุน และ

การสนับสนุนใหทุกกลุมมาเขารวมเครือขาย 

   7) ดานการมีสวนรวม 

    จากการสนทนากลุม พบวา มปีจจัยที่สําคัญตอแนวทางการสรางเครือขาย 

ไดแก รวมคิดรวมรับรู รวมตัดสินใจ รวมปฏิบัติ  และรวมรับผลประโยชน 
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ขาดเงินทุน 

ขาดความรูการบริหาร 

การรวมกันบริหาร 

การจัดสรรผลประโยชน 

การพัฒนาอาชีพ 

ความตอเนื่อง 

รวมรับรู รวมตัดสินใจ 

รวมปฏิบัต ิ

รวมรับผลประโยชน 

การเลี้ยงแพะ 
ทุน 

ทุกกลุมเขารวม 

เครือขาย 

กลุม 

หนวยงานของรัฐ 

หนวยงานเอกชน 

การคัดเลือกตัวแทน 

โครงสรางการบริหาร 

วิธีการบริหารจัดการ 

แลกเปลี่ยนเรียนรู 

พัฒนาตลาด 

พัฒนาพันธุ 

การปองกันรักษาโรค 

เพ่ิมคุณภาพผลิตภัณฑ 

สรางความมั่นคง 

ประสานความสัมพันธ 

สรางขอตกลง การวางแผน 

การดําเนินงาน บทบาทหนาที ่

ความรับผิดชอบ 

เลิกระบบเครือญาต ิ

กําหนดคุณสมบัติ 

ของกลุม 

   8) ดานผลงานเครือขาย 

    จากการสนทนากลุม พบวา มปีจจัยที่สําคัญตอแนวทางการสรางเครือขาย 

ไดแก มุงการพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะในทุกดานอยางตอเนื่อง 

   9) ปญหาและขอเสนอแนะการสรางเครือขายเกษตรกร  

    จากการสนทนากลุม พบวา เกษตรกรขาดเงินทุน ความรูดานการบริหาร

เครือขาย การผลักดันจากทางสวนราชการ การบริหารจัดการรวมกัน และการจัดสรรผลประโยชน

ระหวางกลุม 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที่ 5.2 แนวทางการสรางเครือขายเกษตรกรผูเล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

แนวทางการ

สร้างเครือข่าย 

ด้านการมีส่วนร่วม 

ด้านความสัมพันธ์ 

ด้านการสนับสนุน 

ด้านกลุ่มสมาชิก 

ด้านการบริหาร

จัดการ 

ด้านเป้าหมายและ

วัตถุประสงค์ 

ปัญหาและ

ข้อเสนอแนะ 

ด้านผลงาน

เครือข่าย 

ด้านการ

ประสานงาน 
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2. อภิปรายผล 

 

 2.1 สภานการณ์การเลี�ยงแพะเกษตรกรผู้เลี�ยงแพะ อาํเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี 

จากการศึกษาพบวา เกษตรกรผูเล้ียงแพะเกือบทั้งหมดนับถือศาสนาอิสลาม และไมดํารงตําแหนง

ทางสังคม โดยมีประสบการณการเลี้ยงแพะเฉลี่ย 10 ป และเกิดรายไดจากการเลี้ยงแพะเฉลี่ย 

61,888.89 ตอป ทําใหเห็นไดวายังมีเกษตรกรที่ประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเปนอาชีพหลักอยู แต

ปจจุบันสภาพพื้นที่ทางกายภาพของอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุรี เริ่มมีเปลี่ยนแปลงเขาสู

ชุมชนเมืองมากขึ้น และจากรายงานขอมูลสัตวระดับอําเภอ พ.ศ. 2557 อําเภอบางบัวทองจังหวัด

นนทบุรี พบวา เกษตรกรยังมีการเลี้ยงแพะโดยมีจํานวนแพะเฉพาะเขตอําเภอบางบัวทองถึง 490 ตัว 

จึงจําเปนตองมีการจัดการปจจัยที่เหมาะสมเพื่อเปนแหลงผลิตสัตวเศรษฐกิจ ซึ่งตามที่ พรชัย วงศ

วาสนา (2552) กลาวไววาเกษตรกรตองอาศัยสภาพธรรมชาติในการผลิตอาหารเพื่อเล้ียงสัตว สภาพ

การจัดการคอกสัตวที่ตองเหมาะสมกับสภาพแวดลอม และยังมีปจจัยอื่นๆ ในทางสังคม   

 2.1 สภาพการเลี�ยงแพะและสภาพการตลาด  

       สภาพการเล้ียงแพะ จากการศึกษาพบวา เกษตรกรมากกวาครึ่งหนึ่งเลือกเลี้ยงแพะ

พันธุนม โดยเลือกเลี้ยงสายพันธุซาแนน สอดคลองกับ กรมปศุสัตว กองบํารุงพันธุสัตว (2552) ให

ขอมูลวาแพะนมที่นิยมเลี้ยงในประเทศไทย ไดแก แพะพันธุซาเนน (Saanen) มีถิ่นกําเนิดใน

ประเทศสวิสเซอรแลนด ซึ่งสามารถใหน้ํานมเฉลี่ยวันละ 2 กิโลกรัม ระยะการใหนม 200 วัน ทั้งนี้

เกษตรกรยังนิยมเล้ียงแพะแบบขังคอก ซึ่ง ศิริลักษณ วงสพิเชษฐ (2545) เกษตรกรตองมีการปรับ

พื้นคอก อาจยกพื้นเปนคอนกรีตและใชฟางเปนวัสดุรองพื้น เพื่อแกปญหาการเกิดกลิ่นจากการหมัก

ของมูลได นอกจากนั้นยังพบวา เกษตรกรเกือบทั้งหมดมีการทําวัคซีน และตรวจโรค จึงไมพบ

ปญหาเรื่องการระบาดของโรค 

       สภาพการตลาด จากการศึกษาพบวา ราคาซื้อขายพอพันธุเฉลี่ย 11,344.44 ตอตัว 

ราคาขายแมพันธุเฉลี่ย 10,766.67 ตอตัว จําหนายเนื้อแพะราคาเฉลี่ย 100.00 บาทตอกิโลกรัม 

จําหนายน้ํานมแพะไดราคาเฉลี่ย 35.11 บาทตอลิตร เห็นไดวาผลผลิตจากแพะของเกษตรกรสามารถ

ทําผลกําไลไดเพิ่มมากขึ้นจากในอดีต เม่ือเปรียบเทียบจากการศึกษาของ จิรารัตน  ผองแผว (2551) 

พบวา เกษตรกรผูเลี้ยงแพะจังหวัดนนทบุรี มีราคาซื้อ-ขายพอพันธุแพะ เฉลี่ย 8,713.4 บาท และ

ราคาซื้อ-ขายแมพันธุ เฉลี่ย 7,026.8 บาท จําหนายแพะเพื่อการบริโภคไดราคาเฉลี่ย  57.80 บาทตอ

กิโลกรัม แตพบวาขอมูลปริมาณผลผลิตน้ํานมแพะของเกษตรกร อําเภอบางบัวทอง ไดเฉลี่ย 3.85 

ลิตรตอวัน ลดลงจากอดีตที่สามารถผลิตน้ํานมเฉล่ียได 9.52 กิโลกรัมตอวัน  
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 2.3 สภาพกลุ่มและเครือข่ายของเกษตรกรผู้เลี�ยงแพะ  

       สภาพกลุมของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะ จากการศึกษาพบวา มีจํานวนการรวมกลุม

เกษตรกร ในอําเภอบางบัวทองจังหวัดนนทบุรี 7 กลุม ซ่ึงจากรายงานขอมูลของปศุสัตวอําเภอบาง

บัวทอง จังหวัดนนทบุรี พ.ศ. 2558 พบวาการรวมกลุม มีการรวมกลุมเปน 3 กลุม คือ วิสาหกิจ

ชุมชนผูเลี้ยงแพะนมบางบัวทอง (บานเกาะดอน) วิสาหกิจชุมชนกลุมรักษแพะเมืองนนท และกลุม

รักสัตวเล้ียงบางบัวทอง ซึ่งเพิ่มขึ้นจากเดิมแตในทางตรงกันขางจํานวนเกษตรกรที่มีการรวมกลุม

ยังคงเทาเดิมคือ 67 ราย เนื่องจากเกิดการแยกตัวไปตั้งกลุมเพิ่ม จํานวนเกษตรกร รอยละ 70.2 ทั้งนี้

เกษตรกรเกินกวาครึ่งมีวัตถุประสงคของการรวมกลุมเพื่อพัฒนาอาชีพการเลี้ยงแพะ อาจเพราะการ

รวมกันทํากิจกรรมของกลุมของเกษตรกร พบวา อยูในระดับนอย เห็นไดชัดจากจํานวนครั้งการเขา

รวมประชุม ซึ่งเฉลี่ย 2.66 ครั้งตอป ซึ่งในการพัฒนากลุมนั้น สุรีพร แสงคํามา (2545) กลาววา ตอง

อาศัยปจจัย 4 ประการ คือ แรงกระตุนจากเจาหนาที่ของรัฐในการชักชวนของผูนํา การปองกัน

แรงจูงใจในการรวมกลุมที่ลดลง สมาชิกตองมีการปรับตัวโดยไดรับการเรียนรูใหมๆ และมีการ

สรางความสัมพันธที่ดี 

  สภาพเครือขายของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะ จากการศึกษาพบวา ความคิดเห็นของ

เกษตรกรเกือบครึ่งหนึ่งเห็นวาการกอตั้งเครือขายตองเกิดจากการสงเสริมจากหนวยงานรัฐบาล 

นอกจากนั้นความคิดเห็นในดานตางที่อยูในระดับมาก มดีังนี้ ในดานสมาชิกตองมีความสามารถใน

การแกไขปญหา ในดานจุดมุงหมายตองใหสมาชิกไดพบปะแลกเปลี่ยนกันสม่ําเสมอ ที่สําคัญ

ตองการกําหนดเปาหมายเครือขายที่ชัดเจนรวมกัน ในดานการทําหนาที่อยางมีจิตสํานึกตองมีความ

เสียสละ มคีวามซ่ือสัตย และมคีวามยุติธรรม และในดานการมีสวนรวมและการแลกเปลี่ยนสมาชิก

ตองมีการพึ่งพาอาศัยและการแลกเปลี่ยนเรียนรูรวมกัน ซึ่ง เบญจมาศ อยูประเสริฐ (2553)  

ไดกลาวถึง องคประกอบที่สําคัญของความเปนเครือขาย ไดแก  หนวยชีวิตหรือสมาชิกเปน

องคประกอบหลักที่กอใหเกิดความเปนเครือขาย จุดมุงหมายรวมกันเพื่อทํากิจกรรมอยางใดอยาง

หนึ่งใหบรรลุจุดมุงหมายนั้น การทําหนาที่อยางมีจิตสํานึกก็มีความไววางใจตอกัน การมีสวนรวม

และการแลกเปล่ียนเสมือนกลไกที่เปนแรงผลักใหความเปนเครือขายดําเนินไปอยางตอเนื่อง และ

ระบบความสัมพันธและการสื่อสารจะชวยใหสมาชิกในเครือขายเกิดการรับรู เกิดการยอมรับใน

กระบวนการทํางานและชวยรักษาสัมพันธภาพที่ดีตอกันได 

 2.4 แนวทางในการพฒันากลุ่มและเครือข่ายการเลี�ยงแพะ จากการศึกษาพบวา ความ

คิดเห็นของเกษตรกรตอปญหาการสรางเครือขายอยูในระดับนอยมากทุกระยะ คือ ระยะเตรียมการ

หรือกอเกิด ระยะกอตั้ง ระยะการดําเนินกิจกรรม และระยะขยายเครือขาย แสดงใหเห็นถึงความ

พรอมในการสรางเครือขายเกษตรกรผูเล้ียงแพะ นอกจากนั้นเกษตรกรยังมีความเห็นเกี่ยวกับปจจัย
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ภายในที่สําคัญในการสรางเครือขาย 8 ดาน ที่ตองการใหหนวยงานภาครัฐและภาคเอกชนเขามามี

บทบาทในการชวยเหลือพลักดัน คือ ดานกลุมสมาชิก ดานเปาหมายและวัตถุประสงค ดาน

ความสัมพันธ ดานการบริหารจัดการ ดานการประสานงาน ดานการสนับสนุน ดานการมีสวนรวม 

และดานผลงานเครือขาย สอดคลองกับ สนธยา พลศรี (2550) กลาววา เครือขายมีปจจัยที่สําคัญ

ภายในองคประกอบหลายประการ ไดแก สมาชิกของเครือขาย วัตถุประสงคและเปาหมายรวมกัน 

ระบบความสัมพันธของเครือขาย การบริหารจัดการ ผูประสานงานเครือขาย กิจกรรมรวมกัน การ

รวมพลังสมาชิก การสนับสนุนสงเสริมซึ่งกันและกัน การมีสวนรวมอยางแทจริง และผลงานของ

เครือขาย ซึ่งปจจัยที่เปนองคประกอบของเครือขายดังกลาวจะทําใหมองเห็นถึงแนวทางการสราง

เครือขายไดอยางชัดเจน 

 

3. ขอเสนอแนะ 

 

 3.1 ขอเสนอแนะจากผลการวิจัย 

  จากการดําเนนิการวิจัยเรื่อง แนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผูเล้ียง

แพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบรุี มขีอเสนอแนะตามวัตถุประสงค ดังนี ้

  3.1.1 ดานเศรษฐกิจและสังคมของเกษตรกร ควรพัฒนา เกษตรรุนใหมในชุมชน

ใหหันมาสนใจประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะเพิ่มมากขึ้น เพื่อสรางงานและลดอัตราการจางงานจาก

แรงงานภายนอกครัวเรือน 

  3.1.2 ดานสภาพการเลี้ยงแพะของเกษตรกร เนื่องจากชุมชนอําเภอบางบัวทอง 

จังหวัดนนทบุรี มีการอยูอาศัยของประชากรเพิ่มมากขึ้นจึงเริ่มกลายเปนชุมชนเมือง เกษตรกรควร

ใหความสําคัญในเรื่องการกําจัดของเสียภายในฟารมและควบคุมโรคภายในฟารมใหไดรับ

มาตรฐานวาเปนฟารมปลอดโรค สินคาและการตลาดเกษตรกรและหนวยงานภาครัฐทีเ่กี่ยวของควร

เพิ่มชองทางการจําหนาย เชน การพลักดันใหมีจุดจําหนายผลผลิตรวมกันในรูปแบบสหกรณชุมชน 

การประชาสัมพันธจําหนายสินคาผานทางสื่อสิ่งพิมพ อินเตอรเน็ต และการออกบูธแสดงสินคา 

  3.1.3 ดานสภาพของกลุมเกษตรกร ควรใหความสําคัญกับสมาชิกใหเขามามีสวน

รวมคิดรวมรับรู รวมตัดสินใจ รวมปฏิบัติ และรวมรับผลประโยชน  

  3.1.4 ดานแนวทางในการพัฒนากลุมและสรางเครือขายของเกษตรกร ที่สําคัญ

หนวยงานที่เกี่ยวของควรเขามาเปนตัวกลางในการขับเคลื่อนอยางตอเนื่อง เชน เรื่องกําหนด

คุณสมบัติการคัดเลือกสมาชิก ระเบียบขอตกลงตาง การกําหนดเปาหมายและวัตถุประสงค การ

ระดมเงินทุน และการแบงปนผลประโยชน  
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 3.2 ขอเสนอแนะในการวิจัยครั้งตอไป 

  3.2.1 ควรทําวิจัยเชิงปฏิบัติการพัฒนาภาวะผูของกลุมเกษตรกรผูเลี้ยงแพะใน

อําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

  3.2.2 ควรทําวิจัยเชิงปฏิบัติการในการสรางเครือขายของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะใน

อําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

  3.2.3 ควรทําวิจัยติดตาม และประเมินผลการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผู

เล้ียงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี
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แบบสัมภาษณโครงการวิจัย 

เรื่อง แนวทางการพัฒนากลุมและเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบุร ี
 

กลุมชื่อ..............................................หมูที.่...................บาน.........................ตําบล...................... 

ปที่จัดตั้งกลุม.............................................. 

ตอนที่ 1  สภาพทางสงัคมและเศรษฐกิจของเกษตรกรผูเลีย้งแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบุร ี

 

1. เพศ   (   )  1.ชาย  (   )  2.หญิง  

2. อายุ                          ป  

3. ศาสนา (   )  1.พุทธ (   )  2.คริสต (   ) 3.อิสลาม (   )  4.อ่ืนๆ       

4. ระดับการศึกษา         

(     ) 1. ไมไดเรียน   (     ) 2. ประถมศึกษาตอนตน  

(     ) 3. ประถมศึกษาตอนปลาย  (     ) 4. มัธยมศึกษา  

(     ) 5. มัธยมตอนปลาย ปวช.   (     ) 6. อนุปริญญา ปวส. 

(     ) 7. ปริญญาตรีหรือสูงกวา 

5.สถานภาพการสมรส         

 (    ) 1. โสด (    ) 2. สมรส (    ) 3. หมายหรือหยาราง 

6. จํานวนสมาชกิในครวัเรือน.................คน 

7. จํานวนแรงงานในการผลิต 

 (   )  1. แรงงานภายในครอบครัว                     คน 

 (   )  2. แรงงานภายนอกครอบครวั                     คน  

8. ทานเปนสมาชิกกลุมใดบาง (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)     

(    )  1.ไมเปน     

(    )  2. เปน ไดแก 

(    ) 2.1 กลุมลูกคา ธ.ก.ส.  (    ) 2.2 สหกรณการเกษตร   

(    ) 2.3 ออมทรัพยเพื่อการผลิต  (    ) 2.4 กองทุนหมูบาน    

(    ) 2.5 กลุมเกษตรกร   (    ) 2.6 อื่นๆ ระบ.ุ....................................... 
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9. ตําแหนงในสังคม  

(    )  1.ไมมตีําแหนงในสังคม     

(    ) 2. มีตําแหนงในสังคม โดยเปน (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

   (    ) 2.1 กรรมการหมูบาน  (    ) 2.2 กรรมการกองทุนหมูบาน  

   (    ) 2.3 กรรมการกลุมเกษตรกร  (    ) 2.4 กรรมการกลุมแมบานเกษตรกร 

   (    ) 2.5 อื่นๆ ระบุ.................................................................................................. 

10. ประสบการณในการประกอบอาชีพเกี่ยวกับการเลี้ยงแพะ                    ป  

11. รายไดในการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะตอป............................................บาท 

12. รายจายในการประกอบอาชีพการเลี้ยงแพะตอป ............................................บาท    

13. รายไดจากการเขารวมกิจกรรมกลุมตอป..........................................................................บาท  

14. รายจายทั้งหมดจากการเขารวมกจิกรรมกลุมตอป............................................................บาท  

15. เงินออม  

(    ) มีเงินออมระบุจํานวน.................................................. บาท 

(    ) ไมมเีงินออม 

16.  การไดรับการสนับสนนุ  

 (….) 1. รัฐบาล     

 (.....) 2. เอกชน 

 (.....) 3. ไมไดรับการสนับสนนุ 

17. แหลงเงินกูยืมเงิน (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

  (    ) ธนาคารเพื่อการเกษตรและสหกรณจํานวนเงินกู.......................บาท  

 (    ) สหกรณการเกษตร  จํานวนเงนิกู........................บาท  

 (    ) กองทุนหมูบาน   จํานวนเงนิกู........................บาท  

 (    ) ธนาคารพาณิชย   จํานวนเงนิกู........................บาท  

 (    ) พอคา    จํานวนเงนิกู........................บาท  

 (    ) เพื่อนบาน   จํานวนเงนิกู........................บาท  

 (    ) อื่นๆ ระบุ................................... จํานวนเงนิกู........................บาท 
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ตอนที� � สภาพการเลี�ยงและการตลาด 

2.1 สภาพการเลี�ยงแพะของเกษตรกรในอาํเภอบางบัวทอง จงัหวดันนทบุรี 

 1. ชนิดแพะที่เล้ียง  

  (   ) 1. แพะเนื้อ       (   ) 2. แพะนม       (   ) 3. กึ่งเนื้อกึ่งนม  

 2. พันธุแพะ (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

  (    )  1. ซาแนน (   )  2. อัลไพล  (   )  3. บอร    

 (    ) 4. ทอกเกน็เบอร (   )  5. ลูกผสมพื้นเมือง (   )  6. อื่นๆ ระบ.ุ...................................... 

 3. จํานวนแพะที่เล้ียง                 ตัว    

  (   ) 1. เพศผู                             ตัว  (   ) 2. เพศเมีย                            ตัว 

 4. แหลงทีม่าของพอ – แม พันธุแพะ (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)  

  (   ) 1. ตลาดคาสัตว  (   )  2. กรมปศุสัตว (   ) 3. พอคาคนกลาง 

  (   ) 4. ญาติ – พี่นอง   (   ) 5. อื่นๆ ระบ ุ                                         . 

 5. การใหอาหาร (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)  

  (   )  1. อาหารขน  (   )  2. กระถิน (   )  3. กากถั่วเหลือง (   )  4. ขาวโพดหมกั 

  (   )  5. หญาขน      (   )  6. อื่นๆ ระบ ุ                                                       . 

 6. ลักษณะการเลี้ยง   

  (   )  1. แบบผูกลาม  (   )  2. แบบปลอย (   )  3. แบบขังคอก 

  (   )  4. แบบผสมผสานกับการปลูกพืช (   )  5.อื่นๆ                                                . 

 7. การปองกนัโรค  

  7.1 การใชวัคซีน  (   ) 1. ใชวัคซีน     (   )  2. ไมใชวัคซีน   

  7.2 การตรวจโรค          (   ) 1. เคยตรวจโรค   (   )  2. ไมเคยตรวจโรค 

2.2 สภาพการตลาดของเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบุร ี

 1. ราคาซื้อพอ-แม พันธแพะ 

  (   )  เพศผู                             บาท/ตัว   

  (   )  เพศเมีย                                    บาท/ตัว 

2. ลักษณะของการจําหนายผลผลิต (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)  

  (    ) 1. ผานพอคาคนกลาง  (   ) 2. เทศกาลงานตาง  ๆ  (   ) 3. ตามใบสั่ง  

  (    ) 4. ฝากรานคาจําหนายในชุมชน (   ) 5. ขายปลกี   (   ) 6. ขายสง 

                (    ) 7. อืน่ๆ ระบ.ุ................................................................................. 
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 3. ผลผลิต 

  3.1 ปริมาณน้ํานม                              ลิตร/วัน ราคา                            บาท/ลิตร 

  3.2 ลูกแพะ ราคา                             บาท/ตวั  

  3.3 เนื้อแพะ (ชั่งทั้งตัว)  ราคา                           บาท/กโิลกรัม  

  3.4 อ่ืนๆ ระบุ                                  จํานวน                      บาท/ป. ((เชนการแปรรูป))  

4. การดําเนนิการจัดหาตลาดเพ่ือจําหนายผลผลิต (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)    

(    ) 1. ดําเนนิการจัดหาตลาดดวยตนเอง  

(    ) 2. กลุมดําเนินการจัดหาตลาด 

(    ) 3. เจาหนาทีท่ี่เกี่ยวของดําเนินการจดัหาตลาด ระบุ.......................................... 

(    ) 4. กลุมดําเนินการรวมกับเจาหนาทีจ่ัดหาตลาด ระบุ...............................................  

(    ) 5. อืน่ๆ ระบ.ุ................................................................................. 

 5. การดําเนนิการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิต (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)   

(    ) 1. ดําเนนิการดวยตนเอง  

(    ) 2. กลุมดําเนินการ 

(    ) 3. เจาหนาทีท่ี่เกี่ยวของดําเนินการ  

(    ) 4. กลุมดําเนินการรวมกับเจาหนาที ่ 

(    ) 5. อืน่ๆ ระบ.ุ................................................................................. 

 6. วิธีการประชาสัมพันธเพื่อจําหนายผลผลิต (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)    

(    ) 1. การโฆษณาผานทางบุคคล  

(    ) 2. การโฆษณาผานทางส่ือส่ิงพิมพ  

(    ) 3. การโฆษณาผานทางอินเตอรเน็ต  

(    ) 4. การออกบูธแสดงสินคา  

(    ) 5. อืน่ๆ ระบ.ุ................................................................................. 
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2.3 ปญหา และขอเสนอแนะดานการเลีย้งแพะ และการตลาด  

1. ปญหา และขอเสนอแนะดานการเล้ียงแพะ  

 1.1 พันธุแพะ....................................................................................................... 

.......................................................................................................................................................  

 1.2การจัดการเลี้ยงด.ู.......................................................................................... 

.......................................................................................................................................................  

 1.3 อาหารและน้ํา............................................................................................... 

.......................................................................................................................................................  

 1.4 สถานที่และอุปกรณ..................................................................................... 

....................................................................................................................................................... 

2. ปญหา และขอเสนอแนะดานการตลาด  

 1.1 ผลผลิต หรือผลิตภัณฑ................................................................................. 

.......................................................................................................................................................  

 1.2 ราคา............................................................................................................. 

.......................................................................................................................................................  

 1.3 แหลงจําหนายสินคา..................................................................................... 

.......................................................................................................................................................  

 1.4 การประชาสัมพันธ...................................................................................... 

....................................................................................................................................................... 

3. ปญหา และขอเสนอแนะดานอื่นๆ  

 ..........................................................................................................................................

....................................................................................................................................................... 

 

 

 

 

 

 

 

 



111 

ตอนที่ 3  สภาพการรวมกลุมและสรางเครอืขาย ของเกษตรกรในอําเภอบางบัวทอง จังหวดันนทบุร ี 

3.1 ตําแหนงของสมาชิกในกลุมเกษตรกร 

1. ตําแหนงของทานในกลุม  (   )  1. ประธาน   (   )  2. กรรมการ (   )  3. สมาชิก   

3.2 วัตถุประสงคของการรวมกลุมเกษตรกร 

1. การกอตั้งกลุมเกิดจาก (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

(    ) 1. เกิดจากกระบวนการจดัทําแผนชุมชน     

(    ) 2. เกิดจากการแกไขปญหารวมกันของกลุม     

(    ) 3. เกิดจากผูนําชุมชนเปนคนริเริ่ม      

(    ) 4. เกิดจากการสงเสริมจากหนวยงาน  

 (    )  5. อื่นๆ                                                         

2. กลุมของทานดําเนนิกจิกรรมเพื่อจุดประสงคใด (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)     

(    ) 1. เพื่อรวมกันผลิตและจําหนาย 

(    ) 2. เพื่อไดรับการสนับสนุนจากหนวยงานที่เกี่ยวของ 

(    ) 3. เพื่อพัฒนาอาชีพการเล้ียงแพะ 

(    ) 4. เพื่อเปนแหลงรวบรวมองคความรู 

 (   )  5. อื่น ๆระบุ............................................................................... 

3.3 กิจกรรมของกลุมเกษตรกร 

1. กลุมของทานมีการรวมกันทํากิจกรรมของกลุมอยูในระดับใด 

(    ) 1. มากที่สุด  (    ) 2. มาก (    ) 3. ปานกลาง (    ) 4. นอย (    ) 5. นอยที่สุด 

2. ในรอบปทานเขารวมการประชุมของกลุม..........................ครั้ง/ป 

3. การจัดสรรผลประโยชนแบงปนผลกําไรของกลุม      

(    ) 1. ม ี 

(    ) 1.1 แบงปนตามจํานวนหุน 

  (    ) 1.2  แบงตามสัดสวนการทํางาน 

  (    ) 1.3 แบงเทากันทกุคน 

(    ) 2. ไมม ี

  (    ) 2.1 เพราะยังไมมหีลักเกณฑ  (    ) 2.2 เพราะ ขาดทุนไมมีเงิน 
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3.4 ทุนของกลุมเกษตรกร 

 1. ในการประกอบการกลุมผูเลี้ยงแพะนอกจากทุนที่เปนตวัเงินแลว กลุมของทานยงัมีทุนดานใด

อีกบาง (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

(    ) 1. ทุนทรัพยากรชุมชน  

(      ) ปาไมชุมชน 

(      ) ที่ดินสาธารณะ  

(      ) อื่น ๆระบุ...............................................................................     

(    ) 2. ทุนทางปญญาของชุมชน  

             (      ) ภูมิปญญาทองถ่ิน  

             (      ) ปราชญชาวบาน 

(      ) อื่น ๆระบุ...............................................................................     

2. เงินทุนที่กลุมไดรับการสนับสนนุจากหนวยงานที่เกี่ยวของ (ตอบไดมากกวา 1 ขอ)  

(    ) 1. อบต. จํานวนเงิน............................................บาท 

(    ) 2. สํานักงานปศุสัตว จํานวนเงนิ............................................บาท 

(    ) 3. กองทุนหมูบาน จํานวนเงิน............................................บาท  

(    ) 4. ธ.ก.ส./สถาบันการเงิน จํานวนเงิน............................................บาท 

(    ) 5. ระดมทุนจากสมาชิก จํานวนเงนิ............................................บาท 

(    ) 6. อื่น ๆ ระบุ....................................จํานวนเงิน............................................บาท  

3.5 ปญหา และขอเสนอแนะเกี่ยวกับการรวมกลุม 

1. ปญหา และขอเสนอแนะในดานตางๆ ของการรวมกลุม  

 1.1 ดานสมาชิก....................................................................................................... 

.......................................................................................................................................................  

 1.2 ดานความสัมพันธระหวางสมาชิก.......................................................................  

.......................................................................................................................................................  

1.3 ดานกจิกรรม.......................................................................................................  

.......................................................................................................................................................  

 1.4 ดานประโยชนที่ไดรับ......................................................................................... 

....................................................................................................................................................... 

2. ปญหา และขอเสนอแนะดานอื่นๆ  

 ........................................................................................................................................................ 
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3.6 ความคิดเหน็ของสมาชกิตอปจจัยที่เกีย่วของกบัการสรางเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง  

1. การกอตั้งเครือขายเกิดจาก (ตอบไดมากกวา 1 ขอ) 

(    ) 1. เกิดจากกระบวนการจดัทําแผนชุมชน     

(    ) 2. เกิดจากการแกไขปญหารวมกันของกลุม     

(    ) 3. เกิดจากผูนําชุมชนเปนคนริเริ่ม      

(    ) 4. เกิดจากการสงเสริมจากหนวยงาน  

(    )  5. อื่นๆระบุ...............................................................................                                                       

2. แสดงความคดิเห็นโดยทําเครื่องหมาย  ตามระดับความคิดเห็น ดังตอไปนี ้

5 = มากที่สุด , 4 =  มาก , 3 = ปานกลาง , 2 = นอย , 1 = นอยที่สุด 

ประเด็นสอบถามความคิดเห็น 

ตามองคประกอบที่สําคัญของการสรางเครือขาย 

ระดับความสําคัญ ไมมีความ 

สําคัญ 5 4 3 2 1 

1. ดานสมาชิก 

1.1 สมาชิกทํางานเปนทีมอยางเข็มแข็ง 

      

1.2 สมาชิกมคีวามสนใจชวยเหลือซึ่งกันและกัน       

1.3 สมาชิกมีความสามารถในการแกไขปญหา       

1.4 สมาชิกสามารถถายทอดความรูใหแกผูอื่นได       

2. ดานจุดมุงหมาย       

2.1 การมีศูนยเครือขาย       

2.2 การกําหนดเปาหมายเครือขายที่ชัดเจนรวมกัน       

2.3 การจัดใหสมาชิกไดพบปะแลกเปลี่ยนกันอยางสม่ําเสมอ       

2.4 การสนับสนนุใหมีกองทุนของกลุมและเครือขาย       

2.5 การเสริมสรางความเขมแข็งของชุมชนในดานการผลิต       

2.6 มนีโยบายที่สนับสนุนจากหนวยงานราชการและเอกชน ใหสนิเช่ือ

และความรูเพื่อการพัฒนากลุมและเครือขาย 

      

3. ดานการทําหนาที่อยางมีจิตสํานึก 

3.1 ความต้ังใจในการทํางานของสมาชิก 

      

3.2 การรับฟงความคิดเห็นจากสมาชิกทุกคน       

3.3 ความเสียสละ ความซื่อสัตย และความยุติธรรม       

3.4 การมีความรับผิดชอบกับบทบาทหนาที่ที่ไดรับ       

3.5 การใหขอมูลขาวสารแกสมาชิกอยางสม่ําเสมอ       

3.6 การแบงปนผลประโยชนที่ไดรับอยางเปนธรรม       
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ประเด็นสอบถามความคิดเห็น 

ตามองคประกอบที่สําคัญของการสรางเครือขาย 

ระดับความสําคัญ ไมมีความ 

สําคัญ 5 4 3 2 1 

4. ดานการมีสวนรวมและการแลกเปลี่ยน       

4.1 การมีสวนรวมในกิจกรรมตางๆ ของสมาชิกอยางสม่ําเสมอ       

4.2การมีสวนรวมในการตัดสินใจในการดําเนินงานแกไขปญหา       

4.3 การมีสวนรวมในการแบงปนผลประโยชน       

4.4 สมาชิกเปนผูรวมกันกําหนดการบริหารการจัดการเครือขาย       

4.5 สมาชิกมกีารพึ่งพาอาศัยและการแลกเปลี่ยนเรียนรูรวมกัน       

4.6 การใหความรวมมือของสมาชิกในการเก็บเงินเขากองทุน       

4.7 การยอมรับเงื่อนไขในการใชประโยชนจากกองทุนการผลิต       

3.7 ปญหาในการสรางเครือขายเกษตรกรผูเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง  

1. ประเด็นปญหาในแตละระยะของการสรางเครอืขาย 

โปรดพิจารณาประเดน็ปญหาตอไปนี้ แลวแสดงความคดิเห็นโดยทําเครื่องหมาย  ตามระดับ 

ความรุนแรงของปญหา ดังตอไปนี้   5 = มากที่สุด , 4 =  มาก , 3 = ปานกลาง , 2 = นอย , 1 = นอยที่สุด 

ประเด็น 

ระดับ ของปญหา ไมมี 

ปญหา 

5 4 3 2 1 0 

1. ระยะเตรียมการหรือกอเกดิ 

1.1 การไมสามารถรวมตวักนัได 

      

1.2 ไมสามารถกําหนดการประชุมได       

1.3 ไมสามารถกําหนดเปาหมายรวมกันได       

1.4 ไมมกีารประชาสัมพันธ  

1.5 ไมมกีารแลกเปล่ียนขอมูลเบื้องตนกัน 

      

2. ระยะกอตั้ง 

2.1 ไมสามารถกําหนดวัตถุประสงคของเครือขายที่ชัดเจน  

2.2 ไมสามารถกําหนดเปาหมายของเครือขายทีช่ัดเจน 

      

2.3 ไมสามารถกําหนดกจิกรรมของเครือขายรวมกันได 

2.4 ไมสามารถวางแผนการดําเนินงานของเครือขายรวมกนัได  

      

2.5 ไมมีการจดัทําระเบียบขอบังคับของเครือขาย       

2.6 สมาชิกรูสึกไมไดรับผลประโยชนในการเขารวมเครือขาย       
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ประเด็น 

ระดับ ของปญหา ไมมี 

ปญหา 

5 4 3 2 1 0 

2.7 สมาชิกรูสึกไมสนใจการกําหนดประเดน็ปญหาและการแก 

ปญหา 

      

2.8 ขาดการประสานงานกับหนวยงานที่เกี่ยวของ       

2.9 ขาดผูนําที่เขมแข็งในการผลักดันใหเกดิการรวมใจ       

3. ระยะการดําเนินกิจกรรม 

3.1 เครือขายไมมกีารกําหนดเวลาการประชุมรวมกนั 

      

3.2 เครือขายไมมกีารกําหนดกลยุทธแผนการดําเนนิงาน       

3.3 สมาชิกไมสนใจในการคัดเลือกกรรมการบริหารเครือขาย       

3.4 สมาชิกเครือขายรวมประชุมไมครบองคประชุม       

3.5 ประเด็นในการประชุมไมสามารถแกไขปญหารวมกันได       

3.6 เครือขายไมสามารถแกไขปญหาใหสมาชิกได เมื่อมีปญหา        

3.7 เครือขายไมมกีารสรุปประเมินผลการดําเนินงาน        

3.8 เครือขายไมมกีารใหขอมูลขาวสารใหกับสมาชิก       

4. ระยะขยายเครือขาย 

4.1 สมาชิกไมมีการตดิตอกนัในการทํากจิกรรมรวมกัน 
 

  
  

 

4.2 สมาชิกไมรวมจดักจิกรรม เชน มีการออกศึกษาดูงาน

รวมกนั  

      

4.3 ไมมีการสรางแรงจูงใจในการรวมเครือขาย       

4.4 ไมมีการสนับสนุนทรพัยากรซึ่งกันและกนัในเครือขาย       

4.5 ไมมีการใหความรวมมือในการชวยกันแกไขปญหาตางๆ 

ในเครือขาย 

      

4.6 ไมมีการสรางผูนํารุนใหมในเครือขายเพื่อบริหารเครือขาย 

ตอไป 
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2. ขอเสนอแนะดานตางๆ 

1. ดานการกอเกดิ 

 ...........................................................................................................................................................

................................................................................................................................................ 

2. ดานการกอตั้ง

 ...........................................................................................................................................................

................................................................................................................................................ 

3. ดานการดําเนินเครือขาย 

 .............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................................. 

4. ดานการขยายเครือขาย 

 .............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................................. 

5. ดานอืน่ๆ (ระบุ....) 

 .............................................................................................................................................

.............................................................................................................................................................. 

3.8 แหลงความรูทีไ่ดรับในเรื่องกลุมและเครือขายจากแหลงใด (โดยทําเครื�องหมาย √. ในขอที่เลือก) 

แหลงรับความรู 

ระดับการไดรับความรู  ไมไดรับ 

(0) มากที่สุด 

(5) 

มาก 

(4) 

ปานกลาง 

(3) 

นอย 

(2) 

นอยที่สุด 

(1) 

 

1. สื่อบุคคล 

  1.1 ผูนําทองถิ่น 

       

  1.2 เพื่อนบาน/เครือญาต ิ        

  1.3เจาหนาที่สงเสริมการเกษตร        

  1.4 เจาหนาที่ปศุสัตว        

  1.5 อื่นๆ ระบุ………................        

2. สื่อกิจกรรม 

  2.1 ศึกษาดูงาน 

       

  2.2 นิทรรศการ        

  2.3 อื่นๆ ระบุ ………...............        
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แหลงรับความรู 

ระดับการไดรับความรู  ไมไดรับ 

(0) มากที่สุด 

(5) 

มาก 

(4) 

ปานกลาง 

(3) 

นอย 

(2) 

นอยที่สุด 

(1) 

 

3. สื่อสิ่งพิมพ 

  3.1 หนังสือพิมพ 

       

  3.2 วารสารทางการเกษตร        

  3.3 อื่นๆ ระบุ ………...............        

4. สื่ออิเล็กทรอนิกส 

 4.1คอมพิวเตอรและอินเตอรเน็ต 

       

  4.2 วิทยุโทรทัศน        

  4.3 วิทยุกระจายเสียง        

  4.4 อื่นๆ ระบุ ………...............        

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาคผนวก ข 

ประเด็นสนทนากลุม 
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ประเด็นสนทนากลุม  

เรื่อง แนวทางในการพัฒนากลุมการเลี้ยงแพะในอําเภอบางบัวทอง จังหวัดนนทบุร ี

 

1. ที่ผานมาในอดีตในการพัฒนากลุม และการสรางเครือขาย (ประสบการณ) 

1.1 ดานสมาชิก (คณะกรรมการ, สมาชิก) 

1.2 ดานความสัมพันธ (กติกา, ระเบียบขอบังคับ) 

1.3 ดานกจิกรรม (ความเคลื่อนไหวตางๆ) 

1.4 ดานผลประโยชน (รวมระดมทุน, ตั้งกองทุน) 

2. สภาพในปจจุบันในการพัฒนากลุม และการสรางเครอืขาย (กําลังดําเนินงาน) 

2.1 ดานสมาชิก (คณะกรรมการ, สมาชิก) 

2.2 ดานความสัมพันธ (กติกา, ระเบียบขอบังคับ) 

2.3 ดานกจิกรรม (ความเคลื่อนไหวตางๆ) 

2.4 ดานผลประโยชน (รวมระดมทุน, ตั้งกองทุน) 

3. ความคาดหวงัอนาคตในการพัฒนากลุม และการสรางเครือขาย (การพัฒนา) 

3.1 ดานสมาชิก (คณะกรรมการ, สมาชิก) 

3.2 ดานความสัมพันธ (กติกา, ระเบียบขอบังคับ) 

3.3 ดานกจิกรรม (ความเคลื่อนไหวตางๆ) 

3.4 ดานผลประโยชน (รวมระดมทุน, ตั้งกองทุน) 

4. ปญหาและขอเสนออืน่ๆ 

 



 

 

 

 

 

 

 
ภาคผนวก ค 

ภาพกิจกรรมลงพืน้ที่เก็บขอมูลโครงการวิจัย 
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ภาพที ่1 จุดรับลงทะเบียนเกษตรกรผูเล้ียงแพะอําเภอบางบัวทอง 

 

ภาพที่ 2 วิยากรกลาวทักทายพรอมแจงกําหนดการ 
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ภาพที่ 3 ทานนายอําเภอบางบัวทองมากลาวเปดกิจกรรม 

ภาพที่ 4 มอบของที่ระลึกใหกับทานนายอําเภอบางบัวทอง 
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ภาพที่ 5 เกษตรกรแยกกลุมเพื่อรวมแลกเปล่ียนขอมูลกับวทิยากร 
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ภาพที่ 6 เกษตรกรนําแบบสัมภาษณมาคืนที่จดุรับลงทะเบียน 

ภาพที่ 7 กลาวขอบคุณเกษตรกรที่ใหความรวมมือรวมใจ 




